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  الحمد الله الذي هدانا وما كنا لنهتدي لولا  أن هدانا االله               

نتقدم بالشكر والعرفان لكل من قدم لنا ید العون في انجاز هذا العمل ،          

على صبرها وجهدها  الذي بذلته في "زعتر مریم " وأخص بالذكر الأستاذة المشرفة 

  .ونصحنا ووضعها كل الامكانیات والوسائل تحت تصرفناهنا توجی

جربوعة عادل لقبوله تقییم وترأس لجنة  ونقدم خالص شكرنا الى الأستاذ         

  .كعضوة لجنةمناقشة هذا البحث ،كما أوجه شكري الى الاستاذة بولكعیبات لیلى 

الذي ساعدنا بشكل كبیر في "فولي  زاكي "كما نتقدم بالشكر الجزیل للطالب        

وصول لمصادر المعلومات المتعلقة بموضوعنا،ولا یفوتنا أن نشكر الطالب جعفر ال

  .وسلیم الذي تعاونا معنا كثیرا في انجاز خرجتنا المیدانیة 

علومة ،لكل من جمال والشكر كذلك لكل زوار الكنیسة الذین لم یبخلوا عنا بأي م    

  .وفریدة ،كمال  والسیدة ملیكة  ،نور الدین والشاب مهدي والسید طاهر 

ـــا شكرا جزیلا       ...ولكل من ساعدنا من قریب ومن بعید ، مـــــــــادیا ومعنویـــــــ

  



                

  

أن تزفه و أنت تشهد جلسة نقاشه یا أبي وأخي  تمنیتاهدیك عملا لطالما       

ــــــــــــــــــــــالي رحمك ربي وأسكنك جنة وصدیقي وسید ابتسامتي الیك یا خ

  .....الفردوس

  .....الیك أمــــــــــــــــــي  جهاد كيیا غالیتي ویا من سهرتي وربیتي اهدیك ثمرة      

  .....بك لأجليسیدي وتاج رأسي أهدیك ثمرة تعأبي      

" طــــــــــــــــــــــــــارقرمــــــــــــــــــاش " سندي وسید همتي ورفیق دربي زوجي العزیز     

  ...اهدیك عملي

ین العابدین أهدیكم بشرى ،هاجر ،اناس أخي ز :ة وأخواتي خالتي رحیم   

  ...عملي

  ....أهدیك  عملي" ربیــــــــــعي رندة "ومؤنســـــــــــــــتي  صــــــــــدیقتي وزمیـــــــــــــــــــلتي   

  سمـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــراء                                            

  

  

  

  



                        

  

 بسم االله الرحمن الرحیم

 

 ).فسیرى االله عملكم ورسوله والمؤمنون قل إعملوا (

 

  .صدق االله العظیم

  

  ..إلهي لایطیب اللیل إلا بشكرك ولایطیب النهار إلى بطاعتك

  

  .ولاتطیب اللحظات إلا بذكرك ولا تطیب الآخرة إلا بعفوك

  

  ولا تطیب الجنة إلا برؤیتك االله جل جلاله، إلى من بلغ الرسالة وأدى الأمانة ونصح الأمة

  

 .نبي الرحمة ونور العالمین سیدنا محمد صلى االله علیه وسلمإلى 

  

 

  :أهدي هذا العمل إلى

 

أمي من ربتني وأنارت دربي وأعانتني بالصلوات والدعوات، إلى أغلى إنسان في هذا الوجود 

  .الحبیبة



 

أدامه  أبى الكریمإلى من عمل بكد في سبیلي وعلمني معنى الكفاح وأوصلني إلى ما أنا علیه 

  .االله لي

 

عصام "أمـــــــــاني و شهــــد ،:  ابنتیهمالیلى،  ، زوجتهمختار:"إلى إخوتي و زوجاتهم و أبنائهم

  وزوجته

  

" والى أخي، " وسیــــــــم" ابنهما, " یسرى و الزوجةیاسر "، " سیربــــــــن" ابنتهما، " لبنى

  "رضـــــــوان 

  

 . "إیــــمـــــان" و أختي الغالیة

  

  

إلى ...إلى من تحلو بالإخاء و تمیزوا بالوفاء و العطاء ..إلى الأخوات التي لم تلدهن أمي 

  ینابیع الصدق

  

الصافي ،إلى من معهم سعدت ، وبرفقتهم و في دروب الحیاة الحلوة و الحزینة سرت ،إلى من 

  كانوا معي

  

  ..لا أضیعهم على طریق النجاح و الخیر ،إلى من عرفت كیف أجدهم و علموني أن 

  

  ".نور هان ،هاجر ،رمیساء ، أسماء: "بنات خالي الأعزاء, بنات خالتي 



  

  . أمیـــــــرة ، میـــمي ،حنـــان ، أسـماء ،سمـراء، خدیـــــجة ، دلال:"صدیقـــــاتي 

  

  .إلى كل من وقف بجنبي في محنتي الأخیرة 

  

  .أهدیكم هذا العمل .المحبة و الشكــــــــــــر لكم كل التقدیر ،
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  الـــــــــــــــــــــــــفهرس الأشك

  الصفحة  عنــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــوان الشكـــــــــــــــــــــــــل  رقم الاشكال

    ا ستراتیجیة الاقناع الدینامكیة النفسیة  01یوضح الشكل   01

استراتیجیة الاجتماعیة الثقافیة  02یوضح الشكل        02

  للاقناع

  

    استراتجیة انشاء المعاني  03یوضح الشكل       03

    نموذج العملیة الاقناعیة لماك غایر 04یوضح  الشكل       04

  

   

  

  

  

  

  



  داولـــــــــــــهرس الجــــــــــف                       

رقم   عنــــــــــــــــــــــــوان الشكــــــــــــــــــــــــــــــــــــــل  رقم الجدول

  الصفحة

    الجنس یبین توزیع أفراد العینة حسب  01

    توزیع أفراد العینة حسب السن  02

    یبین توزیع أفراد العینة حسب المستوى الاقتصادي  03

    یبین توزیع أفراد العینة حسب الحالة الاجتماعیة  04

    یمثل مكان ممارسة الدعایة التنصیریة  05

    یمثل موضوع حدیث الداعي مع المدعو  06

    یمثل خصائص الداعي  07

    یمثل نبرة صوت الداعي أثناء حدیثه  08

    یمثل سرعة صوت الداعي أثناء حدیثه  09

    یمثل توزیع نظرات الداعي أثناء حدیثه مع المدعو   10

    یمثل تكرار الداعي لفكرته  11

    یمثل الوسائل المستخدمة في الاقناع  12

    یمثل الاستشهاد بالأقوال المأثورة  13

    حدیثه لدین الإسلامي یمثل تطرق الداعي خلال  14

    حدیث الداعي عن الدین الاسلامي كیفیة یمثل  15

  



    یمثل أحاسیس المدعو أثناء حدیث الداعي معه  16

    یمثل التماس التحریف في مضمون حدیث الداعي  17

    یمثل ترك الداعي مجال للمنافشة  18

    عودیمثل تقدیم الامتیازات من قبل الداعي الى الم  19

    أنواع الامتیازات المقدمة یمثل  20

    یمثل الاقتناع بالدیانة المسیحیة  21

    یمثل التردد إلى الكنیسة و ممارسة الشعائر الدینیة  22

    یمثل كیفیة التخلي عن شعائر الدیانة السابقة  23

یمثل تكلیف الكنیسة بنشر تعالیم الدیانة المسیحیة بین المقربین   24

  من االمدعو

  

    أو رفض  القیام بالمهمة المكلفة من طرف الكنیسة یمثل قبول  25

  

  

  

  

  

  

  



  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

 

  



  :مـقـــدمـــــــــــــــــة 

تعرضت الجزائر مثل الدول الإسلامیة إلى عدة معارك و صراعات في المجال الدیني ،و        

خصوصا بعد الفتوحات الإسلامیة التي سیطرت على المسیحیة و زوالها في الجزائر ،بعدما 

كانت الحروب الصلیبیة التي تهدف إلى نشر المسیحیة ،لكن مع الفتوحات الإسلامیة قامت 

قویة أدت إلى زوال معالم المسیحیة ، وبدخول الاستعمار الفرنسي سنة  حضارة إسلامیة عریقة

سنة ،لم یكن یسعى إلى احتلال الأرض فقط بل یهدف  132إلى الجزائر ، والذي دام  1830

شارل دیغول "الوصول إلى تنصیر الجزائریین ،هذا ما تؤكده المقولة الشهیرة التي أطلقها الجنرال 

دیغول "دو أنه لم تكن هذه العبارة إلا النموذج  النصراني في معتقد ،یب"الجزائر فرنسیة ":"

،فتحولت المساجد إلى كنائس ، و فرض البدیل الفرنسي  اجتماعیا و ثقافیا عبر حملة من "

قسا یدخلون الجزائر،حیث أصبحت الكنیسة تنافس الزاویة  120الممارسات التي جعلت أكثر من 

ا كانت الزاویة لتعلیم المبادئ الإسلامیة و تحفیظ القران و خصوصا في منطقة القبائل ،بعدم

  .نشره بصفة مكثفة عبر الأجیال المتعاقبة

و استمرت الحرب التنصیریة على الجزائر حتى بعد الاستقلال حیث غادر الجنود الفرنسیین لكن 

یومنا هذا ،في كنائس ظلت مفتوحة إلى "السلم"لم یغادر المتنصرون وقتها ،بل استقروا بشعار 

في عدة مناطق،فراح الدعاة یمارسون الدعایة التنصیریة باستخدامهم لمختلف الأسالیب و الطرق 

  .،المباشرة و الغیر المباشرة ،و باعتمادهم على العملیة الاقناعیة لنشر كل معتقداتهم التنصیریة

تندد بالخطر أمام  أثارت قضیة اعتناق المسیحیة في الجزائر الكثیر من الجدل وهي ظاهرة      

الانتشار الواسع الذي عرفته، لاسیما في منطقة القبائل و الجنوب الجزائري، وبدأت تبرز في 

  .باقي ولایات الوطن ،وقد شجع ذلك تواجد الكنائس 



كان الفضول الدافع القوي لتطرق إلى هذه الظاهرة و تناول مثل هذه الدراسات بالدخول إلى 

معرفة العملیات الاقناعیة المستخدمة من قبل المنصریین لدعایتهم  الكنیسة ،قصد الوقوف إلى

لدیانة المسیحیة ،لاعتناق غیر المسحیین بها ،وكیفیة ممارسة الشعائر المسیحیة من خلال 

  .بولایة قسنطینة"الكدیة "ملاحظاتنا و تسجیلها، بالكنیسة المتواجدة بحي 

  :إلى ثلاثة فصول ،توزعت على النحو التالي و للإحاطة بهذا الموضوع قمنا بتقسیم الدراسة 

تناول التعریف بموضوع الدراسة ، من حیث تحدید مشكلة الدراسة وطرح تساؤلاتها : الفصل الأول

و أهدافها ،فرضیات الدراسة ،أسباب و أهمیة اختیار الموضوع ،تحدید المفاهیم و عرض 

  .دید منظور الدراسة الدراسات السابقة مع تقییمها ،كما تم في هذا الفصل تح

تم في هذا الفصل عرض الإطار النظري للدراسة ،حیث تناولنا فیه ثلاثة مباحث : الفصل الثاني

الدعایة :(،المبحث الثالث )عملیة الإقناع :(،المبحث الثاني )الدعایة الدینیة :(المبحث الأول (

  .)التنصیریة في الجزائر 

التطبیقي لدراستنا ، حیث تناولنا فیه المنهجي و   خصص في هذا الفصل الجانب: الفصل الثالث

المنهج المستخدم ،العینة ،مجال البحث ،الأدوات المستخدمة لجمع البیانات ،كما تم فیه أیضا 

تحلیل بیانات كل من الاستمارة و المقابلة ،من خلال تحدید مختلف التكرارات و النسب المؤویة 

 . یة للدراسة،لنتحصل في الأخیر على النتائج النهائ

  .و في الأخیر نحمد االله تعالى ونسأله التوفیق لانجاز هذا العمل            
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    :تحدید المشكلة  _/1

من النشاطات الاتصالیة المؤثرة في حیاة الأفراد و تعتبر الدعایة في العصر الحدیث        

المجتمعات والتي تمارس بشكل مستمر من جانب الحكومات والأفراد ،المؤسسات ، المنضمات 

لبشریة الطویل ،لما لھا من دور بارز في تغییر مجرى أمم و شعوب نتیجة تطورھا عبر تاریخ ا

،وقد ازداد ت أھمیتھا بعد الأحداث الدولیة التي شھدھا القرن العشرین خاصة خلال الحرب 

العالمیة الأولى و الثانیة التي استخدمت فیھا الدعایة بشكل واسع ما بین الدول المحاربة بعدما 

عائیة بسبب سعة تبین لھم مدى تأثیر الدعایة ،وقد وصفت الحرب العالمیة الثانیة بالحرب الد

استخدام الدعایة وتأثیرھا الفعال على الرأي العام العالمي نتیجة التطورات التي تلاحقت على 

  . وسائل الاتصال و الإعلام والتي ساھمت في تشكیل المواقف وتبني مختلف الأفكار

لى تتمیز الدعایة بأنھا عملیة تحقق وظیفة اتصالیة في المجتمع ،فھي نشاط إنساني یھدف إ

التأثیر في سلوكیات الآخرین و العمل على تغییر بعض الأفكار و الآراء و المعتقدات في 

جمیع الوسائل أذھانھم ،كما تتمیز الدعایة بأنھا عملیة نفسیة تخاطب العواطف و تستخدم 

  .للوصول إلى أھدافھا

لدولي ،فبعد أن  فقد غدت الدعایة  بوسائلھا و طرقھا المختلفة لھا دورا بارزا على المستوى ا

كانت الدعایة تقتصر على كونھا أداة ووسیلة سیاسیة أو عسكریة تستخدم في زمن الحرب 

أصبحت الآن تستخدم في زمن السلم وتستحوذ على أبعاد أخرى لھا دور فاعل في العالم الحدیث 

  .كالأبعاد الاقتصادیة ،والاجتماعیة ،العلمیة و الثقافیة وحتى الدینیة 

یرھا و أھمیتھا فقد أصبحت الدعایة علما مستقلا من علوم الإعلام حیث تقوم على ونظرا لتأث

الاستخدام العلمي المدروس للأسالیب الاقناعیة  لتغییر و تعدیل الأفكار و الاتجاھات ،وبذلك 

ھي تعتمد على أسس و قواعد علمیة منھجیة تستند من الاستراتجیات الاقناعیة و التقنیات 

من ھنا یتجلى لنا المعنى الحقیقي .تساعدھا على تحقیق الأھداف التي ترمي إلیھا  العلمیة و التي

للدعایة الدینیة في أنھا محاولة التأثیر في نفوس الآخرین و التحكم في سلوكھم من خلال دفعھم 

لتخلي عن دیانتھم  و التبني لمعتقدات و دیانات مغایرة ،مستغلة في ذلك مختلف الوسائل 

  .الأسالیب الاقناعیة لضمان نجاح العملیة الدعائیة الدینیة الاتصالیة و

إذا فلكي تبلغ فكرة ما في أي میدان لابد من بذل جھد في عملیة الإقناع یھا ،لیتم تبنیھا و قبولھا 

على أحسن وجھ فالناس یعتمدون على بعضھم و یتصرفون بالكیفیة التي تحقق التوافق بینھم 



ب التي تجعل سلوكھ المحقق لأھدافھ مقبولا اتجاه الآخرین ،ذلك لان ،فكل علیھ أن یحدد الأسالی

نمط الحیاة یؤكد أن الناس كائنات اجتماعیة فھم في حاجة أن یكونوا في صحبة الآخرین و 

مقبولین منھم ،فیأتي الإقناع كأسلوب یحمل في طیاتھ العدید من الأسالیب التي من شأنھا تغییر 

استمالة الفرد نحو فكرة معینة یحملھا مضمون الدعایة ھي ھدف كل سلوكیات الآخرین ،وعلیھ ف

قائم بعملیة الإقناع ، ومن أجل ذلك ینصب اھتمام القائمین بالإقناع على أفضل السبل و أقلھا 

وقتا و تكلفة وجھدا،إلى تغییر معتقدات الأفراد أین أصبح استغلال الدعایة للأسالیب الاقناعیة 

لأفراد لا یقل أھمیة عن سلاح الذبابة و الصاروخ ،فالداعي  یلجأ بغرض تحویل معنویات ا

للإقناع من أجل توصیل أفكاره و جعلھا مقبولة من الطرف الآخر و محاولة التأثیر فیھ حیث 

یقولب دعایتھ وفق أسس اقناعیة یضمن بھا نجاح فكرتھ الدعائیة ،مستخدما وسائل اقناعیة قد 

دھا و التعرف علیھا ،لكنھا تحدث أثار نفسیة بشكل تكون بطرق و أسالیب یصعب تحدی

  .تدریجي

ویقصد بالإقناع أن یصبح السامع تابع لداعي و قد اقتنع بفكرتھ ،لا باعتبارھا فكرة الداعي ولكن 

أصبحت فكرتھ الخاصة بھ والتي انبثقت من داخل نفسھ ،وكان للداعي فضل إثارتھا وتحریكھا 

  .و الكشف عنھا 

عن إیجاد مھارات الاتصال و التمكن من فنون الحوار و أدبھ ،و التأثیر في  فالإقناع عبارة

یتم ذلك  و.الداعي   إلیھھذا ما یسعى ووالمعتقدات، والنیات، والدوافع أو السلوكیات  المواقف 

  .باستخدام كلمات مكتوبة أو منطوقة لنقل المعلومات، والمشاعر، أو للاستدلال، أو مزیج منھا

  بھدف  تحقیق دعاة أیضا لمختلف الأسالیب و الوسائل لنجاح  عملیتھم  الاقناعیة ،كما یلجا ال

  .ومن مجالات استخدام الإقناع نجد الدعایة و الحرب النفسیة.الشخصیةمكاسب ال

و لعل مسألة التنصیر من أھم المواضیع المتناولة في الدعایة الدینیة ،كما تعتبر المسیحیة من 

ھدد العالم الإسلامي ،وھذه الظاھرة لطالما تفشت و ترعرعت جذورھا مع اكبر المشاكل التي ت

جنبا الى جنب مع الأزمات و المشكلات الاقتصادیة و الاجتماعیة و الفوضى السیاسیة ، و ھذه 

الأخیرة تعد المنفذ الأمثل  و المرتج الخصب الذي تنشط فیھ الدوائر التنصیریة ،التي تستغل 

ر لھا كل الوسائل الممكنة من أجل تنصیر الشعوب الإسلامیة ،كما تقوم مثل ھذه الأوضاع وتسخ

ببذل جھود خثیثة من أجل ابتكار أسالیب اقناعیة و وسائل اتصالیة مختلفة لتمكین من معتقدات 

نصرانیة ، بعدما تعذر علیھا ذلك أثناء تواجدھا في البلدان في دوراتھا الاستعماریة و من 



الجزائر الذي أصبح بلدا خصبا لأنشطة المنصرین بعدما كانت تندرج  الأمثلة على ذلك بلدنا

  .ضمن أول البلدان الموصدة في وجھ التنصیر و المنصرین 

وتعتبر العشریة السوداء التي مرت على الجزائر ، والظروف الاجتماعیة و الاقتصادیة و 

ه الفترة الفرصة السانحة خاصة السیاسیة و الأمنیة السیئة التي عاشھا الشعب الجزائري في ھذ

التي حركت أطماع المنصرین من جدید نحو التوغل في الأراضي الجزائریة و التغلغل بین 

صفوفھم و العمل على تنصیرھم و السعي بأسالیب اقناعیة و وسائل اتصالیة شتى للوصول الى 

  .تحقیق أھدافھم 

و  -الإسلام–زائري لتخلي عن دیانتھ إذا  فالدعاة للدیانة التنصیریة بالجزائر تأھبوا لدفع الج

اعتناق المسیحیة من خلال جھد مبذول و منظم لنجاح دعایتھم ،فجعلوا من إغراءاتھم العاطفیة 

و تخویفھم للنفس البشریة و مجادلتھم للعقیدة الدینیة سبیلا لاستمالة الفرد  نحو دیانتھم ،فراحوا 

س بغیة إغراء و استھواء الروح المعنویة یستخدمون أسالیب الكذب و التحریف للكتاب المقد

  .للمتلقي

و مما سبق یمكن اعتبار ھذه الحملات التنصیریة دعایة دینیة بحتة ،وبذلك ھي تخضع لمبادئ و 

  .قواعد علمیة للدعایة و سبل أسالیب اقناعیة التي من شأنھا ضمان نجاح العملیة الاقناعیة

  :ل الرئیسي و انطلاقا من المعطیات السابقة نطرح السؤا

  كیف تتم العملیة الاقناعیة للدعایة الدینیة التنصیریة في الجزائر ؟

  :الأسئلة الفرعیة 

  كیف تمارس الدعایة الدینیة التنصیریة في الجزائر ؟-1

  ما ھي أھم  أسالیب الإقناع المستخدمة في العملیة الاقناعیة ؟-2

  ي ذلك؟     في ما تتمثل الاستمالات الاقناعیة  المستخدمة  ف -3

  

  



                                 :أسباب اختیار الموضوع _/2 

اختیار موضوع  یصلح للدراسة العلمیة من بین اھم الصعوبات  التي تواجھ الباحث  فقد       

یكون اختیار الموضوع لاسباب داتیة تعكس رغبة الباحث  في تحقیق فكرة معینة او یتم 

  :موضوعیة یفرضھا الواقع العلمي الاختیار لاسباب

  :و من الأسباب الذاتیة  

التفرد و التمیز في اختیار موضوع  التنصیر  و دراسة من جانب لم یتم التطرق الیھ  •

 .من قبل 

الولوج و الغوص في مجال لطالما وصف بالغموض و لطالما  اسقط علیھ الستار       •

  .لك فضولنا الشخصي ذمشبعین ب

  :وعیة الأسباب الموض

من جانب مغایر عما ھو متناول في الاونة  والاقناع الوقوف عند مجال الاتصال •

 .الاخیرة 

 .تماشي الموضوع مع تخصصنا   •

نا بأھمیة الدعایة و الاقناع في مجال العلاقات العامة و من خلال دراستنا ھده ادراك •

  .) ناعالدعایة و الاق(نستفیظ في مجالات تواجد ھتین العملیتین المھمتین 

  :أهداف الدراسة_/3

  :        ة في  ـــــــــــل اھداف الدراســـــــــتتمث

 .ابراز أھم السبل الاتصالیة في الدعایة الدینیة التنصیریة •

 .معرفة الاسالیب الاقناعیة في الدعایة الدینیة التنصیریة   •

 .جزائر تحدید أھم  الوسائل الاتصالیة المستغلة في الدعایة التنصیریة في ال •

 .الوقوف عند كیفیة ممارسة الدعایة التنصیریة في الجزائر  •

  .تحلیل مختلف الاستمالات الموظفة في الرسالة الدعائیة للتنصیر •

  



  :أهمیة الدراسة _/4

  :يــــــــــــلكل دراسة اھمیة یسعى البحث لبلوغھا واھمیة دراستنا تكمن ف

المجالات بما فیھا الدعایة بمختلف كون الاقناع اسلوب لیستوجب تواجده في مختلف  •

 .انواعھا منھا الدینیة 

باعتبار الاتصال مركز جمیع العلوم باختلاف انواعھا فالمھم ھو التدقیق في دراستھ  •

  .من مختلف التخصصات 

متستر عنھ و ینظر الیھ فقط من باب المعتقد الدیني دون التوغل  موضوع ھده  الدراسة تعالج

نھا طرح رؤیا مغایرة للتنصیر كعملیة مثلھا مثل عملیة الانتخابات في جوانب أخرى من بی

  .الدعائیةوغیرھا من العملیات 

   

    :فرضیات الدراسة _/5

Ø ظاهرة التنصیرهي عملیة اقناعیة مدروسة مكتملة. 

Ø ظاهرة التنصیر هي عملیة تقوم على أسالیب ووسائل اقناعیة. 

Ø اطفیة بشكل أكبر توظف عملیة التنصیر الاستمالات العقلیة والع. 

 

 

 

 

 



  :فاهیمضبط الم_/6

  :الدعایة

  : لـغـــــــــــــة     

الدعوة إلى مذهب أو رأي بالكتابة  أو الخطابة ونحوها،أدعوك بدعایة الإسلام ،و :اسم الدعایة 

الدعایة هي منهج أو طریقة لخلق اتجاه مشایع أو معاد نحو سلعة او فكرة او مدهب بالكتابة او 

  لخطابة أو نحوها دعایة انتخابیة الاعلان او ا

قام بدعایة مضادة .قاموا بالدعایة للبضائع الجدیدة ،الاشهار لها و التعریف بها:جمع الدعایات 

نظموا :للأفكار ،بحملة معادیة خطابة أو كتابة مضادة للافكار ،ونظموا دعایة واسعة للمرشح 

  )1(عریف بالمرشح حملة بالخطابة أو الإعلان أو الكتابة فیها تفسیر و ت

  :اصطلاحــــــــــــا

هي مجموعة من الطرق یتم استخدامها بواسطة مجموعة تنبغي ":جاك ایلول "عرفها عالم فرنسي 

أن تحقق مشاركة ایجابیة نشطة أو سلبیة في أعمالها على مجموعة كبیرة من الافراد المتشابهین 

  )2("م في نطاق تنظیميمن الناحیة النفسیة وذلك عن طریق مراوغات نفسیة تت

أن الدعایة الناجحة سواء في میدان السیاسة أم في میدان التجارة " :مختار التهامي"كما یعرفها 

هي الدعایة التي تدفع الشخص أو الجماعة المستقبلة لها الى سلوك معین ،فادا انتهى تأثیر 

  )3(".الدعایة عن الاستقبال السلبي لمضمونها هو الفشل بعینه 



أن الدعایة هي نشر الأراء و وجهات النظر تؤثر على الأفكار و ":جون باول "في تعریف  وجاء

  )4(".السلوك كلاهما معا 

  :اجرائیا 

الدعایة هي نشر الافكار و العقائد و المواقف علة أوسع نطاق بهدف ایصالها الى أكبر       

ا في الناس ،وتمیل الدعایة اما ویستخدم الدعاة أفضل وسائل الاتصال فأكثرها تأثیر :عدد ممكن 

  .الى ابراز الوجه الجمیل و اخفاء العیوب و الاخطاء ،بهدف  التأثیر في الشخص

  :الدعایة الدینیة *

الدعایة الدینیة هي الدعایة التي تستهدف تحویل المعتقدات الدینیة للافراد الى معتقدات      

و الدعایة الدینیة هي أقوى الدعایات مقارنة أخرى بالتأثیر علة الروح و المعتقدات و العقول ،

بمختلف الدیانات الدنیویة لان الدین یتعلق بالقلوب ،فتنطلق الدعایة ضد الحكام اللذین 

   )5(.یتظاهرون بالدین 

   :الإقناع 

  : ـــــــــــــــةلغ

على الاقرار أرضاه بالشئ حمله :ه }قنع {اقناعا :رضي به ،أفنع :بالشيء } قنع{اقتناعا :اقتنع 

 )6(.به 

 

  



  :اصطلاحـــــا 

أنه عملیة ایصال الافكار و الاتجاهات و القیم و المعلومات ، اما ":عامر مصباح"یعرفه الدكتور 

ایحاء أو تصریحا عبر مراحل معینة ،وفي ظل حضور شروط موضوعیة و ذاتیة مساعدة ،وعن 

  )7(.طریق عملیة الاتصال 

یعرفان الاقناع كعملیة بأنه عملیة اتصال تتضمن "لد روبرت دونا"و "ولبر شترام "كما یعرفه 

بعض المعلومات التي تؤدي بالمستقبل الى اعادة تقییم ادراكه لمحیطه أو اعادة النظر في 

  )8(.حاجاته و طرق القائها ،أو علاقاتها الاجتماعیة أو معتقداتیة أو اتجاهیة 

  :إجرائیـــــــا 

ل على القناعات لتغییرها كلیة أو جزئیا من خلال عرض الحقائق الاقناع هو تأثیر سلیم و مقبو 

 .بأدلة مقبولة  و واضحة 

  :مفهوم التنصیر

  :لغــــــــة

جعله نصرانیا :المعنى الدقیق لكلمة التنصیر أنها من نصَر ینصَر تنصیرا فنصَر الشخص 

تنصر الشكل أي :را تنصر ینصر تنصی:، ومنه  )9(.فأبواه یهودانه أو ینصرانه أو یمسحانه "،

مصطلح " النصارى "،ولما كان )11("الدین قالوا إن نصارى :"قال تعالى ) 10(دخل في النصرانیة

بدله ،و لأنه مصطلح "المسیحیین "قرآنیا ،و أصبح النصارى یطلقون على أنفسهم مصطلح 

ما یفرح غیره فاضح للنوایا بذاته ،فاننا نجد كلمة التنصیر مأخودة لغة من كلمة بشر أي أخبر 

،بشره أي أخبره به فیفرح ومنه البشارة الفرح و الخیر الصادق ،و البشارة المطلقة لا تكون الا 



،و حامل البشارة أو المخبر )12(" فبشره بعذاب ألیم "بالخیر  وانما تكون بالشر اذا كانت مقیدة به 

هو الخبر الصادق السار  التنصیر والمعنى العرفي للبشارة:بها هو المنصر ، و الاخبار بها 

و یبشر المؤمنین الذین یعملون ....:" الدي لیس عند المختبر علمه ، ومن قوله تعالى 

  ]وهو مأخود من الانجیل [ )13("الصالحات أن لهم أجرا حسنا

  :اصطلاحـا 

  تنصیریة أو العمل في حقل التنصیر)دینیة(أي ارسالیة  missionكلمة  " التنصیر"ترادف كلمة 

أو مجموعة من الناس یؤدون وظائف معینة   missionaryو تعني كلمة المنصر. نصیرالت

  :تتمثل في دعوة الناس بصورة أو بأخرى الى النصرانیة ومن مد لولات التنصیر الاصطلاحیة 

لجهود المنظمة و المقصودة و المدعومة من قبل حكومات  أو الهیئات لنشر  -  1        

  .النصرانیة في العالم 

حمل الناس بصورة أو بأخرى أفراد أو جماعات من عقیدة غیر نصرانیة سواء كانت  -2   

  .اسلامیة أو وثینیة أو غیرها الى العقیدة النصرانیة 

اتجاه الكنیسة في الدعوة و العمل المنظم في بلدان كثیرة لتجویل الناس فكریا و عقائدیا  - 3

  .أو سلوكیا الى النصرانیة 

لتنصیر مصطلحا إسلامیا یقصد به ما ذكرناه ،وهو نصر الشخص جعله ولما كان مصطلح ا

  .نصرانیا و تنصر الشخص أي دخل في النصرانیة  

" التبشیر "فان المصطلح المتداول كنیسیا و إعلامیا و حضاریا  وحتى تنصیریا هو مصطلح 

لدى الكنیسة وذلك الاخفاء طابعه الحقیقي بغیة الخداع من جهة ومن جهة أخرى فان المفهوم 



خاصة ،و الغرب عامة تطور فلم یعد یهدف الى التنصیر فحسب بل یكفي جعل الشخص 

  .مستلبا حضاریا حتى و لم ینصر و هدا یدعو الى تحدید مفهوم التبشیر

  :مفهوم التبشیر 

قال أصل التبشیر مادة بَشر ،یبشر ، بالفتح و معناه الفرح و السرور ،و البشر الطلاقة ،ی:لغـــــــــة

،و بشره و أبشره ....یسرني فلان بوجه حسن أي لقي و هو حسن البشر بالكسرأي طلق الوجه :

  .فبشر به ،أي فرح واصل هذا أن بشره الإنسان تنبسط عند السرور 

یبشرهم ربهم برحمة منه و رضوان و جنات :"و التبشیر یكون بالخیر بمعنى وعد ،كقوله تعالى 

یكون بالشر بمعنى توعد ،كقوله تعالى و بشر الذین كفروا بعذاب ألیم  ،و)14("لهم فیها نعیم مقیم 

یا أیها النبي انا أرسلناك :"والقران الكریم وصف خاتم الانبیاء بأنه مبشر ،قال تعالى  )16(،)15("

 هذه الایة وصفت محمد صلى)17("شاهدا و مبشر و نذیرا و راعیا الى االله باذنه و سراجا منیرا 

  :سلم بخمس صفات منها االله علیه و

للغافلین بما "نذیرا"بما ینتظر العاملین من رحمة و غفران ،ومن فضل و تكریم ،وأن یكون "مبشرا"

وبهد  )18(ینتظر المسیئین من عذاب و نكال فلا یؤخدون على عزة ،ولا یعذبوا الا بعد انذار 

  )20(.ما بشرت به من أخبار سارة  )Annonce Evangile)19تكون البشارة

  :اصطلاحـــا

وهي كلمة اغریقیة مأخوذة من كلمة )  (évangileمأخوذة من كلمة) évangélisation(التبشیر

)évaggelion ( أما أصلها فهو كلمة)évan/geluim ()21)(22( ومعناها الخبر أو النبأ السارة

  )23(.والبشارة وبهذا تكون البشارة هي معنى الانجیل اللغوي



  :المعاني منها وللإنجیل مجموعة من 

  )الخبر السعید أو النبأ السار (عقیدة المسیح -

  )24()مجمل الافكار المستوحاة من الكلمة(هو دین -

  :اجرائیـــــــا

التنصیر هي عملیة تحویل الناس من معتقد معین الى معتقد المسیحیة أي تنصیرهم و ادخالهم 

  . في الدیانة المسیحیة 

  : الدراسات السابقة _ /7

 إن نمو المعرفة وتشعبها یفرض على الباحث عند تفكیره في القیام بأیة دراسة أو          

بحث، الاقتناع بأن عمله هذا هو عبارة عن حلقة متصلة بمحاولات كثیرة، فكل عمل علمي من 

هذا القبیل لا بد وأن تكون قد سبقته جهود أخرى مجسدة في شكل دراسات سابقة أو مشابهة 

عملیة، أو مكتبیة، ومع ذلك یواجه الباحث صعوبات كثیرة أثناء  اجراء الأبحاث میدانیة أو م

العلمیة بسبب عدم توفر أو نقص معین من الدراسات في المشكلة التي یقوم بالبحث فیها أو 

  .المماثلة لها 

وع الذي نحن بصدد دراسته لا یزال موضوعا حدیثا للدراسة في الجزائر، لذلك لم إن الموض

من العثور على دراسات سابقة من شأنها افادتنا في الموضوع و  للأمانة  العلمیة قد  نتمكن

وهي مذكرة مكملة لنیل ) الجزائر نموذجا(أسالیب ووسائل التنصیر المعاصرة "صادفنا عنوان 

وسبب عدم اعتمادنا بجامعة الامیر عبد القادر بقسنطینة ،شهادة لیسانس في مقارنة الادیان 



تقل عنا في الدرجة  الجامعیة وهذا ما ینص علیه المبدئ المنهجي في الدراسات  علیها انها

 .السابقة وهو الاعتماد على دراسات سابقة أعلى مستوى منا

   منظور الدراسة _/8

التي تعد من بین نظریات الإقناع ، " التنافر المعرفي "اعتمدنا خلال دراستنا هذه عل نظریة 

  .نا ،فاتخذناها كمنظور للدراسة والمطابقة لموضوع دراست

  :نظریة التنافر المعرفي

أن ما یدفع الفرد إلى تعدیل أو تغییر أو تكوین اتجاهاته : ومضمونها ) لیون فستنجر(وضعها 

هو وجود حالة من التناقض المعرفي أي اعتناق الفرد لفكرتین أو اتجاهین أو رأیین لا یمكن 

نهما على طرفي نقیض، ویؤدي هذا التنافر إلى ضیق نفسي الجمع بینهما من الناحیة النفسیة لأ

  )25(.یخلق توترا لدى الفرد یدفعه إلى محاولة التقلیل منه أو القضاء علیه

وقد حددت النظریة العدید من الطرق التي یمكن من خلالها التخلص من التوتر ونعود إلى حالة 

قاد في ضرر التدخین، وسلوك التدخین الاعت(الاتساق، فإما أن نغیر إحدى المنظومتین مثلا 

عن التدخین لأنه لیس به أیة فائدة، أو لا ترى فیه ضررا وتعتقد بأن هناك  كأن تقلع): بشراهة

  .أشخاص تدخن ولم یحدث لهم أي ضرر

، فرضیتین كتابهما الخاص بنسق المثیرات  وضع زیلمان وبراینت من1985 وفي عام 

   : أساسیتین

  لتقلیل من التعرض للمثیرات السلبیة أو غیر المحببة لدیهمیمیل الناس إلى ا- 1

  )26(.یمیل الناس إلى زیادة التعرض للمثیر الایجابي أو المفضل لدیهم  -2 .



دراسات  لقد أكدت عشرات الدراسـات حقیقـة التعرض الانتقـائي للمعلومات المدركة غیر أن هناك 

ولیست  وف متحكم بها ، قدمت نتائج مشوشـةأخرى اختبرت التعرض للمعلومات المقدمة في ظر 

وهناك من یرى أن  .حاسمة أفادت بان التعرض الانتقائي یحدث لكن ضمن ظروف محددة 

تضعف تركیبـة الأفكار  عندما تكون هناك معلومة جدیدة, الأفراد ینشغلون بـالتعرض الانتقـائي 

المعلومات أما إذا كانت  تعرض لتلكوالمشـاعر الموجودة لدیهم فان ما یقـومون بـه هو تجنب ال

  .للتعرض إلیها والبحث عنها متلائمة أو منسـجمة الأفكار والمشـاعر فإنهم سیســعون

 وهذا یعود كما أفادت تلك الدراسات إلى میل. وبهذا الشكل تكون واقعة الانتقائیة مفسرة تماما  .

  .الإنسان الایجابي للرسائل الاتصالیة المریحة له

  : قاداتهاأهم انت

تتبلور في  هده النظریة تتعلق بأمور وقـضایا الرأي التي للاهتمام حولربما أكثر نقطة مثیرة    

عاد  اتفاق غیر"شكل انحیاز منظم وهو ما ترسمته دراسات عالجت التعرض الانتقائي رأت انه 

معتاد مع موقـف والانتقائیة هنا تصف انحیاز الجمهور باتجاه الموافقة بشـكل غیر  . " حول رأي

  .بالمصدر .قضیة مرتبطة

 التعرض دائما: إن ما قام به لازرفیلد والباحثون الذین أعقبوه هو وضع الأمر بـهذه الطریقـة  

انتقائي وبكلمة أو بأخرى هناك علاقة ایجابیة بین أراء الناس وما یختارون سماعه وقراءته وهناك 

یكونوا وقات لأنواع من الدعایة یوافقون على أن أن الناس یعرضون أنفسهم معظم الأ" من قال 

  )27("فیها 
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 الدعایة :المبحث الأول

   تمهید  

الدعایة محاولة التأثیر على الشخصیة والتحكم في سلوك وبذلك لها دور بارز في تعتبر      

على واقع الأفراد والمجتمعات عبر تاریخ البشریة الطویل والتي تزداد أهمیتها ویبرز  التأثیر

لزمن ویتجلى ذلك في عصرنا الحاضر والذي أصبح للدعایة مساحات واسعة تأثیرها كلما تقادم ا

في المجتمعات وعبر شبكات المعلومات كان الاهتمام بالدعایة وتطویر أسالیبها وابتكار الجدید 

 .دائما في موضوعها من طرف الدول والجماعات والشریكات والمؤسسات والافراد 

 اریخنشأة الدعایة وتطورها عبر الت_ /1.1

لعل أعظم ما في الإنسان هو الكلمة سواء أكانت منطوقة أو منحوتة أم مصورة أم مكتوبة ،    

والكلمة هي وسیلة الإعلام الأولى وبها عبر الإنسان عن الدعایة التي تؤثر على الفرد وتجتذبه 

   .دهمنذ مطلع التاریخ وحتى عصرنا الحالي الذي أصبحت فیها الدعایة علما له أصوله وقواع

لو أردنا البحث في تاریخ الدعایة لوجدنا أنفسنا نبحث في تاریخ البشریة نفسه، فمنذ أن اخذ 

الانسان یعبر عن نفسه من خلال الكلمات، الكتابة، الرموز، فانه لم ینفك یبحث بشتى الوسائل، 

لى من خلال الإیهام، المبالغة، تحریف الحقائق، إعادة صیاغة الأخبار، من أجل الوصول إ

ففي تاریخ مصر الفرعونیة مثلا نجد أن الفراعنة كان یلغى أحدهم الآخر ویهدم معابده . هدفه

 )1(ویهشم تماثیله ویكسر منحوتاته ورموزه، وقد حدث مثل هذا الأمر قبل ثلاثة آلاف عام تقریبا،

یین وفیما بعد بین الآشور  والأكادیینوكذا الأمر في حضارة وادي الرافدین بین السومریین 

فازالة رموز معینة أو أفكار معینة والتهیئة . والبابلیین وكل الأقوام التي عاشت في العراق القدیم



 .یتم إلا عبر عمل وتحضیر وسائل الدعایة لار والحضو  وز جدیدة ومنحها الشرعیةلإحلال رم

كتب  الذي) تیرتیوس (وفي العصور الإغریقیة كان للإغریق رجال دعایة معروفین نذكر منهم 

المؤرخ ) هیرودوتس (أشعارا سیاسیة ووطنیة ، وبث في نفوس الناس الحماس ، وهناك أیضا 

الذي یعتبر أول شخص كتب التاریخ الوطني ، وكذلك أفلاطون الذي ساهم بذالك من خلال 

كتابه عن الجمهوریة المثالیة ومن خلال التعالیم المفصلة التي ألقاها للناس ، كما وان أرسطو 

 ورا لایستهان به في هذا المجال عن طریق كتابه البلاغة و هو أول نص كتابي عن نوعلعب د

الدعایة السیاسیة ، وهو داعیة الإقناع عن طریق الخطابة ویعتبر هذا الكتاب إلى یومنا هذا 

 )2(. مرجعا كلاسیكیا في الدعایة المسموعة

السیاسیة، حیث كان النظام یعتمد وفي العصور الرومانیة نجد العدید من الأمثلة عن الدعایة 

قامة المواكب والاحتفالات للتأثیر على المواطن الروماني، وكذلك  على تكریم القادة المنتصرین، وإ

، هذا باالاضافة إلى ) فرجیل (أوجدوا بعض الداعیین المشهورین كالشاعر الروماني المعروف 

ائیة معتمدة كوسیلة لحصر ولاء الأمم عبادة الإمبراطور التي كانت عبارة عن نتیجة لخطوة دع

 . الخاضعة للحكم الروماني

أما في العصور المسیحیة فقد ظهر نوعا جدیدا من الدعایة وهو دعوة المبشرین الأوائل للمسیحیة 

هذا وان . ، وبذلك یعتبر هذا التطور الكبیر له أهمیته الخاصة با النسبة لتاریخ الدین والدعایة 

متها في منع الیهود من الردة، لكن المسیحیة كانت اوسع واشمل لانها تبنت الیهودیة قد استخد

وخاضت حملة دعائیة واسعة ومنظمة لجذب اهتمام الانسان وكسبه ، بینما في العصور 

الاسلامیة التالیة للمسیحیة واللتین یعتبران أعظم حركتین دینیتین في العالم ، فقد كان هنالك 

تدل على نجاح الاسلام في اعتماده على الاقناع في نشر دعوته حیث الكثیر من الامثلة التي 

  .نجد مثلا وصول المعز الى مصر انه استعان باالشعراء لنشر الدعوة الفاطمیة



إلى أرسطو في كتابه ) الدعایة( یعود بأصل مفهوم ) كلاوس میرتن(المنظر الاعلامي الألماني 

وتعالیمة یمكن تفسیرها كنصوص ) هد القدیمالع(، علما ان الكثیر من قصص )الخطابة( 

دعائیة، فهي تحتوي على كل ما یمكن ان تحمله الدعایة من مضامین ووسائل واهداف، فهي 

تقدم التبریرات وتمنح الشرعیة لأیة أفعال عدوانیة ضد المخالفین في الرأي والعقیدة والجنس 

وفي المرحلة الاغریقیة كانت ). لمختارشعب االله ا(و) الارادة الإلهیة(والقومیة، كل ذلك باسم 

الدعایة تنحصر في السیاسة الداخلیة بإقناع الخصوم السیاسیین والمفكرین، بینما كانت في 

من اجل توحید الصف الشعبي من خلالها والاستفادة ) صورة للعدو(السیاسة الخارجیة تعني خلق 

ح الشرعیة للحروب ولتحقیق في تأجیل الكثیر من المطالب الملحة للشعب ، ومن أجل من

الاطماع التوسعیة واقامة الامبراطوریات، فالأمبراطوریة الرومانیة قامت بدعم كبیر وهائل من 

العمل الدعائي، فالهیمنة والاحتلال والانقلابات السیاسیة جمیعها تبحث عن الشرعیة وعن 

 .التمویل ولا یمكن ذلك بدون الدعایة

حینما دخل المسلمون إلى القدس فاتحین،  1079تحدید في العام أما في القرون الوسطى ، وبال

بدأت الحروب الصلیبیة،  1095ثار القیاصرة والبابوات والأمراء في أوروبا ضد ذلك، وفي العام 

حینها أطلق البابا أوربان الثاني خطبة دعائیة للفرسان داعیا إیاهم للتوجه نحو الأرض المقدسة 

 .وتحریرها من المسلمین

، الحدیث في اللغات الأوربیة، یعود لفترة حرب الثلاثین عاما التي )البروباغاندا ( كن مصطلح ل

، وكما یسمیها فریدریك 1648 – 1618شهدتها أوروبا ، والمانیا بالتحدید، أي ما بین الأعوام 

مرد ، والتي حدثت نتیجة الانشقاق التاریخي في الكنسیة الكاثولیكیة بت)حرب الفلاحین(انجلز 

على الكنیسة محاولا إصلاحها دینیا ودنیویا، مما ادى إلى نشوب الحرب بین ) مارتن لوثر(

تشكلت لجنة كنسیة للدعایة، ) مارتن لوثر(الشمال والجنوب في أوروبا، وخوفا من إنتشار أفكار 



بانه لم تكن هناك أهداف لنشر ) كلاوس میرتن(ویؤكد البروفیسور . 1622كان ذلك في العام 

فكار خاصة، وانما كانت هناك أوراق توزع تتهم الطرف المقابل بانه مشعوذ وانه هرطوقي ا

إلا ان ظهور الطباعة واكتشاف المطابع أحدث قفزة هائلة في العمل الدعائي . ومارق على الدین

حیث صار توزیع الأوراق والكتب لیس في شتم الخصم فقط وانما في نشر الافكار والمباديء 

 )3(.الخاصة ایضا والتعالیم

بالعربیة، بعدا جدیدا، حیث ) الدعایة ( أو ) البروباغاندا(الثورة الفرنسیة منحت مصطلح        

انها منحت الصحافة سلطة جبارة في التأثیر على الجماهیر، ما  ، كما)التنویر(صار یفهم بمعنى 

ن المصطلح یحمل معنى ولم یك. دفع السیاسیین لأستخدامها كوسیلة اساس في الصراع السیاسي

إلا أن الإستخدام المعاصر لمصطلح الدعایة جرى بأمیركا . سلبیا قط مثلما هو علیه الیوم

وبریطانیا في بدایات القرن العشرین وبالتحدید في الحرب العالمیة الأولى، حینما دعا الرئیس 

الاكادیمیین أمثال  الامیركي ویلسون لجنة دعائیة ساهم في عضویتها كبار المفكرین والمنظرین

جون دیوي ، فالتر لبمان، أدورد بیرنایس، كذلك حینما تاسست في بریطانیا وزارة للدعایة التي 

و نجحت في ذلك نجاحا . أخذت على عاتقها مهمة تحریض الشعب الأمیركي ضد الألمان

انت تؤكد على التي ك) نظریة الدیموقراطیة( وقد الف فالتر لبمان بعد ذلك كتابه الشهیر . عظیما

ان الشعب یتألف من طبقتین، الأولى طبقة المتخصصین الذین یمثلون مصالح الأكثریة ویقررون 

عنهم، والطبقة الأخرى هي طبقة الأكثریة الغالبة والذین نتیجة لنقص معارفهم تركوا للمختصین 

المفكر الألماني وقد كانت نتیجة لمثل هذه الدراسات والبحوث أن قام . إمكانیة التقریر مكانهم

لأدوارد بیرنایس ) الدعایة ( ویعد كتاب ). نقد الرأي العام(فیردیناند تونیس باصدار كتابه القیم في

 .من أهم الأعمال الفكریة في ما بعد الحرب العالمیة الأولى

ومما تقدم یتضح ان الدعایة قد تطورت واستمرت في مسیرتها الى ان ظهرت اهمیتها في القرن 



عشر ، فانها لاقت اهتماما اكبر نتیجة لتوسع في استخدام الطباعة ، وظهور السادس 

الكاریكاتیر والرسم في القرن السابع عشر ،ودفعتها احداث هامة كحرب الاستقلال الامریكیة ، 

 ... والثورة الفرنسیة ، والثورة الامریكیة التي ادة اظهور روح الحماس واثارة الهیاج والشغب والفتن

قرن الثامن عشر ، تنوعت الدعایة واتخذت اشكالها المعروفة التي نلاحظها الان ، والتي وفي ال

 :هي

الدعایة السیاسیة النابلیونیة الدعایة الاجتماعیة او الاهلیة الامریكیة التي ظهرت بها اهمیة 

 .و الدعایة الاقتصادیة الدینیة التجاریة والتسویقیة الجهاز الدعائي وخطره

ستطیع القول بان الدعایة اخذت اهمیتها منذ الحرب العالمیة الاولى متضحا ذلك وبشكل عام ن

الیس من الافضل ان نجد وسیلة تسییل الاضطرابات للاصابع التي (من قول احد القادة الالمان 

تحمل المدفع وتضغط على الزناد ، من ان نستهلك الكثیر من القنابل لندمر بها مدفعا واحدا في 

 .ديید جندي معا

ومما تقدم نجد بان الدعایة اساسا لم توجد الا نتیجة لحاجات وضرورات في الحیاة ،       

ونتیجة لمواقف اثبتت حاجتها لوجود هذه الدعایة ، ولذلك فان المحیط الذي تصدر عنه الدعایة 

 )4(.یكون ذو شان كبیر على نجحها او فشلها

   اسالیب الدعایة_/2.1

  :دة نذكر هنا اهمهااتخذت الدعایة اشكالا ع

  :الشعارات ـإطلاق1

وهو أسلوب شائع في الدعایات التجاریة والسیاسیة  الدینیة على السواء كما هو معروف، إذ     

غالبا ما یتم تعمیم أحد الشعارات المنتقاة بعنایة كعنوان عریض لكل حملة دعائیة، ومن ذلك مثلا 



، أكثر من التذكیر )النفس المنعش(على شعار تأكید أحد أشهر معاجین الأسنان في أمریكا 

بالهدف الرئیس من تنظیف الأسنان وهو حمایتها من التسوس، إذ دلت الدراسات التي قام بها 

المنتجون على أن اهتمام المستهلك ینصب عادة على رائحة الفم الطیبة أكثر من صحة 

بأكثر الشعارات جاذبیة، وبغض وهكذا یعتمد المعلنون على ربط أهدافهم الإعلانیة . الأسنان

النظر عن مصداقیتها، وصولاً إلى الربط اللاشعوري بین الشعار والمعلن عنه حتى یغدو مجرد 

تذكر المستهلك لرائحة الفم الطیبة محرضاً تلقائیاً على استحضار صورة ذلك المعجون بالرغم من 

 .أن كل المعاجین تشاركه في هذه الخاصیة

  :طـ القولبة والتنمی2

لعل هذا الأسلوب من أكثر أسالیب الدعایة شیوعاً ووضوحاً، إذ تقدم لنا وسائل الإعلام      

وجهات نظر أصحابها الخاصة في كل شيء، كأن یُحرص على تقدیم المسلم في صورة رجل 

طویل اللحیة غریب الملبس، أو في صورة امرأة تتشح بالسواد وتجلس في مقعد السیارة الخلفي، 

مل تكرار هذه الصورة على الربط التلقائي لكل ما تستدعیه من توابع قد لا یُصرح بها، حیث یع

فیغدو الإسلام مرتبطا في ذهن الغربي بكل الصفات السلبیة التي تستطبنها تلك الصورة دون 

 .البحث عما یمكن أن یخفیه المظهر الخارجي من قیم ومبادئ تقُصى عمداً عن الطرح والمناقشة

  :ید بدلاً من المناقشة والبرهنةالتأكـ 3

التأكید بدل المناقشة والبرهنة تبرز في تقدیم وجهات النظر على أنها من المسلمات التي        

یتفق علیها الجمیع دون نقاش، وتتجنب حتى الرد على الرأي الآخر خشیة تسلیط الضوء علیه 

م الدیمقراطیة اللیبرالیة الغربیة على أنها ومن ذلك تقدی. والمساعدة على انتشاره بلفت الأنظار إلیه

الإسلامي بكافة  -الحل المجمع علیه في الكثیر من وسائل الإعلام العربیة وكأن المجتمع العربي



 !أطیافه قد قال كلمته في ذلك

    :  استخدام الصور الذهنیةـ  4

لممارسة مثل إعطاء تسمیات معینة تصبح معها عذه التصورات كتعابیر لا تتأثر با      

إنه كلما : اسلوب الكذب المستمر كما قال هتلر . الإرهاب, السلام , الرأسمالیة ’ الاشتراكیة 

 " كبرت الكذبة كلما امكنت في بعض الاحیان من ان تتسجل في الاذهان

    : ـ اسلوب الاختیار 5

خفاء السلبیات ویظهر هذا الاسلوب في ال حملات ذكر الاجابیات التي تناسب الغرض وإ

 .الانتخابیة والحملات التبشریة ونشر المسیحیة 

    :  ـ اسلوب استبدال الاسماء والمصطلحات 6

كا استخدام المصطلحات العاطفیة والرنانة على على ما یروج له واطلاق اسماء سیئة        

  )5(.على الغیر كتمثیل الدیانة المسیحیة بالنور وان الاسلام هوالعمى

 : ارـ اسلوب التكر  7

لا یكتفي القائمون بالدعایة عادة بمجرد التنمیط والكذب، بل یعمدون كثیراً إلى التكرار      

المستمر لشعاراتهم وحملاتهم الدعائیة التي تلاحق الناس أینما ذهبوا، وقد یلجأ البعض إلى 

باشرة عندما التكرار في عرض إعلاناتهم غیر المباشرة لیحصدوا نتائج أكثر فعالیة من الدعایة الم

یكون مضمونها مثیراً للحساسیة أو الرفض، إذ دلت إحدى الدراسات على أن تكرار ظهور أحد 

نجوم السینما، وهو یدخن خلال الفیلم لأربع مرات، قد یؤدي إلى زرع صورة إیجابیة للتدخین عند 

مباشر في بث المراهقین المعجبین بهذا النجم، مما یعطي دلالة واضحة على أثر الدعایة غیر ال

الرسائل الدعائیة مع التكرار المستمر، وهو أمر یزداد خطورة عندما یقترن بالتصریح المباشر 



إن الجماهیر یلزمها وقتا طویلا حتى تفهم وتتذكر هذا یعني یجب استخدام : یقول هتلر . والموجه

 . هذا الأسلوب لتكثیف الجوانب الایجابیة للتذكیر

  :م والإحصائیات ونتائج الاستفتاءـ الاعتماد على الأرقا 8

وهذا الأسلوب یضفي الكثیر من المصداقیة على الفكرة المراد ترویجها، إذ تعمد وسائل        

  الإعلام 

إلى دعم الكثیر من الأخبار والإعلانات باستفتاءات _ الأمریكیة منها على وجه الخصوص_

حصائیات تنسب عادة إلى بعض الجهات المتخصصة ذائع ة الصیت، وبالرغم من شیوع القول وإ

بأن هذه المؤسسات البحثیة والإحصائیة قد اكتسبت شهرتها بسبب مصداقیتها ونزاهتها، إلا أنه 

  .من غیر الممكن أیضاً التأكد من ذلك بأي وسیلة كانت

 :ـ عدم التعرض للقضایا الحساسة 9

التعرض للقضایا المثیرة للخلاف، بل امتداداً لما سبق، فإن الإعلام الموجه یتجنب غالباً       

یتجاوزها إلى ما هو أبعد منها لیتعامل مع الواقع من حیث هو، مما یؤدي لا شعوریاً إلى ترسیخ 

هذا الواقع في وجدان المتلقي إلى درجة التعایش معه وتقبله دون التساؤل عن صحته وحقه 

أكثر من أن تحصى، ومن أهمها أصلاً في الوجود فضلاً عن الاستمرار، والأمثلة على ذلك 

إغفال حقیقة دولة الكیان الصهیوني واغتصابها للأرض والمقدسات، والتعامل معها على أنها 

دولة موجودة على أرض الواقع وتملك كافة مقومات الوجود، دون التعرض لحقیقة قیامها 

یة إلى تقبل الرأي المصطنع، وقد أدى هذا التعامل السیئ للإعلام العربي مع القضیة الفلسطین

الإسلامي، دون أي تبعات نفسیة أو  -العام العربي لوجود دولة صهیونیة في قلب العالم العربي 

 .فكریة عمیقة

 :ـ إثارة الغرائز وادعاء إشباعها10



لعل إثارة الغرائز في الدعایة هي من أكثر الأسالیب وضوحاً لدى المتلقي، إذ یستغل القائم       

بي مساحة الحریة التي یتیحها النظام اللیبرالي في العبث بغرائز المتلقي لتلقینه ما بالدعایة الغر 

  .یرید

وقد تهدف الدعایة هنا إلى مجرد لفت الانتباه للترویج لسلعة ما كاستخدام الصور الخلیعة في 

الإعلانات المصورة، أو یمتد الأمر لربط الشيء المعلن عنه بغریزة ما كأن یصبح إشباعها 

تعلقاً بهذا الشيء، ومن ذلك ربط تدخین السجائر بالرجولة، واستخدام بعض العطور بالجاذبیة م

 )6(  .الجنسیة، واقتناء أحد الهواتف النقالة بالمكانة الاجتماعیة المرموقة

    : ـ اسلوب التجدید 11

الراي  تعتمد الدعایة الى حد كبیر على اسلوب التجدید حتى لا تصبح عملا روتینیا یمل منه

 . فالجدة من اهم العناصر الاساسیة للخبر الدعائي, العام 

  :  الأسلوب الدیني. 12

یستعمل مثل هذا الأسلوب وهو خطر جداً إذ ینفذ إلى الأمة من أعماقها من عقائدها       

ویحاول ضربها ونسف كیانها العقائدي وتحقیق مصالحهم وفق ما یشتهون إذا ملكوا الأداة 

  .مةلتسییر الأ

     :أسلوب الاستضعاف والاستعطاف.13

ویستعمل هذا الأسلوب بغیة التأثیر في نفوس المقابل، وعلیه تعتمد الصهیونیة كثیراً في      

نشر دعایاتها ضد الدول العربیة في ربوع أمریكا، ومثاله، استخدمت الصهیونیة عبارات 



، ومع هذه العبارة رسم طفلاً )أعطونا لنعیش(مؤثرة في نفوس الشعب الأمریكي مثل قوله 

 .صغیراً یرید طعاماً فلا یجده، بذلك یستدرّون عطف الأمریكیین ویستجدون عطاءهم

   :الأسلوب الاستنكاري.14

هو أن تطرح الإشاعة بلهجة استنكاریة تثیر لدى الإنسان تحفّزاً استنكاریاً مقابلاً       

الإثباتي، وهو تثبیت امتداد الأسلوب الأول لمعرفة الحقیقة واستنكارها، وثم یأتي الأسلوب 

  .حیث أن إیجابیة رد الفعل في الأسلوب الأول هو تقریر معلومات الإشاعة لحقیقة ثابتة

   :محاولة خلق عدو وهمي.15 

، وهنا )وهماً (وهي خلق عدو وهمي للأمة، یحاول أن یفترس الأمة في أیة لحظة       

ع الإشاعات بشكل مهوّل وفي أي وقت، وهذا یصبح من المیسور إصدار مختلف أنوا

أسلوب یستخدمه الزعماء الدیكتاتوریون في الغالب إذ یصنعون أمام نظر الشعب عدواً كبیراً 

 .وخطیراً لیروا سیاساتهم الخاطئة ویصرفوهم إلیه بدلاً من قضایاهم المصیریة

   :الأسلوب العلمي .16

یدّعي أنه علمي ویتفلسف في الكلام في سبیل یحاول البعض أن یطرح الدعایة بأسلوب      

 .جلب ثقة المقابل بأنه عالم وفاهم فیتقبل منه الإشاعة برحابة صدر

   :أسلوب الاحتواء .17

وهو محاولة إفهام المقابل انه على رأیه ومذهبه وبعد أن یطمئن إلیه یبدأ المشیع ببث       

لمقابل في تقبّل رأیه لأنه وثق أن المشیع أفكاره شیئاً فشیئاً فلا یجد معارضة من الطرف ا

 )7(.معه في المبدأ والفكرة بینما المشیع یحاول تمریر إشاعته وأفكاره بهذا الأسلوب



 :أنواع الدعایات_/3.1

   :الدعایة البیضاء * 

هي الدعایة العلنیة المكشوفة تعتمد على النشاط العلني غیر المستورة من اجل هدف معیّن 

بالوسائل المقروءة من صحف ومجلات ونشریات والمسموعة من إذاعات كما یكون ذلك 

واشرطة واقراص سمعیة دعائیة ومرئیة من فضائیات ووسائل الاتصال بالجماهیرالاخرى 

  .كشبكة الانترنت ومصادر هذا النوع معلنة ومعروفة لدى الجمهور

   :الدعایة السوداء *

تورة ، وتقوم في الغالب على الاحتجاب عكس البیضاء وهي الدعایة السریة والمس     

وتكون من ورائها المخابرات السریة، ولا یكشف هذا النوع مطلقاً عن مصادره وتنمو وتننشر 

خلف الشعارات الرنانة مثل الحریة والدیمقراطیة والعدالة محاربة التطرف والارهاب نشر 

الخائن .. العمیل .. تاتور الامن وتطلق سمومها على الخصم بوصفه بالالقاب المشینة الدك

   ... القاتل

   :الدعایة الرمادیة *

وهي الدعایة التي لا تخشى من أن یقف الناس على مصادرها الحقیقیة، ولكنها تختفي     

وراء هدف من الأهداف كلاذاعات الموجهة وبعض القنوات الفضائیة وشبكة الانترنت ، 

ایة غیر المباشرة أقوى تأثیراً بدون شك من الدعایة ویعبّر عنها بالدعایة غیر المباشرة، والدع

 .المباشرة

  :الدعایة المضادة *



او الدعایة السلبیة كما یطلق علیها وتستهدف الحیلولة دون وقوع تغییر ماهو متوقع      

الحدوث مالم توجه الحملة الدعائیة ضده وهي مثل ما یحدث دائما في الحروب عندما 

المعنویة واضعافها من خلال حملات دعائیة ضخمة ویقوم  یحاول العدو ضرب الروح

 )8(.الخصم بردة الفعل لابطال مفعول هذه الحملات والابقاء على ارتفاع الروح المعنویة

   :الدعایة التجاریة *

وتلعب دورا حاسما في الاقتصاد لارتباطها بالحیاة الاقتصادیة للشعوب وتعیرها الدول    

ایة كبیرة وتنفق علیها امولا طائلة في الاعلان بشتى الوسائل بغیة والمؤسسات والافراد عن

  )9(. اكتساب الارباح المالیة

  ) . المصدر ـ الوظیفة ـ الأسالیب _ النشاط ( كما تصنف أنواع للدعایة حسب 

  :   حسب النشاط: أولاً 

جماعة بهدف وهي التي تستخدمها الحكومة أو الحزب أو الإدارة أو :  الدعایة السیاسیة - 1

 .  وقد تكون إستراتیجیة أو تكتیكیة , التأثیر لتغییر سلوك الجمهور وموقفه السیاسي 

وهي التي تسعي إلي أن تدمج في المجتمع أكبر عدد من أفراده :  الدعایة الاجتماعیة - 2

  .وتوحید سلوكهم وفرض أنماط إجتماعیة علي الجماعات 

  .ل المعتقدات الدینیة للأفراد إلي معتقد أخر وهي التي تستهدف تحوی: الدعایة الدینیة- 3

وهي التي تنشط في حالات إعلان الحرب بین الدول والأطراف : دعایة الحرب النفسیة- 4

 .بهدف إضعاف وتدمیر الروح المعنویة لدى العدو 



وهو نوع من الضغط الذي یقهر الإنسان الأسیر أو المسجون أو :  دعایة غسیل المخ - 5

ة تكوین أفكاره ومعتقداته أو قد تكون من خلال مناقشة جماعیة یقودها المعزول بإعاد

 . متمرس قادر علي السیطرة علي الجماعة 

تستخدم العلاقات العامة الدعایة من حیث تستهدف تسویق : دعایة العلاقات العامة- 6

براز صورتها بشكل مناسب وتحسین صورتها لدي المجتمع    . المؤسسات وإ

یكون مدفوع وهي الإعلان الذي یسعي لترویج سلعة أو خدمة أو فكرة و : اریةالدعایة التج- 7

  .الثمن ومعروف المصدر

  حسب المصدر : ثانیاً  

وتمسي الدعایة التقلیدیة ویقوم بها زعیم أو قائد یؤثر في الجماهیر وتتم : الدعایة العمودیة - 1

  . الدعایة من أعلي إلي أسفل 

من داخل الجماعة ویكون أفرادها متساویین وتسعى هذه الدعایة إلي أي تتم : الدعایة الأفقیة - 2

  ) . التماسك ( تشكیل الوعي 

  حسب الوظیفة : ثالثا 

هي دعایة ذات مصدر حكومي أو حزبي أو حركة ثوریة بهدف :  الدعایة التحریضیة - 1

ة تحریض الجماهیر لتقبل تغییرات جذریة یتبناها المصدر في إطار من الحماس والمغامر 

 . وخاصة في الأزمات والاضطرابات 

وهي التي تدعو أطراف الشعب للاندماج من خلال الوحدة والشعب :  الدعایة الاندماجیة - 2

 . الواحد 



 .تهدف إلي طرح معتقدات جدیدة : الدعایة العقائدیة - 3

حلال :   الدعایة الهدامة - 4 وتستهدف هدم أفكار ومثل وقیم الأفراد المستهدفین للدعایة وإ

  . جدیدة وذلك باستخدام نشر الشائعات  أفكار

  : حسب الأسالیب : رابعا

وهي التي تستهدف تغییر الآراء والاتجاهات وتكون مسبوقة بدعایة :  الدعایة المباشرة - 1

جراءات مباشرة ومن مصدر معروف معلن مثل وزارة الإعلام  وتسمي الدعایة المكشوفة  وإ

  الظاهرة وكذلك بالدعایة  البیضاء أو الدعایة 

وهي قد تكون بدون دعایة سابقة وقد تسمي الدعایة  المقنعة أو : الدعایة الغیر مباشرة - 3

 )10(.السوداء حیث تمیل  إلي إخفاء أهدافها وهویتها ومصدرها

  : وسائل الدعایة_ /4.1

  :ھي رئیسة، أربعة وسائل على الجماھیریة الدعایة تعتمد           

 رت، ا والمنشو رت، ا النش الكتب، المجلات، حف،كالص :المطبوعة الوسائل  -

  .الحائط والملصقات والمطویات إعلانات

 ردیو، ا بال تتسعین والتي الأناشید، الأغاني، كالخطب، :والصوتیة المنطوقة الوسائل -

  .وغیرھا  الھمس وحملات إلى الشائعات إضافة

 الرموز، والأعلام، لعلاماتا رفیة، ا الفوتوغ والصور كالتماثیل :المرئیة الوسائل -

  .وغیرھا والشعارت

 السینما، مثل الصورة الصوت بین تجمع التي وھي :المرئیة المنطوقة الوسائل -

 أكبر التأثیر ویكون والمشاھد، والمواكب ضاتالاستعرا تشمل المسارح،كما التلفزیون،

  .المستخدمة الدعائیة الوسیلة والصوت في الصورة اجتمعت إذا



 تاروالمؤتم الاجتماعات كعقد أخرى دعائیة وسائل ھناك أن إلى الإشارة وینبغي

 أو ومكتبات ومدارس جامعات أو ثقافیة مؤسسات الدول بعض وقد تنشئ الصحفیة،

ب حیث ابتكرت اسالی: الملابس والدیكوراتوكذا ،مصرفیة  خدمات أو ریاضیة معاھد

فكرة یروج لها عن طریق  بكتابات ورموز تحمل جدیدة للدعایة عن طریق الملابس

 تحقق حتى الوسیلة الملائمة، اختیار ینبغيوعلیھ    ..وغیرها الملابس والدیكورات

 تتنوع بحسب وان الدعائیة مجالبرا تصاغ ان یجب كما منھا، المطلوب الغرض الدعایة

 أنواعھا اختلاف على المستھدف للجمھور المتباینة والأذواق والأمزجة الثقافات

ومعلوم أن بعض هذه الوسائل هي كالسیف قد تكون لك وقد تكون علیك  .اوتوجھاتھ

اب ویبقى الهدف من ورائها والأیادي التي تحركها هي التي تحكم علیها بالإیج

  )11(.السلبأو 

   :مبادئ الدعایة_ /5.1

  :الدعایة تقوم على مجموعة من المبادئ تتخد فیما یلي  

تتمكن الفكرة من المرور الى العقل والوجدان  جذب انتباه الجماعة المستھدفة حتى/1

  .وتستقر وتكون محل اھتمام من قبل الافراد 

اشباع حاجات الفرد الشعوریة واللاشعوریة  ،فحتى تجد الدعایة  صدى من قبل /2

المستقبلین ، لابد من أن تكون ملبیة للحاجات النفسیة للأفراد باعتبار أن الفرد یكون 

ا للأفكار التي تشبع حاجاتھ وتلبي رغباتھ  وتكون من صمیم أكثر اقتناعا واتباع

  .اھتماماتھ الیومیة 

التكرار وذلك من أجل استقرار أفكار الدعایة في أذھان الأفراد لانھم عادة ما یعتریھم  /3

نسیان الأشیاء التي سمعوھا أو رأوھا أول مرة ، لكن مع تكرار عرضھا علیھم فانھا 

  تستقر في ذاكرتھم 

التبسیط فالدعایة لاتفھم ولا یعیھا   الناس الا اذا كانت بسیطة في أفكارھا ، حیث لا / 4

یبذل  الفرد جھدا في ادراكھا اذ من شأن الناس العادیین  تحاشي كل شئ یتطلب حھدا 



في فھمھ وا استیعابھ  ویملون الى الاشیاء السھلة في فھمھا  ، ومن ثم یشترط في 

  )12(.والرموز وقریبة من حیاة الناس وواقعھم أفكارھم العادیةالدعایة توظیف العبارات 

  :عوامل نجاح الدعایة _ /6.1

الدعایة ھو اشباع حاجات الافراد النفسیة والاجتماعیة  أول شرط یجب أن تراعیھ - 1

حتى تجد أذان صاغیة  واھتماما بھا ،فالفرد یبحث عن الأشیاء التي تكمل نقصا 

م بالأشیاء التي تحقق لھ طموحا معینا یسعى الیھ وھذه نفسیا یعاني منھ ،وكذلك یھت

 .القضایا بمثابة  نوافد للنفس البشریة التي تنفذ من خلال الدعایة 

یتمثل في عدم معاكسة أفكار الدعایة لمعتقدات الناس ومبادئ دینیھم   الشرط الثاني - 2

ي ترفض أو عادتھم أو مقدستھم ،ھذا لتلافي اثارة عواطف الناس ضدھا ،وبالتال

فالناس عادة ما یتصرفون بشكل آلي عندما تمس معتقداتھم ولولم .جملة وتفصیلا

فالدعایة الناجحة ھي التي تراعي مشاعر الناس الدینیة ومعتقداتھم .یكونو متدینین 

 .ومقدساتھم
الدعایة الناجحة ھي التي تستھدف تعدیل الاتجاھات والمعتقدات لا تغییرھا بشكل  - 3

ن الناس یمكن أن یتساھلوا في تعدیل اتجاھاتھم و ادخال علیھا كلي على اعتبار أ

بعض التغیرات ، ولكن یجدون صعوبة نفسیة واجتماعیة في تغیر ات معتقداتھم 

 .بصفة كلیة

أكثر على العبارات والاشارات والوسائل الفنیة التي تجذب انتباه الناس الاعتماد  - 4

اك الناس بالموضوع ویصبح على وتثیر اداركھم واھتمامھم ،وتتمكن من ربط ادر

ویمكن أن تستعین بطرق وآلیات أخرى .اھتمام وتحلیل وتقییم بالنسبة الیھم

 .،كالتكرار والتبسیط للوصول الى اقناع الفرد بالفكرة
في سائل الدعایة  وأفكاره وألیاتھا حتى تخرج عن الروتین التحدیث باستمرار  - 5

عل الجمھور ، كما أن التحدیث یجب أن  المألوف ،الذي یمكن أن یؤدي الى التأثیر

یتم بناءا على تقلبات الواقع والتغیرات الي یشھدھا المحیط الذي یعیش في وسط 

  )13(.الجمھور 

  

  



  .العملیة الاقناعیة: المبحث الثاني

  :عملیة الاقناع _/1.2

فأعتبر قبل التعرض للاقناع كعملیة لابد أن نشیر الى ان الاقناع عرف من جوانب عدة      

كفن وكعلم ومهارة لبد من اكتسابها، وبتدقیقنا للنظر في الاقناع نجد انه عبارة عن عملیة ، 

تصل الى النتیجة المرجوة وهي التأثیر في سلوك الفرد اما بتغییره أو  تتقسمها عدة مراحل حتى

  .تعدیله أو بناءرأي أو اتجاه جدیدین

وبیان طرق اشباع حاجات الفرد وتحقیق رغباته ،  من هنا یعتبر الاقناع عملیة ترمي الى توضیح

ولكن في حقیقة الامر عملیة الاقناع أسع وأدق من ذلك، فعملیة الاقناع هي ظاهرة تؤدى عبر 

  )14(.مراحل معینة لتحقق هدفها 

  :أن عملیة الاقناع تتم عبر المراحل التالیة"هربرت لیونبرجیر"ویرى 

  :مرحلة ادراك الشئ /1

رحلة التي یختبر فیها الفرد او الجماعة لاول مرة الفكرة أو التصور أو الاتجاه وهي الم     

، ویتفق العلماء أن أهمیة  )15(الجدید ، وهنا قد یتحفظ الفرد مما قیل له وقد یرفض ذلك مطلقا

هذه المرحلة تتركز في كونها مفتاح الطریق الى سلسلة المراحل التالیة في عملیة الاقتناع 

  )16(.والتنبئ

   :مرحلة الامصلحة والاهتمام/ 2



و السعي الى .وفیها یحاول الفرد أو الجماعة تلمس مدى وجود مصلحته  في هذا الامر     

  )17(.مزید  من المعلومات بشأنها ،ویصبح الفرد أكثر ارتباطا من الناحیة النفسیة بالفكرة 

  :مرحلة التقسیم والوزن / 3

رنة بینهما ما یمكن أن یقدمه هذا الامر أو الاتجاه وبین ما تقدمه أین یبذل الفرد الجهد للمقا    

  .له ظروفه الحالیةفعلا، لینتهي به الامر الى أن یخضع الفكرة للتجریب العلمي 

  :مرحلة المحاولة/ 4

اختبار أو تجریب أو جس نبض الشءئ من قبل الفرد أو الجماعة من ناحیة ، ومحاولة    

فادة منها من ناحیة ثانیة واذا ما اقتنع بفائدتها فانه یقرر أن یتبناها التعرف على كیفیة الاست

  .ویطبقها على نطاق واسع ، أما اذا لم یقتنع بجدواها فانه یقرر رفضها

   :مرحلة التبني/ 5

یصل الفرد أـو الجماعة الى حالة الاقتناع الكامل شفهیا وعملیا بالفكرة الجدیدة وتصبح جزءا      

  .لثقافي و الاجتماعي للفرد والجماعة من الكیان ا

لا یقف عند حد تقدیم وحهات النظر : من هذا نخلص أن عملیة الاقناع عمل متكامل   

والافكار والقناعات للطرف الاخر انما یتطلب من الطرف الثاني أ ن یتفهم  ویرحب ویمیل نحو 

  ى للانصات  للطرف الاول أفكار الطرف الاول ومن ثم أن  یكون مستعد للاستمتع  أو بالاحر 

من أجل فهمها یرغب بتوصیله الیه و بالتالي اذا اراد التعاطي مع الفكرة ) القائم بعملیة الاقناع ( 

وتبنیها فیمكن القول أن عملیة الاقناع تمت بنجاح وحققت هدفها  بأن اقتنع الطرف الثاني بفكرة 

  .فهي  تتطلب ایمان العقل والقلب معا  وعملیة الاقتناع لیست بالامر السهل ،: الطرف الاول 



و  المستقبل فهو القائم ,في عملیة الاقتناع یقوم المصدر بمهمة الاقناع أما المستهدف أ       

بعملیة الاقتناع  وتحتاج عملیة الاقناع الى أكثر من مهارة المصدر ونحتاج في نفس الوقت الى 

  .على خلق هذا الاستعداد لدیه وجود بعض الاستعداد لدى المستقبل أو مساعدته 

  :عناصر العملیة الاقناعیة_/2.2

تعد عناصر  العملیةالاقناعیة هي نفسها عناصر عملیة الاتصال الموضوعي التي وردت      

التي تتكون من المصدر ، ...) نموذج لاسویل ، ویلر شرام ( في نماذج الاتصال المعروفة  

  ).الرسالة ، الوسیلة و المستقبل 

  )المرسل، المقنع ، القائم بالاتصال( المصدر/ 1

وهو  الطرف الذي یبدأ عملیة الاتصال بطرف أخر یقصد ایصال معلومات الیه أو التأثیر       

فیه ، وفي الاقناع یقصد بالمصدر ذلك  الطرف الذي یسعى الى اقتناع طرف أخر بفكرة ما 

المساعدة ، والمصدر هنا یكون اصحاب ،مستخدما في سبیل تحقیق ذلك العدید من التقنیات 

  .الدعایة الدنیة والقائمون علیها

أما في دراستنا هذه فنجد أن القائم بالاتصال أو المصدر هو الداعي للمیحیة وهو المنصر 

،وحتى یستطیع القائم بعملیة الاقناع أن یكون مقنعا بذاته وبالرسالة والوسیلة التي یستخدمها 

كالثقة ،المصداقیة ،المعرفة بجمیع العوامل المؤثرة على :د من الصفات ینبغي أن یمیز بالعدی

المتلقي ،وأن یكون قادرا على استخدام وسائل الاتصال بفعالیة ولدیه القدرة على تكوین و تصمیم 

الرسالة الاتصالیة بأسلوب مقنع وهذا ما نحن بصدد دراسته في موضوعنا محاولین التقصي عن 



مسیحیة بالافكار والمبادئ الاقناعیة لاقناع الاخرین بها ،والمصدر هنا یمكن مدى التزام دعاة ال

  .أن یكون شخص بذاته أو شخصیة اعتباریة

  )الرسالة ،الرموز ،المحتوى(المضمون / 2

یعد مضمون عملیة الاتصال أو الرسالة من أهم العناصر التي تستخدم في عملیة الاقناع       

خلاله نقل الفكرة من المرسا الى المستقبل ، لذا فانها تحدي كبیر  لانها العنصر الذي یتم من

لدى القائمین بعملیة الاقناع من دعام ومنصرین ومسیحیین فهي تعد بمثابة الاداة التي یستخدمها  

في نشر دیانة المسیحیة وممارسة التنصیر ،  لذلك یفترض أن یتمتعوا بقدرات عالیة على التعبیر 

الغة الاستخدام الامثل فمقدرة المنصرین والمبشرین على الكتابة والتعبیر ترتبط  واستخدام مفردات

باستخدمهامهم للمفردات والمصطلحات السهلة والبسیطة التي من شأنها أن تعبر عن افكارهم 

  .وأفكار دیانتهم دون تعقید لان  وظیفة الرسالة هي نقل الافكار والمعلومات

ابة والكلمة والصورة في الدعایة الدینیة من اهم العوامل المساعدة وتعد الجدیة في اختیار الكت 

في عملیة القناع الدیني وذلك یبرز في اعداد مضمونا اتصالیا یتناسب وطبیعة الاحتیاجات 

  )18(.اللازمة لجذب المتلقي من أجل الدخول للمسیحیة 

  الوسیلة / 3

رفة واسعة بامكانیات الوسائل التي یستخدمونها یتمتع القائمون بالدعایة الدینیة التنصریة بمع     

في نشر عقیدتهم ومدى حدود تأثیرها وقدرتها على تحقیق أهدافها المسطرة وكذا جوانب قوتها أو 

ضعفها ، ومعرفة كافیة بمدى ملائمة الوسیلة مع الافراد المستهدفة ،وهؤلاء الافراد ینقسمون في 

ات والسمات التي یتصف بها من صفات بیولوجیة حذ ذاتهم الى شرائح مختلفة حسب الممیز 



ودیموغرافیة وغیرها فبعض الوسائل تؤثر في جماهیر دون اخرى وبالتالي تكون أكثر اقناعا من 

غیرها ، لذا یجب استخدام الوسیلة الانسب لكل فئة من أجل تحقیق عملیة الاقناع فقد أعتبر كل 

ختیار المحكم للوسیلة هو جزء لا یستهان به أن الا 1933في عام " تروستوني "و"برتسون"من 

  )19(.لنجاح العملیة الاقناعیة 

اذن فنجاح العملیة الاقناعیة و حصول التغییر في المتلقي وفي أفكاره ومعتقداته لا یعتمد فقط  

على مضمون الرسالة وصیاغتها ولا على مهارات المرسل والبناء العلمي للرسالة ومدى تلبیة 

ت المتلقي ورغباته وتتبع ظروفه النفسیة والطبیعیة ومراعاتها فقط بل الامر مضمونها لحاجا

مرتبط أیضا بالوسیلة المستخدمة في نقل مضمون الرسالة اذ لها أهمیة كبیرة  في اقناع الطرف 

  )20(.الثاني وتغییر سلوكه والتأثیر علیه

مقدرة على الاقناع تزید او ان مختلف الابحاث الاتصالیة الاعلامیة على أن لكل وسیلة اتصال 

الى " كلابر"تقل عن غیرها من الوسائل الاخرى ، كما تشیر خلاصة العدید من الدراسات حسب 

  .أكثر اقناعا على العموم من أیة وسیلة اخرى) الاتصال المباشر(أن التأثیر الشخصي 

عة الحال فان حاولنا من خلال ما سبق أن نوضح المقدرة الاقناعیة لوسائل الاتصال و بطبی

التفاوت ناجم عن خصائص كل وسیلة فمنها مایعتمد على حاسة البصر فقط كالكتیبات 

الخ، ونجاح الوسیلة في أدائها لا یعني ...والمطویات والملصقات أو السمع كالأشرطة و الاقراص

بالضرورة توفر عناصر خاصة بها كطریقة عرض وتقدیم الرسالة وعلى فن الاخراج وقرب 

ة من المتلقي أو بعدها، بل ان التأثیر والاقناع یصبح أمكن عندما تستخدم لنقل الرسالة الوسیل

  .أكثر من الوسیلة واحدة 

  )المستقبل ،الجمهور المستهدف(المتلقي / 4



ولكل متلقي ) السن،الجنس،الدخل ، المستوى الثقافي (تتعدد خصائص الجمهور المستهدف      

وعندما  تكون القضیة المراد .كون مختلفة من متلقي لاخرسمات خاصة به واحتیاجات قد ت

الاقناع بها واضحة یكون تحدید هدفها سهلا الى حدبعید ،وتحدید المتلقي عملیة اكثر سهولة ، 

فبمجرد تعین المتلقي ینبغي تحدید خصائصه واتجاهاته و احتیاجاته ،وبمعرفة المرسل لخصائص 

كما على المرسل أن یكون قادرا على .ملیة اقناعه الجمهور واشباعاته تزداد فرص نجاح ع

فالمتلقین لا .الاقناع فانه یتوجب لنجاح العملیة الاقناعیة على المتلقي أن یكون مستعدا للاقناع 

یمثلون صفحات بیضاءتتعامل مع الرسالة الاقناعیة بهدف الاستجابة الالیة لكن هناك مجموعة 

ومن . ملیة الاقناعي ، وتتعلق في شق كبیر منها بالمتلقي من العوامل التي تؤثر على نجاح  الع

اهمها ما یتعلق  بالخبرة والذكاء والاستعداد للفهم والحاجة للمعرفة والمعرفة القبلیة والخبرات 

أن المعرفة السابقة تتفاعل مع عملیة تمثیل المعلومات فعندما " شدوان علي شیبة"السابقة ،فیرى 

لافراد  منخفضا  فان ذلك یعزز من عملیة  تمثیل المعلومات ، وعندما یكون المستوى المعرفي ل

یكون المستوى المعرفي مرتفعا فان الافراد یبذلون جهدا معرفي معرفیا أقل لاستدماج او تمثیل 

ویشیر الى ان الخبرات السابة الاجابیة منها او السلبیة  وخاصة في مجال  .)21(المعلومات 

ع بتقییمات ایجابیة او سلبیة ، فالمعرفة السابقة و الخبرة تسهم في مساعدة تغییر المعتقدات  تستب

المتلقي على بلورته  اتجاهاته وارائه كما تؤثر على عملیة الاقناع ، وتعتبر بمثابة محدادات 

  .لتقییم المعلومات الواردة  في مضمون الرسالة الاقناعیة 

لاقناعیة تزید من احتمالات الاستجابة الاقناعیة من فالملاحظ ان التوافق  بین المتلقي والرسالة ا

خلال ممارسة التأثیر  في تبني المعتقدات  الجدیدة على  مستوى القیمة التعبیریة  أو النفعیة ، 

كما تمثل الحاجة الى المعرفة  عاملا محددا  لارتفاع أو انخفاض مستوى تمثیل المعلومات بین 



معرفة  وخاصة عند التعرض للرسائل الخاصة بالافكار أولئك الذین أكثر أو اقل حاجة لل

  .المستحدثة 

  ر ـــــــــــــــــالتأثی/5

یتمثل الهدف النهائي لعملیة الاقناع  في تحقیق  أغراض محددة على مستوى السلوك أة     

ة الاراء ، كما تتمثل الخطوة الاخیرة في عملیة الاقناع في تحدید الاثر المتحقق فعلیا ومقارن

النتائج بالاهداف الاصلیة ، وذلك في ضوء الدراسة المتعمقة للاتجاهات وللعملیة الاتصالیة في 

علاقة تبادلیة تأثیریة ، اذ یتمیز السلوك الانساني بالتكامل بین الجانب العقلي والعاطفي ، لذلك 

  .فان الاقناع لابد أن یستخدم تقنیات تلائم خصوصیة الجانبین

في الاتجاهات یمثل عملیة معقدة حیث یتضمن التعامل مع متغیرات مهمة   فالتأثیر الاقناعي

مثل الخبرة الشخصیة و البیئة الاجتماعیة ، فضلا عن السمات الشخصیة والفروق الفردیة 

للمتلقین ومن ثم یمكن النظر الى عملیة الاقناع كما لو كانت عملیة تعلم أو عملیة انفعالیة 

لمیة الاقناعیة توجیه الاستجابة و الادراك والدوافع والعوامل ویتضمن تصمیم الرسائل الع

  .الاجتماعیة والنفسیة 

فالرسالة الاقناعیة الفعالة هي تلك التي تستطیع أن تغیر من الوظیفة النفسیةللافراد بما یحقق 

  .الاستجابة المعلنة نحو موضوع الاقناع أو الهدف منه و المتمثل في تغییر المعتقد الدیني 

بایجاز یمكن اعتبار العملیة الاقناعیة الفعالة تلك التي تتمكن من تعدیل البناء النفسي الداخلي و 

للفرد بحیث تؤدي تلك العلاقة الدینامكیة النفسیة بین العملیات الداخلیة الكامنة مثل الدوافع 

ولقد أكدت . والمواقف والافعال المعلنة الى افعال مقصودة من قبل المتلقي الذي یتعرض للاقناع



النظریات السیكولوجیة على متغیرات مهمة تؤثر على  عملیة القناع مثل الاراء والمواقف 

  .والمخاوف و تصور الذات وادراك مصداقیة المصدر والتعزیز النفسي 

و فیما یتعلق بالدعایة الدینیة التنصیریة فانها تهدف الى تحقیق الذیوع وسط الشعوب و خلق 

دة المسیحیة عن طریق نقل معلومات وافكار من شأنها رسم صورة حیة من مستوى تبني للعقی

الخ كل ذلك لترمیز الرسالة بصورة مقنعة ،و لكي تتوفر في ..خلال كلمات وصور وأفلام 

الرسالة سمات العملیة الاقناعیة لابد أن یكون تصمیمها بصورة تجذب انتباه الطرف المستهدف 

طار الدلالي  والمتفق علیه بین المرسل والمستقبل وان تكون تلك وأن تستخدم تلك الرموز ذات الا

  )22(.الرموز تتوافق والقیم الاجتماعیة السائدة عند كلا الطرفین

  :قواعد أساسیة في عملیة الاقناع _/3.2

ان نقطة البدئ في عملیة الاقناع من أهم ما في العملیة الاقناعیة و على اساسها تنجح فیما     

ن تقنع به الاخرین، فاذا كنت مستمعا جیدا فثق أنك مقنعا جید ،فنقطة البدئ هي الاستماع ترید أ

الایجابي انه لیس بمقدورنا اقناع الاخرین مالم تستمع لوجهات نظرهم جیدا ونفهم ماذا یقولون 

 لنتمكن من اقناعهم ومحاورتهم ،وهناك الكثیر من القواعد التي یمكن اشتقاقها من طبیعة محتوى

  :الرسالة الاقنعیة منها

  .اقتناع المرسل تمام الاقتناع بالفكرة التي یرغب باقناع المتلقي بها *

  .وضوح الفكرة وسلامتها ومعقولیتها  *

  .قدرة المرسل على ایضاح الفكرة وتفسیرها وتقدیمها للمتلقي  *

  ).الخ...سعةأناقة المظهر ،الخلق الحسن، الثقافة الوا( الجاذبیة الشخصیة في المرسل *



  .معرفة شخصیة المتلقي وقیمة احتیاجاته مع تحدید ترتیبها *

  .زمانیة،مكانیة ،نفسیة، جسدیة:اختیار الظروف المناسبة لتطبیق عملیة الاقناع *

  )23(.التمكن من الیات الاقناع ومهاراته من خلال التحكم في الاتصال وایجادة فنون الحوار *

  :الاسالیب الاقناعیة_/4.2

  :الاسالیب العلمیة في عملیة الاقناعّ _/1.4.2

  :وضوح الأهداف مقابل استنتاجها ضمنیا /1

  :قد یتساءل  الكثیر عن معنى الوضوح والضمنیة كأسلوب للاقناع ؟والجواب كالتالي    

الوضوح هو ذكر النتائج في الرسالة أما الضمنیة فعلى العكس من ذلك وكما یدل علیها اللفظ 

فلدرجة الوضوح في الرسالة أهمیة كبیرة في اقناع المستهدفین .یح بالنتائج علانیةفهي عدم التصر 

،فكلما كانت الرسالة واضحة ولاتحتاج لجهد في تفسیرها واستخلاص  النتائج أصبحت أكثر 

اقناعا لدى أنواع معینة من الجماهیر  خاصة محدودي التعلیم بینما یمكن أن یؤدي وضوح 

عدم اقناع  أنواع أخرى من الجماهیر وربما مقاومتها بعض الاحیان ،  الرسالة مباشرتها الى

لانهم قد یشعرون  بأنها تستخف بقدراتهم العقلیة و قدراتهم العلمیة والمعرفیة خاصة المتعلمین 

والمثقفین ثقافة عالیة ، وغموض الرسالة ووجود أهداف ضمنیة فیها یترك للمتلقي الدور في 

الهدف بنفسه وویشعر بالاحترام من قبل المرسلبما یساعد على تحقیق  تفعیل ذهنه  واستنتاج

  )24(.الهدف المنشود من الرسالة 



أن " في كتابهما الاتصال ونظریاته المعاصرة" لیلى حسین السید"و"عماد مكاوي "یشیر  كل من 

نترك  الاقناع یكون أكثر فعالیة عندما نذكر أهداف الرسالة أو نتائجها بوضوح ، بدلا أن 

أن نسبة " وماندال"هولاند"للجمهور عبئ استخلاص النتائج بنفسه ،وفي هذا الاطار وجد الباحثان 

الافراد الذین عدلوا اتجاهتهم لما یتوافق مع أهداف الرسالة بلغت الضعف حینما قدم المتحدث 

وا لرسالة نتائجهم بشكل محدد ، وذلك بالمقارنة الى نسبة الذین غیروا اتجاهتهم بعد أن تعرض

  )25(.ترك المتحدث نتائجها  لیستخلصها

حیث وجد أنه كلما كان الاقتراح الذي یقدمه القائم بالاتصال محددا " كاتز ولاسفیلد"وهذا ما أكده 

، ازداداحتمال اتباع النصیحة ونجد أن هذه الاعتبارات تذهب الى أبعد من مجرد مشكلة الوضوح 

  :كثیرة مثل  والضمنیة وهي تتوقف على ظروف أخرى

 .مستوى ذكاء وتعلم المتلقي -

 .درجة صلة الموضوع بالمتلقي وأهمیته -

 نوع القائم بالاتصال -

اذن فنسبة ذكاء القائم بالاتصال تعتبر عاملا هاما للاقناع ،حیث یمكنه استخلاص  -

الهدف ضمنیا اذا  یتمتع بالذكاء ،في حین قد لاینجح وحده في الوصول الى النتائج 

كان أقل ذكاءا ، كذلك الأمر اذا كان المتلقي مهتما بالموضوع هاما  الصحیحة اذا

بالنسبة له ، هذا یجعله یدقق ویتمتع في فحص حجج القائم بالاتصال ونتائجه مما 

ینبغي امكانیة استخلاصه النتائج أمر وارد وهي حالة أخرى ربما یكون الافضل تقدیم 

 .النتائج بشكل محدد اذا كان الموضوع معقدا



نستنتج مما سبق أن الرسالة تقدم سلسلة من الحجج المعقدة وغیر المألوفة عن 

الموضوعات غیر شخصیة للافراد الاقل ذكاءا، تصبح أكثر فعالیة حینما تقدم نتائجها 

  .بشكل محدد 

  :تقدیم الرسالة بالادلة والشواهد/ 2

قناع وتضفي الشرعیة ان الاعتماد على الادلة والشواهد یعد من الاسالیب التي تحقق الا

على الرسالة لاسیما اذا كانت ذات طابع علمي ،فیلجأ أغلب  القائمین بالاتصال الى 

تدعیم رسائلهم  الاقناعیة بتقدیم أدلة وعبارات تتضمن معلومانت  واقعیة واراء منسوبة 

  :الى مصادر أخرى ویمكننا تقدیم بعض التقییمات حول تقدیم الادلة والشواهد منها 

تبط استخدام الادلة و الشواهد في الرسالة بادراك المتلقي لمصداقي المصدر فكلما یر *

  .زادت مصداقیة المصدر قلت الحاجة الى  لمعلومات تؤید ما یقوله 

تحتاج بعض المعلومات لأدلة كثیرة من غیرها وخاصة تلك الموضوعات غیر *

  .المرتبطة  بالخبرات السابقة للمتلقي 

  .لضعیف للرسالة من وقع أي  دلیل یقلل التقدیم ا *

تقدیم الادلة یكون أكثر  تأثیرا على الجماهیر الذكیة أي أولئك الذین یطمحون الى * 

  .اثبات للأفكار المعروضة علیهم 

یتوقف تأثیر الدلیل على ما اذا كان المتلقون  یعتبرونه صحیحا أو غیر صحیح  *

ق غیر الدلیل الذي یقدم أراء ، فتأثیرهما وعلینا أن ندرك أن الدلیل  الذي  یقدم حقائ

  )26(.مختلف 

  :عرض جانب واحد من جوانب  الموضوع أو أو عرض الجانبین المؤید والمعارض/ 3



یقوم هذا الاسلوب على عرض المواقف المتعددة للموضوع الواحد والكشف عن كافة     

   ،وضوع  أو النفور منهأوجه النظر المتعلقة به و عرض میولات الافراد اتجاه هذا الم

وینبثق هذا الاسلوب من مجموعة من النقاط التي یمكن الاعتماد علیها في تقدیم الرسالة 

  : الاقناعیة ، وذلك بالاعتماد على طبیعة ونوعیة وخصائص متلقي  هذه الرسالة 

یؤدي عرض الجانب المؤید لموقف المتلقي  الى تدعیم رأیه و الحصول على تفاعله  *

  .كرة المرسل مع ف

الرسالة التي تعرض جانبا واحد من الموضوع تكون قادرة على اقناع الافراد و دفعهم  *

  .الى تبني و جهة النظر المعروضة 

تزداد احتمالات النجاح في عملیة الاقناع عند تقدیم الموقف المؤید و الرافض معا * 

نظر یمكن أن یكون التأثیر فعندما یقوم المرسل بعرض وجهتي ال.بالنسبة للفرد الخبیر 

  )27(.والاقناع القوي ویصبح لدى المستقبل لوجهة النظر درجة أعلى من القناعة 

  :ترتیب الحجج الاقناعیة داخل الرسالة/ 4

یقوم هذا الاسلوب على ترتیب الحجج والافكار  بطریقة منطقیة ومبنیة احداهما       

الى تحلیل الافكار المطروحة في الرسالة على الاخرى فهناك أنواع من الجماهیر تحتاج 

وبیان حجمها ویؤخذ بعین الاعتبار عند ترتیب الحجج والبراهین والادلة عرض الحجج 

الاقوى في البدایة ثم التدرج في عرضها حتى الحجة الاضعف لان المتعرض لرسالة 

و یظل " الاضعف"والحجج الاخرى " الاقوى" یظل طوال الوقت یقارن بین الحجة الاولى 

طوال الوقت مستقر على قبول الحجة الاولى أي ان الحجج التالیة للحجة القویة تكون 

  ".الاكثر تأثیرا على المتلقي " عاملا مساعدا في تعزیز الحجة الاقوى 



ان اثارة الاحتیاجات ،ثم تقدیم الرسالة تشبع تلك الاحتیاجات  تكون اكثر تأثیرا  من 

هنا یتعین على المرسل  تقدیم الحجج المؤیدة أولا لان   تقدیم  المحتوى المقنع ، و

سیقوي موقفه  ویدفع المتلقي نحو رفض الحجج المعارضة التي سوف تأتي بعد اقناعه 

  .بالحجج المؤیدة التي  وردت في البدایة

و لكي تكون الحجج التي تتضمنها  الرسالة الاقناعیة فعالة ،لابد أن تكون منظمة  و 

متى تكون الحجج المقنعة ؟ :كون أكثر  اقناعا ، فالسؤال  المطروح هو مرتبة بصفة ت

وللاجابة على هذا السؤال .عندما تقدم في أول الرسالة أم تلك التي تقدم في أخر الرسالة 

یجب أن یقرر القائم بالاتصال ما اذا كان سیقدم حججه الاساسي في البدایة أو یحتفظ 

د الرسالة لوجهة نظر معینة وفي الحالة الثانیة حین بها للنهایة ، هذا في حالة تأیی

یعرض القائم بالتصال جانبي الموضوع المؤید والمعارض ،وهنا یختار بین الاثنین بحیث 

  .عرض أحد الموضوعین  مؤثرا في الموقف

  :حینما نقدم  جانبا واحدا فقط من الموضوع /أ

النهایة بانها تستخدم ترتیب  یشار الى الرسالة التي تترك أقوى وأهم الحجج حتى   

الذروة حیث تؤمن أن  تأثیر ما یقدم في النهایة أقوى ، وهي عكس الرسالة التي تقدم 

الحجج الرئیسیة  في البدایة والاضعف في النهایة في تتبع  عكس الذروة ، وهنا أظهرت 

ایة الرسالة الدراسات نتائج  متعاكسة فبینما یعترف بعضها بتأثیر الحجج التي تقدم في بد

ان " هاري میلز"وفي هذا الصدد یقول .وفاعلیتها في الاقناع  تؤكد الاخرى العكس

  )28(".الرسالة الحقة هي ما یتذكر الشخص الاخر لا ماتتفوه به أنت 

فتغییر المعتقدات و المواقف یتوقف على مقدرة المتلقین على فهم المضمون      

و الموضوعات  المؤلوفة لدى المتلقي و لكن  وترتیب  الذروة أفضل بالنسبة لافكار



ترتیب عكس الذروة یكون أفضل بالنسبة للموضوعات  غیر المؤلوفة حینما یكون 

المتلقي مهتما ،أي عندما یكون المتلقي غیر مهتم بالموضوع یجب لفت الانتباه واثارة 

ندما یكون المتلقي اهتمامه بعرض  الحجج القویة والاكثر اثارة الاهتمام في البدایة لكن ع

حب الاستطلاع ورغبته في معرفة الموضوع فان اعطاء الحقائق الهامة في البدایة یقلل 

  .من اهتمامه  

   :حینما یقدم جانبي الموضوع  على التوالي/ب

وزملاءه اثارة الاحتیاجات، أن تقدیم مواد اقناعیة لها علاقة بتلك " هوفلاند"وجد      

  .من تقدیم  المواد المقنعة أولا ثم اثارة الاحتیاج بعد ذلك الاحتیاجات أكثر فعالیة

كما أظهرت الدراسات أنه اذا قدم القائم بالتصال في رسالة واحدة  حججا متناقضة 

فالمواد التي تقدم  أولا لها تأثیر أكبر على المتلقي  وباعطاء جانبي الموضوع الایجابي 

راء المتلقي في الناحیة المطلوبة ، اذا قدم والسلبي  یستطیع أن یحقق تغییر أكبر على أ

الحجج المؤیدة أولا فالجمهور بعد أن یهیأ لقبول الحجج المؤیدة  ستقوى هذه الحجج 

  .موقفه بحیث لن تستطیع الحجج المعارضة تغیره الا اذا كانت هامة جدا 

الاقناع  ومن هنا نثیر الى أنه لیست هناك قاعدة أو قانون عام لترتیب الحجج في عملیة

  )28(.، ولكن علینا أنتفهم على الاقل الظروف التي یفضل فیها استخدام ترتیب بدل اخر

  

  :استخدام احتیاجات واهداف  المتلقي / 5

یعتمد هذا الاسلوب على التعرف على احتیاجات وأهداف المتلقي والتركیز على        

نیة الرسالة الاتصالیة على تلك الموجودة لدیه اصلا ، حیث یعتمد علیها تكوین ب

واستخدام تلك الاحتیاجات ومواقف والاهداف في صیاغة " حسب هذا الاسلوب" الاقناعیة



الرسالة الاتصالیة یساعد كثیرا في تهیئة المتللقي لقبول المضمون الذي یسعى القائم 

  .بالاتصال لایصاله

من الجهوذ المبذولة ان الاعتماد على الاحتیاجات كمدخل لاقناع المتلقي یوفر الكثیر 

لتكوین اهداف جیدة لانها تكون نابعة منه اصلا،فاقناع أي فرد للقیام بعمل معین یجب 

أن ینطلق من احساس الفرد بأن هذا العمل وسیلة لتحقیق هدف كان لدیه من قبل أو 

  .بدئ التفكیر فیه من قبل على الاقل 

ة هذا الاسلوب وتطرقت الى أن وقد تناولت دراسات لعلماء الاجتماع والعلاقات العام

الافراد اكثر استعداد لتحقیق احتیاجاتهم الموجودة عن تطویرهم لاحتیاجات جدیدة علیهم 

تماما ،فكلما كان قرار او السلوك الذي تقترحه الرسالة یبدو للمتلقي على أنه وسیلة 

  . لتحقیق احتیاجاته الموجودة فعلا ،زاد احتمال تحقیقها للتأثیر المطلوب

ففي الرسالة  الاقناعیة الدینیة  عادة مایتم ربط مضمونها باحتیاجات الفرد المتلقي 

  )29(.كاحتیاجاته المادیة فكلما زاد تضمین ذلك في الرسالة كلما زاد احتمال تغیر سلوكه

  :التكرار بالتنویع وتأثیر تراكم العرض /6

مكن أن یؤدي تكرار عرض یعد التكرار من العوامل التي تساعد على الاقناع ، وی    

الرسالة الى تعدیل المعتقدات العامة للفرذ المتلقي نحو أیة قضیة أو موضوع ، الا أن 

التكرار في بعض الاحیان قد یسبب الضیق والملل للمتلقي ، وهذا یدفع المرسل لتكرار 

 رسائله باستخدام اسالیب متنوعة ومتجددة وجذابة ،وتفید التجارب بأن من تعرض لنفس

المضمون أكثر من اسلوب و اكثر من سبب ومبرراكثر استعداد للاقتناع من الذین 

  .تعرضوا لنفس المضمون بنفس الاسلوب ونفس المبررات



اذن فاحتملات الاقتناع عن طریق التعرض المتراكم للموضوع أكبر من احتمالات 

عاملا مهما من  نتیجة التعرض لنفس الموضوع مرة واحدة ،وتكرار الرسالة یعد الاقتناع

عوامل الاقناع ، وهذا ما تقوم به الحملات الدعائیة التي تعمد الى تكرار الرسالة ، 

" جوزیف"،"روز"،"جوبر"وقدبرزت في هذا المجال دراسات لعدید من العلماء والباحثین 

وغیرهم ،الا أن التكرار قد یبعث الملل في نفس المتلقي  من موضوع الرسالة فیتلاشى 

تدریجیا ، مما یتطلب التوجه نحو التكرار مع التنوع ، فقد اكدت الدراسات التي تأثیره 

أن تكرار الرسالة بالتنویع یقوم بتذكیر المتلقي باستمرار بالهدف من " بارنیلت"اجراها 

الرسالة وفي نفس الوقت الى احتیاجاته ورغباته لذلك كان من الافضل عند تخطیط  

وافكار فرعیة ثم تناول كل فكرة   ع الى افكار رئیسیةحملات التوعیة تقسیم الموضو 

مححدة في رسالة وتكرارها لعدد محدود من المرات ثم الانتقال لفكرة أخرى ،ویتطلب هذا 

جمع معلومات متكاملة حول القضیة ،ومعالجة الابعاد المختلفة بشكل یتسم بالتكامل  

  )30(.لاقناعیة فعالةوبأسالیب متنوعیة في التقدیم  هذا مایجعل الرسالة ا

  :تأثیر رأي الاغلبیة /7

ذكروا أن "  ایري"وزملائه أن نسبة كبیرة من سكان منطقة " لازارسفیلد"وجد        

سوف ینتصرففي الانتخابات الاولیة التس سمعوها جعلهم یصوتون " روزفلت"معرفتهم أن 

حتمال تأیید الاخرین لها ، فالمعلومات التي تتفق مع الرأي السائد یزید  من ا)31(لصلحه 

، في حین أ ن الرسائل التي تردد رأي الاقلیة لا یحتمل أن تجذب المؤییدین ،فكلما بدت 

المعلومات وكأنها تتفق مع الرأي السائد ازداد احتمال قبول الفرد لها ، فضلا على ذلك 

ضمونها نجد أن كلما بدت  الرسالة  وكأنها تعكس رأي الخبراء زاد تقبل الجمهولر لم

  )32(".الكل یرى" ،"الكل یجمع"فالفرد یكون أكثر تقبلا للسلوك باستخدام عبارات 



وقد أظهرت عدودة ابحاث أن الاشخاص یعتنقون بعض المعتقدات لانها تؤمن بأن تلك 

المعتقدات تتفق مع رأي الاغلبیة أو الرأي الشائع  وهذا ما یؤكد بان طبیعة الاتصال 

  .التي یتلقى فیها الفرد ونجاحه یتأثر بالظروف 

  :الاسالیب غیر العلمیة  في عملیة الاقناع _/2.4.2

  التحیز / 1

بالتأیید لموضوع ما لمجلرد )  المنصر ، القائم بالدعایة التنصریة(یقوم المصدر      

التحیز لاحد اطراف لهذا الموضوع ، بعیدا عن المنهجیة أو الحیاد المطلوب ، ویهدف 

قناع المتلقي برأیه وفكرته المطروحة ، والتحیز هنا یمكن أن یكون من ذلك التحیز  ا

  .لهیئة معینة أو شخصیة معینة

وفي موضوعنا هذا التحیز یكون اتجاه موضوع التنصیر وهذا التحیز فیه من الیجاب 

وفیه من السلب بمعنى أن القائم بالاتصال یحاول اقناع  المتلقي برأیه اتجاه اتلدیانة 

  .التركیز على الدخول الى المسیحیةالمسیحیة  ب

  التعمیم / 2

التعمیم على غیر اساس علمي كقول كل الناس المثالیون هم من یتبعون دیانة     

من غیر دلیل لا  الناس الصالحون هم المسیحیون وهنا اطلاق التعمیم"المسیح أو القول 

  .یعد اسلوبا علمیا للاقناع

  

  اقتباس  /3

أفكارلاتنطبق على الفكرة أو الموقف |دقة ونقل عبارات واقتباس فقرات دون     

  .والاستشها بها دون التحقق من تأییدها وذلك لاجل التأثیر واقتناع المتلقي 



  الاعتماد على الاسلوب الانشائي/ 4

ان الاعتماد على هذا الاسلوب غیر دقیق وغیر محدد بحیث لا یقدم الصورة    

عب في استخدام الالفاظ والعبارات اللغویة لاقناع الصحیحة عن الموضوع وذلك بالتلا

  .المتلقي بها وهذا الاسلوب یكثر استخدامه في مجال الدعایة 

  الاستغلال السئ للجوانب الدینیة / 5

الاستغلال السئ للجوانب الدینیة كالاستشهاد بجزء من الایات الكریمة أو مقاطع من     

لماء المشهورة ومحاولة المقنع توظیفها في تأیید الاحادیث الشریفة ونقل بعض أقوال الع

  . دعایته وتسخیرها لخدمة الموقف حتى یحصل على اقتناع المتلقي

  المبالغة في التخویف والترهیب /6

فأسلوب الترغیب والترهیب لمل یستخدم استخداما سیئا لا یؤدي الغرض الذي وضع      

فیه ، فمثلا المبالغة في الترهیب بذكر من أجله وذلك بسبب الاكثار منه   والمبالغة 

النار والعقاب النتظر یؤدي الى الیأس عند المتلقي ، كما أن الترغیب في العفو المطلق 

وبالنعیم الدائم یؤدي الى التساهل والاستهانة بأمرها وبالتالي لا یحصل الاقتناع لدى 

  .المستقبل  في الكثیر من الاحیان

  ي العاطفیةالتركیز على النواح/  7

فأحیانا یقوم بعض الخطباء والدعائیون بمحاولات مكثفة لاستفزاز العاطفة عند المتلقي 

باستهداف احاسیسه ومشاعره وكل ما یحرك قلبه للتأثیر على أرائهم وقراراتهم ومن ثم 

  .كسبهم

  : الاسالیب الاقناعیة في في مجال الدعایة _/3.4.2     



فن اقناع الجماهیر لیتبنو فكرة ما أو اتجاه ما أولیسلكوا سلوكا ما بما أن الدعایة تعتبر       

فهي محاولة التأثیر في عقول الناس ونفوسهم والسیطرة على تصرفاتهم وبذلك هي ترتكز على 

  .التغییر وهذا الاخیر یبرز مدى اقتناع المتلقي  

لمستخدمة في تسییر الدعایات وللاقناع في مجال ىالدعایة أسالیب كثیرة منها ما یتعلق بالوسیلة ا

  :وتوصیلها ، ومنها ما یتعلق بالقائم بالدعایة ومن الاسالیب المرتبطة بمضمون الدعایة ما یأتي 

  أسلوب التكرار / أ

التكرار من اهم الاسالیب المستخدمة في الدعایة الدینیة والسیاسیة والتجاریة ، فقد اهتمت     

  .ذا الاسلوب في مجال السیاسة والحرب الباردة الدعایة البریطانیة والالمانیة به

استمالة المتلقي لاتخاذ قرار وموقف یمیل الى الهدف المسطر وخلق عادة :ولتكرار أغراض منها

  )33(.فكریة لدى المستقبل 

  أسلوب الكذب والاختلاف / ب

ت الكذب هذا الاسلوب یكون بالتحریف أو التزییف أو الحذف أو البتر ، كل ذلك یندرج تح    

فقد یقوم اصحاب الدعایة ببتر جزء من حقیقة محتوى الرسالة الاقناعیة بهدف استمالة المتلقي 

  .بالكذب وجعله یقتنع بغیر الحقیقة

   أسلوب الاستضعاف والاستعطاف/ ج

استخدمه الالمان في الحرب العالمیة ،أین كانت ألمانیا تناشد الشعوب الخارجیة بالعطف     

لاطفال الذین أصیبوا في الغارات الجویة ، وفي نفس الوقت كانت تظهر الحصار على النساء وا

وكثیرا ما )34(البریطاني في صورة عمل غیر انساني و ذلك بمخاطبة المشاعر والعواطف 

" تستخدمه الصهاینة أمام الشعوب الامریكیة والاوروبیة ضد الدول العربیة والاسلامیة كقولهم

  )35(".أعطونا لنعیش



  أسلوب الشعارات /د

وهوعبارة عن كلمات تصدر عن زعماء كبار تتنقلها وسائل الاعلام للتأثیر على      

 )36(.المتلقي

   :استراتیجیات الاقناع_ /5.2

تؤكد بعض النظریات الاتصالیة على السلوك العلني الذي یمكن ملاحظته في        

ر والصارم بشكل سافر وهناك حین یرى البعض الاخر أنه الشئ التابع القابل للتغیی

باعتبارها  وسائل أخرى لتعرف الاقناع منها ما یؤكدعلى التغیرات في الأفكاروالمواقف

 )37(.معیار الدلالة على نجاح الاقناع

وتفترض مثل هذه التعریفات ،أنه اذا كانت  التغیرات والعوامل الذاتیة التي من هذا  

بع ذلك للتأكید ،ومن بعض الأغراض فان القبیل ،فان تعدیلات في السلوك سوف تت

  .الاقناع القائم على مفاهیم أو أفكار بهذه الطریقة قد یكون على درجة كبیرة من الأهمیة

وهذا الفصل یقوم على أساس التعدیل  الواقعي للسلوك هو الهدف الذي یستهدفه الاقناع 

، وباعتباره المعیار لتقریر ما ، باعتباره الشئ التابع  القابل للتغییرفي الصیاغات النظریة 

  .اذا كانت العملیة الاتصالیة اذا نجحت أم لا 

یؤكد بعض الباحثین على أن السلوك العلني باعتباره المعیار  الناجح للاقناع ،تأسیسا 

على أن السلوك هو العامل المهم في دنیا الحملات الدعائیة ، ونداءات الاستعطاف وما 

ر أفكار الناس  ومشاعرهم شیئا مستحیلا ولكن مثل هذه الى ذلك ، وقد یكون تغیی

النتائج تقل أهمیتها اذا قورنت بالسلوك العلني في محاولة  التنشیط والاقتراح التبرع وما 

  .اذا ذلك 



وتأسیسا على هذا الفهم فان العملیة الاقناعیة تقوم على استراتیجیات  أساسیة في 

هدف تشجیع نوع معین من السلوك ، خاصة وأن تخطیط  الحملات الاقناعیة  الناجحة ب

كان كفن یمارس منذ قرون ، أما علم الاقناع الذي " كارلینز ویلسون "الاقناع حسب 

انشق  فهو نتاج القرن العشرین، ومن ثم فان  القول على اساس المعلومات بأن  الوقت 

لیب الاقناع من الفن لا یزال سابقا لأوانه للحكم علیه ، ففي الوقت الذي تتطور فیه اسا

  )38(.الى العلم ، فانها  سوف تزداد فعالیتها على السیطرة على السلوك 

ومن نتاج الاستراتجیات  النظریة التي تتوجه نحو السلوك العلني وهي في حذ ذاتها 

لیست نظریة مفصلة بعنایة فعلا ،أو معلنة في فروض مسلم بها ولكنها في أفضل 

تشیر الى أن  العوامل  والمتغیرات التي ینبغي أن توضع في الأحوال خطوط توجیهیة  

  )39(.تغیرات أكثر  تفصیلا للاقناع 

ثلاث استراتجیات للاقناع بمثابة خطط "  سوندرا بول روكیمش"ر و "یضع ملفین دیلفي"

توجیهیة  تشیر الى أنواع  العوامل والمتغیرات التي ینبغي أن توضع  في الرسالة 

  :الاقناعیة وهي 

  

  

  :الاستراتیجیة السیكو  دینامیكیة _ /1.5.2

مازالت نظریة الفروق الفردیة من وجهة نظر معینة تعتبر نظریة أساسیة الاتصال      

الاقناعي ، المتضمنة في عدد كبیر من الدراسات السیكولوجیة الاجتماعیة لعملیة 

هذه الدراسات في علم  حیث أفادت)40(الاقناع التي تمیزت بالتراكم في السنوات الاخیرة 

النفس الفردي الذي یبحث فیها بین الافراد من فروق في الاتجاهات و المعتقدات 



والاستعدادت  العقلیة وفي منشأ هذه الفروق وفي تأثیرها في سلوك الأفراد ، وهنا یذهب 

الكثیرون من الباحثین الى أن الرسالة الاقناعیة ، وهي التي تتمیز بخصائص جدیدة 

ل أو تحویل الوظیفة السیكولوجیة للفرد على نحو یجعله یستجیب علنا اتجاه الفرد لتبدی

ان أداة الاقناع تكمن " اتي یمثل موضوع الاقناع  ، یعني هذا أنها تنطلق من افتراض 

في تعدیل البناء السیكولوجي للفرد، بحیث تؤدي العلاقة الدینامیكیة السیكولوجیة  بین 

  .امنة ، والسلوك العلني الظاهر الى أفعال یریدها القائم بالاقناع العملیات الداخلیة الك

واذا كانت الافتراضات الاساسیة لعلم النفس قد أدمجت في تعبیر  المؤثر والاستجابة 

فان هذا التعبیر یشیر الى نتیجة عامة لاحداث نفسیة ، یفترض أنها تشترك في  للفرد

  .تحدید الاتجاهات في السلوك

ذلك فان المخلوقات البشریة وهي العامل الطارئ أو الفرد، هي تركیب معقد  طلاقا مننا

من مكونات بیولوجیة  وعاطفیة وادراكیة من الشخصیة التي تعطي اتجاها للاستجابة ، 

وهذه النظریة قد تم استنتاجها اساس من نموذج الادراك  وهذا النموذج كما یقول 

نظر الأساسیة في السلوك الانساني، لذلك  یعتبر متغیر من وجهة"روكیتش"و"دیفلیر"

افترض العلماء أن هناك ألوان مختلفة من العوامل المؤثرة التي تعمل بین جانبي الحافز 

  )41(.والاستجابةعند التعبیر عن ذلك

  : والشكل الآتي یوضح استراتیجیة الاقناع الدینامیكیة النفسیة

  

  

  

  

 رسالة دعائیة اقناعیة

 تؤدي الى تعدیل أو تنشیط العامل الادراكي



  

  

  

  .ع الدینامیكیة النفسیةیمثل استرتیجیة الاقنا) :1(الشكل

  :الاجتماعیة –الاستراتیجیة الثقافیة _ /2.5.2

بینما تقوم الافتراضات الاساسیة لعلم " ساندرا بول روكتیش"و" ملیفین دیلیفر"یقول     

النفس  على فكرة أن السلوك  تتم السیطرة علیه في الداخل،فان العلوم الاجتماعیة 

  .لسلوك الانساني تشكله قوى من خارج الفرد الأخرى تفترض أن قدروا كبیر من ا

ویؤكد على دراسة المجتمعات  البشریة على تأثیر القوى الثقافیة على السلوك ،بینما 

یؤكدعلم السیاسة على هیاكل الحكم وممارسة السلطة ،أما علم الاجتماع فیدرس تأثیر  

یا، وكل منهایقدم التنظیم الاجتماعي على سلوك الجماعة،فكل هذه الاسالیب لها مزا

أساسا شرعیا بطریقة التنبأ بطبیعة  العمل البشري، وعلیه فان ما تتطلبه استراتیجیة 

الثقافة  الاجتماعیة فعالة  هو تحدد رسائل الاقناع للفرد قواعد السلوك الاجتماعي ، أو 

انت المتطلبات الثقافیة للعمل التي سوف تحكم التي یحاول الداعي أن یحدثها ، أو اذا ك

  جودة فعلا تصبح مهمة عملیة اعادةالتحدیدات  مو 

تحدید هذه المتطلبات، والمفتاح هو أن الرسالة یجب أن تكفل ظهور توافق جماعي في 

الرأي،أي أنه اظهار ان التعریفات المقدمة تلقى تأییدا من الجماعة المناسبة، وأن الفشل 

  )42(. في أن تحدوا حدوهم سوف یشكل سلوكا شاذا غیر مقبول

  

  

 العامل الادراكي المعدل یثیر أو یشكل سلوكا علنیا

 رسالة مقنعة

نحدد متطلبات ثقافیة أوقواعد سلوك 

 الجماعة،أو أدوار،أو مراتب أوعقوبات



  

  

  

  

  

  الاستراتیجیة الثقافیة الاجتماعیة):2(الشكل                         

  :استراتیجیة انشاء المعاني_/3.5.2

نا أن الرالبطة بین هناك نهج ثالث للاقناع بكلفة التأثیر في المعاني، وقد عرف     

یأخذنا الیه التاریخ المعرفة والسلوك عرفت منذ وقت بعید الى المدى الذي یمكن أن 

المسجلفمنذ القرون كانت المعرفة أي  المعاني یشكلها الأفراد من خلال عملیات تطبیع 

اجتماعي یقوم على أساس انتقالات شفهیة فقط ،كان الناس یتعلمون المعاني المقبولة 

للرموز والاحداث الطبیعیة تعقیدات النظام الاجتماعي، وقد وسعت الطباعة هذه المعاني 

الى حد كبیروالآن في عصر الاعلام والاتصال بالجماهیر تقدم  وسائل الاعلام قنوات 

جاهزة لمجموعات هائلة من السكان بقصد الانشاء المعتمد للمعاني، وتستخدم هذه 

القنوات كما هو واضح بواسطة عددصادق من مصادرها المعلومات المتنافسة التي ترید 

التي خیرها الناس عن كل شئ  من المنتجات أن تصوغ وتنظم أو تعدل المعاني 

التجاریة الى السیاسیة،فالمعرفة هي نتاج عملیة تراكم  المعلومات التي عرفها الانسان 

  .منذ القدم بشتى السبل  اكتسب الانسان من خلالها رموزمتعددة عفویا

،أن وهكذانؤكد أن العلاقة بین المعرفة والسلوك ستظل مبدءا أساسیا للسلوك البشرى

المعاني تشكل أعمالنا فعلا ، وقد بقیت صحة الافتراض آلاف  السنین، وفي الحقیقة لقد 

عریفات لسلوك اجتماعي متفق صیاغة أو  تعدیل ت

 علیه لاعضاء الجماعة

 یتحقق في السلوك المعلن



استطاعت وسائل الاعلام  أن تحدث تغییرات  في السلوك من دون قصد،فالمعلومات 

التي تنقل الى الجماهیر یجب أن تكون فعالة كأي نوع أخر من تغییر المعاني التي 

تجات  أو القضایا ،واذا أمكن تحقیق هذه المتغیرات ،فان ینسبها لبعض الاشیاء كالمن

تعدیلات السلوك نحو هذا الهدف من الاقناع یجب أن تأتي في أعقابها ،وهي على 

الاستراتیجیتین السابقتین كثیرا ،فاذا كان نهج الاستراتیجیة الدینامكیة النفسیة 

–نهج استراتیجیة انشاء المعاني تعلم،أستمر،أعمل،والاستراتیجیة الثقافیة،تعلم ،وافق،فان 

  )43(.والشكل الموالي یوضح عملها -تعلم واعمل

  

  

  

  

  

  

  .استراتیجیة اشاء المعاني) :3(الشكل

  

  :الاستمالات المستخدمة في الرسالة الاقناعیة _/2.6

یعتبر الموقف الاقناعي المحدد الاساسي لنمط الاستمالة المستخدمة ففي بعض      

الاستمالات الواقعیة أكثر فاعلیة في موقف ما دون آخر، وفي احیانا أخرى الاحیانتكون 

تكون الاستمالات العاطفیو والانفعالیة أكثر جدوى  وهذا یعتمد على المتلقي ومدى 

مایتمتع به من مشاركة في العملیة الاقناعیة فضلا عن المستوى التعلیمي كعامل محدد  

 وسائل اقناعیة

تؤدي الى معاني جدیدة أو تغیرات 

 في المعاني

 المعاني تعطي توجیھا للعمل



لیة الاقناعیة  في مجال الدعایة الدینیة التنصیریة  في وقد ینجح  القائم بالعم.للاستجابة 

دفع المتلقي الى القیام بسلوكات  أو أفعال مؤیدة توحي بالاستجابة وتبني هذه الدیانة 

،حیث ینطوي عقل المتلقي على عدد من العوامل والتأثیرات قبل اتخاذ  القرار بالتبني 

ذاته ،وتعد الاستمالة من أهم الأدوات ولذلك من الضروري مراجعة التأثیر السیكولوجي 

السیكولوجیة  لاسیما  و أن افعال  الفرد وسلوكه  محكوم الى أمد بعید باحتیاجاته و 

  .رغباته 

التأثیر في المعتقدات  :و یقوم نموذج التخطیط الاقناعي على فكرة أساسیة مؤادها أن 

بعا أن المعتقد اذا بني بشكل یعتمد أساسا علبى توظیف الاستمالات الاقناعیة الفعالة ت

سلیم من الوعي والمعرفة تكون الاستجابة أكثر احتمالا وثمة یجب التوظیف الامثل 

للبناء النفسي الاجتماعي لاستمالات الاقناع لما لها من دور مهم في التأثیر على 

ات عملیات الانتقاء الادراكي وعمق تمثیل المعلومات فهي تمثل في نهایة  العملیة مثیر 

  )44(.لسلسلة من العملیات العقلیة التي تعد مدخلات تنبوئیة بالمخرجات السلوكیة 

ان تطویر الاستمالات في مجال الدعایة الدینیة التنصیریة یتطلب مجموعة من 

  :الخطوات أهمها 

  .توفیر المعلومات حول نمط الاستمالة المستخدمة وفقا لطبیعة الاستجابة المتوقعة*

  .حول الخصوصیة الاجتماعیة والدینیة لمتلقي الرسالة الاقناعیةتوفیر معلومات*

  .توظیف المعلومات الثابثة  المتغیرة لاخراج اطار مناسب للرسالة الاقناعیة *

وفیما یتعلق بتبني الدیانة المسیحیة فلابد من تحدید أهداف الاستمالات المستخدمة في 

وطبیعة الموقف الاتصالي  التي توظف فیه الرسالة الاقناعیة بالدعایة الدینیة المسیحیة 

والعوامل الخاصة بالمتلقي وتحدید الجمهور المستهدف فضلا عن الاستعانة بآراء 



المبحوثین لانتقاء  أفضل المصادر والقنوات الاتصالیة لترویج الافكار والمعلومات مع 

  .دافها التركیز على دراسة الجانب التركیبي للرسالة الاقناعیة بأسالیبها وأه

ومنها " الترغیب والترهیب " تتنوع الاستمالت المستخدمة في الرسالة الاقناعیة بین 

الاستمالات العقلیة ، :العاطفي ومنها العقلاني أیضا ،أي توجد ثلالثة أنواع وهي 

  : الاستمالات العاطفیة ، الاستمالات التخویفیة و سوف نعرض كل منها على حدى 

  :اطفیةالاستمالات الع_/1.6.2

یذهب علماء الاجتماع الى أن الجماعة تقبل الاستمالات العاطفیة والوجدانیة أكثر ،     

ان الخطیب اذا خاطب  العاطفة أرضى "وقال بعض الباحثین في أحوال الجماعات 

فأفضل  الاستمالات یحدده السیاق .اهتمامهم  رثمانین في المائة من السامعین وأثا

ناعیة ،و الواقع أن فاعلیة الاستمالات العاطفیة تتوقف الى حد الاتصالي للرسالة الاق

كبیر على اقناع الافراد بالتفكیر المنطقي في بعض الامور التي تثار ولكي تكون الحجج 

  )45(.المنطقیة فانهایجب أن تعتمد الى حد ما على دافع الفرد

  :وتعتمد الاستمالات العاطفیة على 

بتلخیص هدف الاقناع في صیغة واضحة ومؤثرات  :استخدام الشعارات والرموز *

  .عاطفیة تثار في كل مرة تستخدم فیها 

مثل التشبیه الاستعارة ،الكنایة وكل الاسالیب التي من :استخدام الاسالیب اللغویة  *

شأنها تقریب المعنى وتجسید وجهة نظر القائم بالاقناع ، وكذا دلالات الالفاظ والتي 

یف المعنى اعتمادا على الالفاظ المستخدمة باستخدام الكلمات تعتبر من أسالیب تصر 

وكذلك یمكن استبدال كلمة بكلمة أخرى لها دلالة .والصفات والافكار المحملة بالمشاعر 

  .معنویة بانتقال الذهن من مفهوم اللفظ بما یلازمه 



ترجیح استخدامها لترجیح فكرة معینة  أو مفهوم مادون الن:  صیغ افعال التفضیل  *

  .على هذا المفهوم 

مثل التشبیه بمن هو أكثر شهرة أو أعلى سلطة  أو من :الاستشهاد بالمصادر  *

  .یحضى بمصداقیة عالیة من جانب المتلقي 

  .عرض الرأي على أنه  حقیقة  *

وذلك باستغلال الضغط الذي یجعلنا نتوافق مع الجماعة : استخدام غریزة القطیع *

ودراسة   )46(" .العدوى النفسیة" الیها ویمكننا أن نطلق علیها  المرجعیة التي تنتمي 

التأثیر في مجال الدعایة الدینیة  المسیحیة غالبا  ما یرتبط بالمشاعر والانفعالات ، 

وغالبا ما یستخدمها  الممارسون في هذا المجال للاشارة الى العلاقة ما بین الرسالة 

لاثارة المیول والرغبات  لابد من الاعتقاد بصحة ما الاقناعیة ومحددات الاستجابة لها ، و 

في وصف قائد " سیكولوجیة الجماهیر" في كتابه " غوستاف لوبون" یدعو الیه وقد قال 

انه یكون مسحورا بالفكرة التي صار الیها حتى استولت على نفسیته استیلاء لا "الجماعة 

  ".باطل یرى معه الا ما كان له منها ، وأن كل ما خالفها هو 

و یجب أن یحس القائم بالاقناع باحساس الجماعة و یشعر بشعورها ویغضب لما 

 )47(.یغضبها

   :الاستمالات العقلیة_/2.6.2

تعتمد على مخاطبة عقل المتلقي وتقدیم الحجج والشواهد المنطقیة ، وتستخدم في     

  :ذلك 

  .الاستشهاد بالمعلومات والأحداث الواقعیة _ 

 .قام  والاحصائیات تقدیم الار  _ 



 .بناء النتائج على المقدمات _ 

 .تفنید وجهة نظر الطرف الأخر _ 

و لذلك یذهب أرسطواى أن الخطابة والنطق یشتركان في طرق التقدیم و البرهنة والتفنیذ ولكن 

المنطق  یستخدم على الأخص للوقوف على قیمة التعریفات في ذاتها ، وبهذا یمكن أن یكون 

رف العلمیة فلا أثر في المنطق لمزاعم الأفراد  بل السیر فیه وراء هذه المزاعم خطأ في أداة للمعا

حین تنظیم الخطابة  بالمنطق تكون ذات أثر في الافراد معینین  ولابد فیها من الملائمة   بین 

العبارات والحجج وظروف الجمهور المستهدف  ، وتظل العبارات منها ذات طابع منطقي في 

  )48(.الأراء 

وتشیر الدراسات الاعلامیة المعاصرة الى اسالیب عرض  محتوى على الاقناع والى الاعتبارات  

التي تؤدي الى اختیار أسلوب معین لتقدیم النص الاقناعي  نوع  معین من الاستمالات بما یتفق 

  )49(.مع طبیعة الموضوع  وخصائص الفرد المتلقي

   :الاستمالات التخویفیة _ /3.6.2 

التقنیات المستخدمة في المجال الاقناعي ، ویشیر الى اثارة مخاوف أفراد  ممن أه     

معین بهدف تغیر معتقد معین  الجمهور من الاثار السلبیة لقضیة ما أو موضوع

وتعد استمالات  التخویف رسائل اقناعیة  توضح  الأضرار الاجتماعیة التي تترتب .نحوه

الرسالة  الاقناعیة  ، والهدف من استخدام استمالات على عدم الاستجابة  لمحاذیر  

التخویف لیس مجرد اثار الرعب بین المتلقین  لكن الشرح والتفسیر وتقدیم الحقائق 

الموضوعیة  المقنعة وصولا الى الاتجاه الاجابي  بالضغط على  على وتر الخوف 

أن " روجر"نا یؤكد كاستجابة  انفعالیة لما قد یهدد حیاة الانسان وأمنه وصحته ،وه

الاستمالات التخویف تعمل من خلال تصویر أو توضیح  خطورة  أو مضرة مشكلة 



معینة و التأكید على  احتمالیة حدوث المضار والتعرف على الاثار الایجابیة للاستجابة 

  )50(.الوقائیة وتتوقف تلك المتغیرات على مستوى التخویف المطلوب

غییر  المعتقدات  المعتقدات الدینیة الى المعتقد النصراني ویمكننا تمثیل ذلك في مجال ت

المسیحي بتوضیح مخاطر التدین  بغیر المسیحیة والصعةبات التي تهدد الدیانات 

  .الاخرى غیر المسیحیة في شتى مجالات الحیاة

كما یشیر مصطلح استمالة التخویف الى مضمون الرسالة الذي یشیر الى النتائج غیر 

تى تترتب على عدم اقتناع  المتلقي أو قبوله لتوصیات القائم على العملیة المرغوبة ال

الاقناعیة ، وسوف تنشط أمثال تلك الاستمالات درجة معینة من التوتر العاطفي ، تزید 

أو تقل وفقا لمضمون الرسالة وكثیرا ما تلجأ الوسائل الدعائیة الى استخدام الوسائل التي 

، وتؤدي استمالة التخویف الى جعل المتلقي   )51(شكل تثیر خوف المتلقي بهذا ال

  :یستجیب الى حالتین 

 .شدة الاثارة العاطفیة والتي تشكل حافز لدى المتلقي للاستجابة لمحتوى الرسالة  -

ي عند الاستجابة توقعات الفرد بامكان تجنب الأخطار ، وبالتالي تقلیل التوتر العاطف _

  )52(.لمحتوى الرسالة

  

  الدعایة الدینیة التنصیریة في الجزائر:لثالث المبحث ا

  :الدعایة التبشریة الدولیة المضادة للاسلام_/1.3



أن الدین الاسلامي هو " ملخص تاریخ التبشیر" یقول المستر بلاس البروتستانتي في كتابه       

نتشار  الانجیل في طریق التبشیر في افریقیا ، والمسلم فقط هو العدو اللدودلأن  ا العقبة القائمة

  .لا یجد معارضا الا من الاسلام

وعلى كل حال فهذایبین القوة الذاتیة التي یتمتع بها الاسلام  في افریقیا  منذ القرن الخامس 

عشر أي أعقاب  الكشوف الجغرافیة البرتغالیة وتلي ذلك ارسالیات التبشریة  

في افریقیا الغربیة وكان انتیة بالتبشیر اهتمت جمعیة الكنیسة البروتست 1804ومنذ...تانتیةالبروتس

تم الاتفاق بین الاقباط الجمعیة ، وتكونت ارسالیة تعمل على  1819التلركیز على الكونغو وفي

  .نشر الانجیل في شرق افریقیا

في أعقاب    وفي غري افریقیا توجه المبشرون الانجلیز والسویدیون، وقوات ألمانیا من ارسالیتها

ألمانیا .والبروتستانت، بین ار كیقیا وفي هذا الصدد ظهرت منازعات بین الكاثولیتوسعها في  افر 

  .الانجلیزیة واتجهت هذه الارسالیة نحو الخرطوم وحبشة.اسكتلندیة  وار.و ار

ثم وضعوا .وفي تشویه الثقافة العربیة الاسلامیة، درس المبشرون العالم الاسلامي فجمیع نواحیه

اومة  أو مناعة فیه، في كل ناحیة من النواحي ، لقد استغلوا في الخطط للقضاء على كل مق

لقد .سبیل مآربهم كل وسیلة من العلم والسیاسة و الحیاة الاجتماعیة  ومن الثقافة واللغة والادب

حرصواعلى أن یسلبوا الاسلام كل مناحي  الشخصیةو كذا أسباب الحیاة ، لقد ظل العالم 

قافته التي مازالت حیة تنیر العالم منذألف وأربعمئة سنة ، ان الاسلامي  یستمد الحیاة من ث

الشرقیین والعرب والمسلمینقد اقتنعوا انهم أخذوا  یتأخرون  منذ مطلع  العصور الحدیثة في كل 

  .المیادین الخاصة في تقصي أسباب الحرب



الهند وفارس ارسال الارسالیات  الى غرب آسیا اذ قام  في  وقام المبشر هنري مارتن بتنظیم

والبلاد العثمانیة، ثم اتجهت الارسالیات الى الاناضول  وفلسطین ، وتأسست  الكنیسة 

، أما في الهند فقد بدات الارلسالیات التركیز على الفقراء وان   1846البروتستانتیة في الأستانة 

من التبشیر كان التبشیر قد ركز بعد ذلكعلى كل الفئات ، وقد تعرضوا سكان الملایو لموجات 

وكانوا قد اعتنقوا الاسلام في القرن الثالث عشر ، وان كان تأثیر العقائد  القدیمة لازال قائما، 

محاولة نشر  الكاثولیكیة وعندما وصل الهولندیون الى هناك ومع غزو البرتغالي ظهرت 

ومعها الى الصین،   أرسلت  الارسالیات التبشریة 1814نشر البروتستانتیة،و منذ ،حاولوا

  :،وهكذا تبین لنا )53(الأطباء والممرضون، مما أثر في سكان  الصینین

 التنوع الشدید في الارسالیات التبشیریة •

 تعدد جنسیات في الارسالیات التبشیریة •

 تعدد مذاهب في الارسالیات التبشریة •

 العداء الذي تكنه  الارسالیات التبشیریة للاسلام و المسلمین •

 جمة الانجیل الى اللغات  المختلفة الجهود المستمرة لتر  •

و قد تم هذا في وقت خضع فیه العالم الاسلامي للقوى الاستعماریة وكانت قوته السیاسیة 

صمد الاسلام في مواجهة القوى  الغازیة ،ورغم ذلك والعسكریة والاقتصادیة والاجتماعیة ضعیفة 

  )54(.سیحي اعتمادا علىقوته الذاتیة في مواجهته الغزو التبشیریة الم

  

  :تاریخ التنصیر في الجزائر_/2.3



یعد رامول لول أحد أساطین التنصیر في الجزائر، وقد ساعده على ذلك صلته       

القویة مع الملوك والأمراء النصارى، بالإضافة إلى تمكنه من اللغة العربیة التي قضى 

من النصارى  تسع سنوات في دراستها حتى أجادها، وقد كان نصرانیا صلیبیا فهو

الأسبان الذین كانت قلوبهم مفعمة بكراهیة المسلمین، وكانت له أحلام توسعیة ومواهب 

في محاربة الإسلام وتنصیر المسلمین، فمرة یضع الخطط الكاملة لاحتلال بلاد الشام 

إنها بلغت أربعة : وتنصیر أهلها، ومرة یكتب المصنفات للطعن في الإسلام حتى قیل

التي أنشأها لتعلیم ) میرامار(مرة یشرف على تعلیم تلامذته في كلیة آلاف مصنفا، و 

الرهبان اللغة العربیة حتى یسهل علیهم تنصیر المسلمین، بل بلغ حرصه على تنصیر 

المسلمین درجة أنه باع كثیرا من ممتلكاته لتمویل حركة التنصیر، ولما رأى أن كل 

بنفسه إلى بلاد المسلمین، فقام بثلاث زیارات جهوده هذه لم تثمر شیئاً یذكر، قرر القدوم 

م دامت بضعة أشهر وانتهت بطرده 1292لأفریقیة، الأولى كانت إلى مدینة تونس سنة 

بعد انكشاف أمره وقد نجا بأعجوبة من القتل، وكانت زیارته الثانیة إلى الجزائر وبالضبط 

رده بعد ثوران العامة علیه م وانتهت الزیارة أیضاً بسجنه وط1307إلى مدینة بجایة سنة 

م وكانت الزیارة أیضاً إلى بجایة وبلغ من تعصبه 1315ولكنه عاود الكرة مرة أخرى سنة 

وحمقه درجة الطعن في الإسلام وفي نبي الإسلام من فوق منبر مسجد بجایة، فثارت 

حقق ثائرة الناس وقتلوه رجماً بالحجارة، وقد فعل ذلك عمدا لكي یقتل فیكون شهیداً، و 

  .أمنیته في الموت ولكن لم یحقق نیته في تنصیر مسلمي بجایة

استعصت الجزائر والمغرب العربي وسائر البلاد الإسلامیة على التنصیر فلجأت حركة 

) بوتان(م طلب نابلیون من الكولونیل 1807التنصیر إلى استخدام القوة، ففي سنة 

ر، فجاء هذا المهندس الجاسوس إلى المهندس العسكري القیام بسیاحة استكشافیة للجزائ



م وتعرف على الأسر الیهودیة وعلى الأخص أسرة ابن زاحوط التي 1808الجزائر سنة 

أعانته على استكشاف الجزائر أرضاً وشعباً وثقافة، وتختلق فرنسا قصة المروحة سنة 

یقیة م ویكون الاستعمار الذي طالما حلمت به فرنسا من أجل إحیاء الكنیسة الأفر 1828

عادة أمجاد الرومان المستعمرین اصطحب قائد الحملة الفرنسیة على  وتنصیر القارة وإ

دائرة  -الجزائر دوبونیاك وبتوصیة من دائرة ما عرف بالأراضي الفرنسیة في الخارج

شخصاً من أبرز القساوسة الفرنسیین الذین كانوا  14التابعة لوزارة الخارجیة  -الاستعمار

لفظ كان یطلقه  -هذا الاعتقاد إلى الجنود الفرنسیین بأن الهلال یعتقدون وینقلون

یجب أن یندحر في الجزائر لتعود الجزائر إلى أحضان  - الفرنسیون على الإسلام

الصلیب، ولذلك فالمهمة في الجزائر لیست سیاسیة استعماریة بقدر ماهي دینیة مقدسة 

  . كما كان یروّج هؤلاء القساوسة

: الاستسلام التي حررها قائد الحملة الفرنسیة ووقعها الداي حسینجاء في نص وثیقة 

تعطى الحریة للدیانة المحمدیة وللمكاتب الأهلیة ولدیانتهم مع احترام تقالیدهم وأملاكهم "

وتجارتهم وصنائعهم، وأن لا یعارضوا في ذلك وأن لنسائهم الاحترام التام ومزید 

، ولم یمض شهران فقط على هذا التعهد "هالاعتبار، ویقسم الجنرال على ذلك بشرف

م یقضي بمصادرة الأوقاف 1830سبتمبر  8مرسوماً یوم ) دوبرمون(الغادر حتى أصدر 

الإسلامیة والاستیلاء علیها ثم تلا ذلك إجراءات شتى في الحرب على الدین واللغة 

  .والتاریخ

تل فیه من المصلین فقام الجنرال روفیجو بهدم مسجد كتشاوة بالعاصمة بعد أن ذبح وق

یلزمني أجمل مسجد في المدنیة : مایفوق أربعة آلاف مسلم قائم یصلي، وكان یقول

م وأقیمت 18/12/1832: فتم تحطیم المسجد بتاریخ. لنجعل منه معبد إله المسیحیین



وأقیمت فیه أول صلاة نصرانیة لیلة عید المیلاد ) سانت فیلیب(مكانه كنیسة تحمل اسم 

) إمیلي زوجة لویس فیلیب(م وبمناسبة هذا الحدث بعثت الملكة 1832دیسمبر  24

البابا (هدایا ثمینة للكنیسة الجدیدة، أما الملك فأرسل ستائر من القماش الرفیع، وبعث 

عشرة تماثیل للقدیسین للتبرك بها، وأعرب عن امتنانه وشكره للذین ) غریغور السادس

وعلق الجنرال روفیغو على ) آلاف مصلٍّ  4تل تحویل مسجد وق(قاموا بهذا العمل العظیم 

عاد . إني فخور بهذه النتائج، فلأول مرة تثبت الكنسیة في بلاد البربر: الحدث بقوله

م بإمامة الشیخ محمد البشیر الإبراهیمي ولم تكن 1962مسجد كتشاوة إلى الإسلام عام 

  .المسجد باسم التبشیرصدفة أن یؤمه عالم جزائري مسلم یحمل اسم البشیر بعد أن أهین 

بهدمه عن آخره بعد أن أخبره الیهود وأقنعوه أن ) الجنرال كلوزیل(أما مسجد السیدة، فقام 

ووقع لجامع حسن ) دي لاریجانس(الداي كان یخفي فیه أمواله، وأقیم على أنقاضه فندق 

في  جاء في الخطبة التي ألقاها سكرتیر الحاكم. باي بقسنطینة ما وقع لجامع كتشاوة

إن آخر أیام الإسلام قد دنت وخلال : قسنطینة أثناء الاحتفال بتحویل المسجد إلى كنیسة

عشرین عاماً لن یكون للجزائر إله غیر المسیح، ونحن إذا أمكننا أن نشك في أن هذه 

الأرض تملكها فرنسا فلا یمكننا أن نشك على أي حال أنها قد ضاعت من الإسلام إلى 

  .لن یكونوا مواطنین لفرنسا إلا إذا أصبحوا مسیحیین جمیعاً الأبد، أما العرب ف

 Notre Dameوحول جامع علي بتشین بباب الوادي بالعاصمة إلى كنیسة تحمل اسم

de la Victoire ومثله جامع القصبة البراني الذي حول إلى كنیسة باسمSaint Croix 

إلى ) ي محمد الهواريسید(وكذلك جامع سوق الغزل بقسنطینة، وفي وهران حول مسجد 

متحف، وفي معسكر حول مسجد العین البیضاء الذي أعلن على منبره الأمیر عبد 

القادر الجهاد إلى مخزن حبوب للجنود الفرنسیین، كما قام شوطان وزیر داخلیة فرنسا 



 م بإصدار قرار یقضي بمنع تعلیم اللغة العربیة في الجزائر1938مارس  8بتاریخ 

وهكذا ما إن حل مرض الكولیرا على الشعب الجزائري حتى    .ة أجنبیةباعتبار أنها لغ

الذي ) البارون أوغسطین دوفیالار(حلت مع المرض الإرسالیات التنصیریة وعلى رأسها 

حیث هب لتقدیم فرنسا المسیحیة في .. وصفه المؤرخون بأنه كان أول معمر بالجزائر

  .صورة خیریة إلى الإسلام

صر إلى أهمیة الأعمال الخیریة فاستغلها في تنصیر المسلمین فقام لقد تفطن هذا المن

بشراء إقطاعات من الأراضي بكل من القبة وبراقي وابن عنكون وبوفاریك بسهل متیجة 

م وسافر إلى فرنسا من أجل تحریض الناس هناك 1835وأنشأ مركزاً طبیاً في مارس 

الأعمال ستؤدي في النهایة لتنصیر  للتبرع لصالح مشاریعه الخیریة مؤكداً لهم أن هذه

وقد جمع التبرعات الضخمة لمشاریعه وكان أول من آمن بأفكاره الملك . الجزائریین

فرنك، واستدعى أخته  1500: اللذان تبرعا له بمبلغ) إمیلي(وزوجته ) لویس فیلیب(

د إمیلي دوفیالار إلى الجزائر مع مجموعة من الراهبات لاستغلال المراكز والمعاه

الأب (ونشاطات التطبیب والأعمال الخیریة في نشر النصرانیة ثم وصل إلى الجزائر 

م فاختارته إمیلي مرشداً دینیاً لفرقتها، فتم فتح مركز خیري آخر بمدینة 1838) بورغاد

  !!یكرمه فیسلم له مسجداً صغیراً لیقیم فیه) الماریشال فالي(بوفاریك، الأمر الذي جعل 

یخي بین البابا جریجوار والملك لویس فیلیب على تأسیس أسقفیة الجزائر ثم وقع اتفاق تار 

وقد كان الأسقف دیبیش .. أول أسقف لها) أنطوان دیبیش(م وعین 1838أغسطس  8

العمل الخیري : متحمساً لإحیاء الكنیسة الإفریقیة، وقد رسم لذلك خطة تعتمد على بندین

ثارة العنصریة والنعرات من جهة  یجب أن : وقد عبر عن ذلك بقوله. أخرىمن جهة وإ

تكون رسالتنا بین الأهالي، وینبغي علینا أن نعرفهم بدین أجدادهم الأولین من خلال 



حالة الفقر التي یعیشها جل  -كما هو عادة المنصرین -واستغل .. الخدمات الخیریة

التلاوة فرنكاً أسبوعیاً لكل من جاء لیسمع  20الشعب الجزائري، فأعلن أنه سیعطي 

وخصص یومي الاثنین . فرنكاً لمن یقبل التعمید فیتنصر 50الدینیة في الكنیسة و

وقد شجعه البابا غریغوار السادس . والخمیس لیتصدق فیهما بالخبز للأطفال المشردین

فكلفة بتنصیر أهل قسنطینة، وقد ) سوشي(عشر على ذلك ودعم صفوفه بالقسیس 

سنة، فكانت  1400إسلامیة لم یدخلها قسیس منذ افتخر بكونه أول من یدخل مدینة 

  .باكورة أعماله تأسیس أول معبد نصراني بتحویله مسجد أحمد باي إلى كنیسة

التي حلت بالجزائر عام ) القدیس فانسادو بولس(ثم استنجدت حركة التنصیر بطائفة 

ي م والتي اختصت في تنصیر الأطفال والمرضى، ولما رأى الاستعمار الفرنس1834

الثمار الهزیلة لكل هذه الحركات التنصیریة قرر أخیراً الاستنجاد بطائفة نصرانیة كان لها 

دور أسود في تاریخ فرنسا نفسها، بل كانت منبوذة في فرنسا بسبب الدور السیاسي الذي 

ا یعدون أن كل قامت به، فقام الأسقف دیبیش باستدعاء طائفة الیسوعیین الذین كانو 

م واختاروا العمل في 1840تعرض لفرنسا تعرضاً للبابا نفسه، ووصلت الطائفة بتاریخ 

العاصمة وقسنطینة ثم معسكر، وكان هدف الیسوعیین تنصیر العرب والوقوف في وجه 

كل الأوروبیین الذین أسلموا وتزوجوا من جزائریات فشكلوا أنفسهم في جمعیة أطلقوا 

  :م وكان من أهدافها1844عام ) عیة الأدبیة الدینیة للقدیس أوغسطینالجم(علیها اسم 

بعث الثقافة الدینیة النصرانیة بالجزائر عن طریق إحیاء كتابات القدیس أوغسطین  - 1

والقدیس سبریان وغیرهما، وكذلك عن طریق دراسة آثار الكنائس القدیمة بإفریقیا بهدف 

  .إثبات الماضي النصراني



أثیر الإسلامي على بعض الأوروبیین، وكان الیسوعیون لا یؤمنون مواجهة الت - 2

الأب (بتنصیر الأفراد فرداً فرداً بل یؤمنون بالتنصیر الجماعي بالجملة، لهذا قام 

م وقد 1843بإنشاء مركز للأطفال المشردین ببوفاریك وآخر بابن عكنون سنة ) بریمولت

فقیراً ویتیماً ومشرداً، نجح بریمولت في طفلاً  317بلغ عدد الأطفال بمركز ابن عكنون 

منهم، وقد قام الجنرال بیجو بزیارة المركز، وسلم للأب بریمولت مجموعة من  8تنصیر 

حاول یا أبت أن تجعلهم مسیحیین فإذا فعلت فلن یعودوا إلى : أطفال الجزائر قائلاً له

  . دینهم لیطلقوا علینا النار

الذي خلف الأسقف دیبیش ) لویس انطوان بافيالأسقف (ثم جاء دور أسقف آخر هو 

م وقد حاول هذا المنصر تدارك الخسارة التي مني بها 1846في النشاط التنصیري عام 

سابقوه، فقرر الخروج لتنصیر القرى والمداشر وأعماق الجزائر بدل التركیز على الجزائر 

الأب دوغا (ام وقسنطینة معتمداً في ذلك على فقر هؤلاء وجهلهم، وتحت إشرافه ق

جمعیة الصلاة من أجل تنصیر المسلمین في العالم «م، بتأسیس 1857سنة ) الیسوعي

حیاء الكنیسة الإفریقیة   .»وإ

عند مجیئي إلى الجزائر، كنت آمل في تنصیر العرب، ولقد : یقول الأب جیرارد متحسراً 

یثبت أو یبقى على رأیت عدداً منهم یصلون إلى مرحلة التعمید ولكني لم أر واحداً منهم 

نصرانیته ثم ظهرت فكرة جهنمیة للاستعمار الفرنسي وهي توطین الموارنة النصارى 

السوریین الموالین لفرنسا بالجزائر، من أجل إیجاد جالیة عربیة نصرانیة تسهل لفرنسا 

مهمتها الاستعماریة، وكان صاحب الفكرة قنصل فرنسا بالإسكندریة بودیكور فخاطب 

: م عارضاً علیه الفكرة بقوله1845سبتمبر  9الخارجیة الفرنسیة في  وزیر الشئون

الموارنة مسیحیون، وقد برهنوا على إیمانهم بتمسكهم الشدید بالدین، وسوف یؤثرون على 



سینتشر الموارنة في الأسواق العربیة وكل . سكان الجزائر حینما یسكنون في وسطهم

، حتى یستطیعوا خلق تأثیر حسن في الجزائر، القرى القبائلیة ومراكز التجمع بالصحراء

  .مكونین بذلك شبكة من المسیحیین العرب، العاملین من أجل المصالح الفرنسیة

وقد تعطل هذا المشروع لأن الحكومة الفرنسیة كانت تفضل بقاء الموارنة بالمشرق 

تنة التي لحاجتها إلیهم في تثبیت مصالحها هناك ثم طرحت الفكرة من جدید بمناسبة الف

وهكذا من أجل تنصیر الشعب الجزائري . م1860وقعت بین الدروز والموارنة سنة 

توافدت على الجزائر عشرات الجمعیات التنصیریة المتخصصة، التي كسبت تجربتها من 

خلال عملها على تنصیر شعوب عدیدة، وكان لكل جمعیة تنصیریة منهجها، فمنها من 

الأراضي الزراعیة ومنها من تهتم بالأطفال ومنها  اختصت في التنصیر من خلال كسب

من تركز عملها على الشیوخ والعجائز ومنها من تعمل داخل المستشفیات ومنها من 

تخصصت في تنصیر النساء ومنها من اهتمت بتنصیر القبائل فقط ومنها من عم 

  .م حلت بالجزائر نكبات مختلفة1867بحلول . نشاطها القطر كله

لبلیدة إلى هجوم الجراد على سهل متیجة والمناطق المجاورة له ثم الجفاف فمن زلزال ا

ووباء الكولیرا والتیفیس، فانتشر الجیاع في البلاد یقتاتون على الجذور والأعشاب، وبلغ 

في المدن، وتحول ) المستوطنین الفرنسیین(الأمر درجة التقاتل على مزابل المستعمرین 

تمشي فوق الأرض، حتى أن الجائع كان یعتدي على الناس إلى شبه هیاكل عظمیة 

نما لأجل أن یساق إلى السجن لیأكل هناك فیضمن !! الفرنسیین لیس بنیة الاعتداء وإ

في مثل هذه الأجواء المظلمة ینتعش التنصیر وهنا ظهر !! قوته بصفة منتظمة

المشرق الذي قرر أن یلعب دوراً لصالح الصلیب بعد أن قام بدوره  في ) لافیجري(

وبالضبط في تمویل نصارى الشام وتغذیة الحرب الطائفیة هناك، وقد اكتسب خبرة كبیرة 



في إشعال النعرات الطائفیة والعنصریة، وقد اقترحه الجنرال ماكمهون على نابلیون، 

م، وكان واضحاً من الیوم الأول أن الكاردینال جاء 1866فتسلم مهمته أواخر سنة 

یقول في مراسلته لوزیر الشؤون الدینیة بعد . ولیس لمهمة أخرى لینصر الشعب الجزائري

إني الوحید الذي أبدیت اهتماماً بنشر المسیحیة وسط العرب، وقد كانت : قرار تعیینه

ولازالت لي علاقة طیبة مع مسیحي المشرق العربي، وهؤلاء یجب استدعاؤهم إلى 

ر لإحیاء الكنیسة الإفریقیة وأمجاد وكان واضحاً في ذهنه أنه قادم إلى الجزائ. الجزائر

الكنیسة الرومانیة الاستعماریة، وقد صرح بذلك في رسالته التي وجهها إلى رهبان 

سآتیكم إخواني في ساعة مشهورة لتاریخ : م والتي جاء فیها1867مایو  5الجزائر یوم 

  .إفریقیا المسیحیة، إن الكنیسة وفرنسا متحدتان على إحیاء الماضي

جري جهوداً جبارة في تنصیر الأطفال الجیاع، إلا أن الأطفال كانوا بمجرد بذل لافی

شفائهم أو حصولهم على القوت یفرون من المراكز التنصیریة، الأمر الذي حیر 

یجب إنقاذ هذا الشعب، وینبغي الإعراض عن : الكاردینال فصرح في جنون وهسیتریا

یجب أن تسمح فرنسا بأن یقدم . آنههفوات الماضي، ولا یمكن أن یبقى محصوراً في قر 

وهذه السیاسة استلهمها . له الإنجیل، أو تطرده إلى الصحاري بعیداً عن العالم المتمدن

لافیجري من سیاسة الأمریكیین مع الهنود الحمر الذین رفضوا عادات ومفاسد الرجل 

  .الأبیض

ندوباً للإرسالیات ونظراً لتفاني لافیجري في التنصیر كافأه البابا بیوس بتعیینه م

م، وهكذا توسع نشاطه لیشمل الصحراء 1868أغسطس  2التنصیریة في الصحراء یوم 

فریقیا، وفي نوفمبر  م اشترى لافیجري أراضي واسعة بالعطاف بسهل شلف 1868وإ

وكان الهدف من . قریة القدیس سبریان والقدیس مونیك: وأسس به قریتین فلاحیتین هما



لجزائریین الذین تنصروا خوفاً من عودتهم إلى أهالیهم فیعودون إلى إنشاء القریتین عزل ا

ستتكون في كل قریة عائلات مسیحیة عن : ومما قاله عن أهداف القریتین. الإسلام

طریق التزویج بین الیتامى والیتیمات، ثم قام بإنشاء فرقة خطیرة كان لها دور أسود في 

م وهذه الفرقة هي التي ستأخذ على 1869تاریخ الجزائر هي فرقة الآباء البیض سنة 

عادة أمجاد  عاتقها مهمة تنصیر الجزائر أولاً، ثم تونس والمغرب ثانیاً، ثم إفریقیا أخیراً، وإ

التي حملها مسؤولیة تنصیر  حركة الأخوات البیض  وبالموازاة أسس. الكنیسة الإفریقیة

  . النساء عن طریق التطبیب والتعلیم والخدمات الخیریة

جمعیة إخوان الصحراء المسلحین : هي كما قام لافیجري بتأسیس حركة تنصیریة مسلحة

م، وقد زعم مؤسسها أنها تهدف إلى محاربة بیع العبید 1891التي أسسها ببسكرة سنة 

والرقیق في أفریقیا، وللعاقل أن یتعجب من حركة تدعیم محاربة بیع الرقیق وهي تنتمي 

الظاهرة لهذه إلى حضارة استرقت شعوبا بأكملها واستعبدت قارات بأسرها، كانت اللافتة 

الجمعیة هي محاربة بیع العبید، ولكن الحقیقة غیر ذلك، فقد كان الهدف منها حمایة 

المنصرین والحفاظ على حركة التنصیر بقوة السلاح خاصة بعد أن قام أهل الجنوب 

بقتل جماعة من المنصرین الذي أساؤوا للدین الإسلامي واستفزوهم في عقیدتهم كالأب 

كما كانت تهدف حركة إخوان الصحراء المسلحین . ري والأب بوشوبولمي والأب مینو 

إلى استكشاف الصحراء وتسهیل وصول العسكریین وبسط النفوذ الفرنسي في أعماق 

  )55(.الصحراء

  :أسالیب التنصیر ووسائلھ_/3.3

عددا من الأسالیب  و الوسائل في نشر تعالیم  - ولازالوا–استخدم المنصرون     

ریف بالمسیح ، وان كانت ھذه الاسالیب والوسائل قد تطورت مع الزمن الانجیل والتع



وطوعت نفسھا لمقتضیات الواقع وأحوالھ بحیث أصبح استخدام وسیلة ما أو أسلوب ما 

یخضع  بالدرجة الأولى لطبیعة الجمھور المستھدف  في المنطقة التي یجري فیھا 

  .الخ...جتماعیة والاقتصادیةالتنصیر ، من حیث ظروفھ وأحوالھ   السیاسیة والا

ولما كان التنصیر في أساسھ عملیة تقوم على الاقناع ،أو مخاطبة العقول والعزف على 

الاستمالات العقلیة والعاطفیةمعا والتخویفیة كذلك ،فھي اذن عملیة اتصالیة بالدرجة 

ن واذا كان الجانب المباشر  والشخصي في ھذا الاتصال یمكن تحقیقھ م... الأولى 

جتماعات والندوات والمؤتمرات ، أو في اطار  التعلیم خلال دروس الوعظ والا

، فلا شك  أن المستشفیات و المستوصفات  والخدمات الاجتماعیة المتفرغة المدرسي 

كانت ھي الأخرى بمثابة وسائل غیر مباشرة مھدت لمثل ھذا الاتصال الشخصي بین 

ابة أعمال وضعیتھم وارسالیتھم وكانت في نفس بمث...المنصرین و جمھورھم

، ومع  ذلك فان ھذه أو القدرة الحسنة "الأخیار الطیبین " ومنظماتھم في صورة 

الارسالیات و المنظمات والھیئات التي قامت بأنشطة تنصیریة لم یغیب عنھا استخدام 

الصحف والنشرات والكتب والمجلات (وسائل الاتصال المعروفة سواء  المطبوعة 

  )الخ...

، أو الوسائل ) أشرطة التسجیل المسموعة –المسجلات  -الرادیة( أو الوسائل المسموعة

  )56(.المرئیة المسموعة 

وعلى ھذا الأساس یمكننا تقسیم  وسائل التنصیر  الى وسائل رئیسیة ووسائل معاونة  

  :أو مساعدة،أما الوسائل الرئیسیة فتأخذ عدة أشكال یأتي في مقدمتھا

  :مباشر العلني الالاتصال / 1

داخل الكنیسة ) الفردي والجمعي( شكل الوعظ والارشاد والتوجیھ  وھو الذي یأخذ     

في شكل الأحادیث المباشرة أو الحوارات " الوعظ"أو خارجھا ، سواء جاء ھذا 

وقد توصل المنصرون من خلال دراساتھم وبحوثیھم  في العالم . الخ....والندوات

  :وھي .. القواعد والوصایاالتي التزموا بھا في ھذا الصدد الاسلامي  الى عدد من 

 میةالمنصرین أن یتعلموا لھجاتھم العافي مجال تنصیر المسلمین العوام یجب على / أ

ومصطلحاتھم نظریا وعلمیا ، وأن یخاطب ھؤلاء العوام على قدر عقولھم وعلى قدر 

خیمة وبفصاحة ،وأن مستواھم العلمي ، كما یجب أن یلقي علیھم خطب بأصوات ر

  ، وأن لاتتخلل خطاباتھ  یخطب المنصر وھوجالس لیكون تأثیره أشد على المستمعین 



كلمات أجنبیة وأن یبذل عنایتھ في اختیار الموضوعات وأن یكون على علم بآیات 

  .القرأن والانجیل وأن یستعین قبل كل شئ بالروح القدس  والحكمة الالھیة

ئل المحببة لدى المسلمین العوام التي تجذبھم وتجعل المبشرین ینبغي استخدام الوسا/ ب

محبوبین لدیھم ، وأھم ھذه الوسائل استخدام  الموسقى التي یمیل الیھا الشرقیون كثیرا 

  .وعرض مناظر الفانوس  السحري علیھم 

  ما یحتویھ القرآن لیقفوا على  یجب أن یدرس المنصرون / ج

  سلم یجب ألا نثیر نزاعا مع الم/ د

  یجب اقاع المسلمین بأن النصارى لیسوا أعداء لھم / ه

  "رسول من انفسھم ومن بینھم"یفضل ان یكون تبشیر المسلمین بواسطة / و

بیوت المسلمین  والاجتماع  بالنساء ، وتوزیع  المؤلفات یجب أن تقوم المنصرات / ز

  )57(.یم الانجیل والكتب  التنصیریة علیھم ،فضلا عن المحاظرات الدینیة  في تعال

  :الاتصال المستتر المباشر / 2

، ومن وفیھ یقوم المنصرون برسالتھم مستترین  ومتخفین وراء أعمالھم الاعتیادیة     

خلال مھام وحرف  یدخلون بھا الى  بلاد  المسلمین ومن ثم یقومون بمھمة التنصیر 

رات والانجیل بھم بالسلوك النصراني وتوزیع النش من خلال تعریف المحیطین 

وقد وردت الاشارة والاھتمام . والحدیث غیر المباشر عن المسیح وعن تعالیم  الانجیل 

بھذا الاسلوب في المؤتمرالسادس لمنظمة مجالس  الارسالیات الذي عقد في الولایات 

عندما أشار أحد رؤساء الجمعیات  التنصیریة الى ذلك  1980المتحدة الأمریكیة عام 

الى البلاد المغلقة ،و ذلك من خلال  باب الان أصبح مفتوحا لدخول المسیحیة ان ال"قائلا 

الشركات  الوطنیة المتعددة فھناك فرص لاحدود لھا في ھذا المجال بالنسبة للمنصرین 

  )58(."حیث الحاجة الملحة الى مھارتھم لتطویر البلاد 

  :استخدام وسائل الاتصال الجماھیري/ 3

ومنھا المطبوعات " وسائل الاعلام"ي یطلق علیھا عادة وصف وھي الوسائل الت     

وأشرطة الفدیو وغیرھا .من نشرات وصحف وصور ، مطویات ،اذاعة ، تلفزیون

  "الخ..



أما الوسائل المساعدة او المعاونة  فینبغي  أن نشیر الى ان اطلاق ھذا المسمى علیھا  

 ا أو استخدامھا في ھذا المجال وانمالایعني أنھا ھامشیة أو ثانویة في أدائھا أو وظیفتھ

علیھا ھذا الوصف لانھا في معظم الاحوال تستخدم  لتكون بمثابة رأینا أن نطلق 

یتدفق "قنوات "یصب فیھ النشاط التنصیري ، وفي أحیانا أخرى تكون بمثابة " وعاء"

جرافات ال"، كما أنھا في بعض الأحیان تكون بمثابة فیھا ویمضي الى اھدافھ من خلالھا 

التي تزیح ما أمامھا  ولو بالقوة  لتقیم لتنصیر قواعد  یستقر علیھا أو تبني لھ جسورا " 

  )59(.یعبر علیھا

ھذه الاسالیب تتعدد وتتنوع لتشمل الوسائل والاسالیب السیاسیة والعسكریة ووسائل 

  : حو التاليعلى الن"... التعلیمیة و الثقافیة والاجتماعیة و العلاجیة" الخدمات المختلفة

وھما في الحقیقة وجھان لعملة واحدة ویعد كل منھما  :الوسائل السیاسیة والعسكریة •

متمما للاخر فالسیاسة تمھد للحرب وتعد لھا وتبرزھا ،والحروب في واقعھا لیست الا 

أسلوب من أسالیب السیاسة واداة من أدواتھا، واذا كانت الحروب الصلیبیة تعد ذروة 

،ومحاولة حمایة النصرانیة ووجودھا بالسیطرة  العقیدة  بقوة السلاح  المحاولات لفرض

لازالت نفسھا تستخدم الى الیوم بعد العسكریة والسیاسیة ،فان ھذه الاسالیب  والوسائل 

أن طوعت نفسھا لمقتضیات وظروف العصر ، حیث لم یعد بالامكان شن حروب 

العسكریة الشاملة بحروب داخلیة شاملة باسم التنصیر ومن ثم استبدلت ھذه الحروب 

بین أبناء البلد الواحد أو اشعال الفتن والمؤارات  والمساعدة على احداث انقلابات و 

 .المجئ بحكومات نصرانیة أو تعمل في خدمة النصرانیة على أقل 

في "الارسالیات" وھي الخدمات التي ادخلتھا الجمعیات :مرافق الخدمات المختلفة  •

والخدمات الاجتماعیة الثقافیة  "العلاج"تشمل  التعلیم والخدمات  الطبیةمجال التنصیر و

أطعمة ، ( المختلفة كالاندیة و المساعدات المادیة التي تقدم في شكل اعانات للفقراء

" وقد ظھر ھذا الاسلوب بشكل لافت للانتباه خلال القرن التاسع عشر) ملابس ،أموال

، ثم ازداد تحالف السیطرة على شعوب العالم عندما دخلت الدول الاستعماریة  في 

 ".انتشارا بعد الحرب العالمیة  الثانیة 

وفي ھذا المجال انشاء المدارس في المناطق الوثنیة  كان ولاشك فرصة لاتعوض لتعلیم 

ھ،وتنشئتھم على ھذا مبادئ النصرانیة وتعالیم الانجیل والسلوك النصراني في مجمل" الاطفال "

في البلاد الاسلامیة  التي مارست الارسالیات نشاطا تنصیریا بھا،فقد نجحت  الأساس ، أما

عندما قارنوا بینھا "ارقى"الذین رأو فیھا نوعا أیضا في جذب اعداد ھائلة من أبناء المسلمین 



الوطنیة في بلادھم ،فقلد كانت مدارس الارسالیات التنصیریة جامعاتھا المدارس الحكومیة  وبین

وتمتلك مبان فخمة ،وتوفر دان تحتل أھم المناطق وأجملھا،وتؤسس بامكانات ھائلة ،في تلك البل

  )60(.أفضل المدرسین وأكثرالنظم التعلیمیة والتربویة اغراء

  الوسائل المطبوعة / 4

اھتم المنصرون باستخدام المطبوعات منذ زمن بعید ،فقد ظھرت أول مطبعة عربیة في          

بایطالیا ،وھي التي صدرت عنھا بعض الكتب النصرانیة عام " وفان"أوروبا في مدینة 

كتب ، مجلات ، نشرات ، (موقد اھتمت الارسالیات باصدار العدید من المطبوعات 1514

نشر الانجیل كما تسعى ھذه المطبوعات الىى نشر النصرانیة من خلال )ملصقات ، ومطویات

تشویھ  الاسلام  والاساءة الیھ ،وقد أنشأت  والتعریف بالمسیح ،فانھا تعمل في نفس الوقت على

المؤسسات التنصیریة العدید من دور النشر ،بل تخصصت بعض الارسالیات والمنظمات في 

  :ھذه المھمة ،منھا 

م  ولھا عدة فروع في 1915رابطة  الایمان لمساعدة الارسالیات ،تأسست عام  •

 .ابریطانیا وفرنسا وھولندا  وجنوب افریقیا 

 .شر النصرانیة في الشرق الأوسط، وھي منظمة بروتستانتیة  مقرھا بیروت منظمة ن •

، وھي منظمة بروتستانتیة مقرھا فروع في منظمة نشر النصرانیة في الشرق الأوسط  •

 .بسویسرا والنمسا وھولندا " بال"مدینة 

 " .سرف"دار النشر الفرنسیة  •

 .دار الھدایة ومقرھا النمسا  •

احصاء دور النشر المسیحیة فانھ من الصعب كذلك احصاء   واذا كان من غیر الممكن

المطبوعات التي تنشر سواء كانت كتبا ، منشورات ، مجلات بمختلف اللغات بما فیھا اللغة 

وتجدر الاشارة في ھذا الصدد الى أن جمعیة ترجمة  الانجیل في افریقیا تتولى اعداد .العربیة 

 1986النسخ التي جرى توزیعھا من ھذا الكتاب عام ترجمة للانجیل وبلغ عدد  422أكثر من 

  ).التوراة(ملیون نسخة من العھد القدیم  46ملیون نسخة الى جانب  66ما یقارب 

فضلا عن النسخ الصوتیة التي یتم تسجیلھا على أشرطة صوتیة من أجل الأمیین ، أو المطبوعة 

  )61(.للمكفوفین) برایل(بالأحرف البارزة 



المطبوعات الھدف المنشود منھا ، فانھ یجري توزیعھا على أوسع نطاق ممكن ولكي تحقق ھذه 

وبأسعار زھیدة جدا أو مجانا ، ویتم توزیعھا عبر العدید من المنافذ و الوسائل ، مثل المكتبات 

في الكنائس والارسالیات  والمدارس والمستشفیات و الاندیة أو المكتبات المحمولة على ظھر  

ات المتنقلة ،او ترسل بالبرید، كما یجرى توزیعھا یدویا بالمدارس والتجمعات السفن أو العرب

  .المختلفة

وقد ناقش العدید من من المنصرون الكثیر من المشكلات والقضایاالخاصة باستخدام المطبوعات 

في مجال التنصیر وتوصلوا الى أن ھناك بعض المعوقات التي تقف في سبیل انتشار ھذه 

  :قق الھدف منھا ، ومن المشكلاتالمطبوعات وتح

 في العدید من المناطق التي تحتاج الى التنصیر  انتشار الأمیة •

 تشكك المسلمین في ھذه المطبوعات التنصیریة •

 تنوع البیئات والاجناس والثقافات والعادات و المناطق الاسلامیة المختلفة  •

تربط بین الدین ان المطبوعات التنصیریة تقتصر على الشؤون الدینیة فقط ولا •

 والمشكلات الحیاتیة الیومیة للناس 

قلة المطبوعات الأدبیة  والفنیة التي تعالج الدینة و موضوعات و شخصیات  الانجیل  •

     معالجة أدبیة فنیة في شكل قصص فنیة  ومسرحیات وسیر ذاتیة 

 :الجزائریة المحلیة التنصیریة المراكز أشهر_/4.3

 هناك كان للاستقلال الأولى الأیام وفي الجزائر، من الفرنسي رالاستعما خروج بعد      

 في البقاء وأثروا فرنسا مع یرحلوا لم ممن مسیحي أوروبي معمر 0700 من لأقل كنیسة327

 .مسلم جزائري  ملایین 8 من لأزید مسجد 116 المساجد عدد یتعدى یكن لم  وبالمقابل بلادنا

 نشاطها تمارس أصبحت منها بقیت والتي مساجد كنائسال من العدید  حولت الوقت مرور ومع

 بها كانت التي العاصمة ئراكالجز    المدن بعض في تتواجد وهي الحكومة، من بترخیص

 وزو وتیزي وقسنطینة وفي وهران، )المقدس القلب وكنیسة الأفریقیة السیدة كنیسة( كنیستین

  .وسكیكدة وبجایة)أغستین كنیسة(ة وعناب،



 هدوء وفي1969 سنة إلى الرسمیة السلطات الرسمي من اعتمادها على لكنیسةا حصول ویعود

  :أهمهاالكنائس  عدة تأسیسب قاموا

السیدة (تتواجدان بها  الى جانب الكنستین الرسمیتین اللتین:الجزائر العاصمة -1

، عرفت العاصمة نشاطا تبشیریا غلب علیه الطابع )الافریقیة،كنیسة القلب المقدس 

عتبر القس  الفرنسي هوغ جونسون من ابرز المنصرین وهو یشرف على السري ، وی

كنیسة جدیدة تقع في شارع رضا حوحو، وقد تحصلت على رخصة بالنشاط عام 

2003. 

فتحت أسقفیة مدینة وهران في السنوات الاخیرة العدید من المراكز الجدیدة ، مثل :وهران  -2

بار السن و المتشردین ، الى جانب عدد مركز الرعایا الاجتماعیة لاستقبال  واحتضان ك

 .من المكتبات لاستقطاب الطلبة الجامعیین 

تقع كنیسة قسنطینة في وسط المدینة ،وهي تتبع المذهب البروتستانتي ،  :قسنطینة  -3

مشرفا علیها " عبد القادر صایم"ویشرف علیها أحد المتنصرین الجزائریین ویدعى 

القادر اعتنق النصرانیة في بدایة السبعینات على أیدي  قسا فیها والسید عبد" كمال"والسید

هوغ جونسون الذي كان یشرف على كنیسة تیزوزو آنذاك ، ومن أنشطة هذه الكنیسة 

 .توزع الأناجیل بالهجات الدارجة والكتب والأشرطة 

أصبحت ظاهرة التنصیر في المدن الجنوبیة واضحة  في السنوات الأخیرة:الجنوب  -4

كثف المنصرون من أعمالهم معتمدوین على امكاناتهم المادیة المعتبرة للعیان ، حیث 

،فقاموا باستصلاح مساحات الاراضي وتحویلها الى بساتین ، كما عمدو الى توفیر 

 .الأدوات المدرسیة والدواء والغذاء للمحتاجین مما أكسبهم مصداقیة بین السكان 



یة التي لم تشمل فقط ما ذكرناه من المناطق  اضافة الى هذه الحملات  الشرسة ، الخفیة والجل

حاول المنصرون والمتنصرون اكتساح كل المساحات التي تصادفهم في ظل غیاب من یردها 

ومن ثمة كان ولازال التنصیر ظاهرة من نتاج الاستعمار الذي یحاول نشر الثقافة .ویردعها 

        یعاأو عمیلا مخلصا الغربیة المسیحیة خاصة،التي لا تعترف بالاخرالا تابعا مط

  .ئر الجزا في للخدمة المسیحیة واللجنة الجزائریة الأسقفیة الجمعیة

 القبائل منطقة في خصوصا الجزائر، من متعددة مناطق في اشعارها  تنصیریة حملة بدأت وهكذا

 العدید في وجدت الأمر من غفلة وفي .التنصیریة المراكز من كبیرة مجموعة للعیان ظهر أین

 إلى المصادر بعض وتشیر التنصیریة، العملیات قیادة تتولى منظمة وجمعیات شبكات من المدن

 وحدها ومن القبائل منطقة جمعیة   في عشرین من بالجزائر وأكثر تنصیریة جمعیة 16وجود  

   :یأتي ما الجمعیات أنشط هذه

  .ئراز جال في البروتستنتیة الكنیسة جمعیة-

  .الجزائر في لسابعا للیوم السبتیة البعثة-

  .الموحدة المیتودیة الكنیسة بعثات لجمعیة النسائیة الجمعیة-

  .ئرزابالج تیسي هنري القس برئاسة :الكاثولیكیة الكنیسة جمعیة-

  .ئرابالجز  جونسن هوج برئاسة :البروتستنتیة ئریةاالجز  الجمعیة-

بقلب  دامر  دیدوش حي في الجمعیة هذه وتقع بیار، كامیف برئاسة :المقدس القلب جمعیة-

 التي الجدیدة الكنیسة ذلك ومثال كبیرة، مجموعة ظهرت فقد الكنائس عن أما،العاصمة ئراالجز 

 هوج" فار شإ تحت م 2003 عام للنشاط رخصة على حصلت التي حوحو رضا شارع في تقع



 في وأنشطتهم طقوسهم یمارسون كانوا هذا التنظیم الرسمي للجمعیات و الكنائسوقبل ،"جونسن

 الغابون صفارة من وتتواجد بالقرب الجمعة، یوم الصلوات فیها یقیمون رخصةم غیر كنیسة

 طوابق، ثلاثة كبیرا  من منزلا المنصرون یملك نار هو  بولایة الترك عین منطقة وفي .ئراز جبال

 المؤكد ومن،  "وحمید أحمد " هما وزو تیزي مدینة من قسیسان علیه یشرف للصلاة، قاعة وفیه

 ذلك ومثال منصرون ومتنصرون فیها یجتمع ومحلات بیوت عن عبارة الكنائس من العدید ودوج

  )62(.تیزي وزو منطقة في كنیسة بیته فتح الذي والمنصر المتنصر عزوق سعید بیت
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  :عینة الدراسة _/1

استلزمت دراستنا الاعتماد عى عینة كرة الثلج والتي تكون عند  تعذر الباحث معرفة        

جمهور البحث ،بحیث یكون عدد مفردات هذا الجمهور قلیل  وصعب الوصول إلیها فیبحث عن 

ین لتجانسهم في الصفة المراد فرد أو اثنین ، ثم بواسطة هذین الفردین یستطیع معرفة آخر 

  )1(...دراستها ،وبواسطة الأفراد الجدد یمكن جمع الآخرین و هكذا

وهذا ما حققناه من خلال اختیارنا لهذا النوع من العینات،إذ توصلنا إلى طالب جامعي من ولایة 

ورست تیزي وزو ممن استدعوا لاعتناق الدیانة المسیحیة ، و هو الآخر أوصلنا إلى فرد أخر م

  .....إلى أشخاص آخرین هعلیه نفس الدعایة لیوصلنا هذا الأخیر بدور 

  :المنهج المستخدم في الدراسة _/2

بأن البحوث التي یقوم بها الطلبة و الباحثین تمر تدفعنا الدراسات المنهجیة الى التفكیر    

ویعد .الجتها بمراحل وخطوات من شأنها تسهیل دمج المعلومات ، المرغوب الحصول علیها ومع

المنهج ضمن أهم المراحل التي لابد أن یقف عندها الباحث باعتباره طریقة للبحث حین یعتمد 

  .علیها الباحث في جمع المعلومات وتحلیلها وتصنیفها وتنظیرها 

عرف امیل شارل المنهج على أنه الطریق المؤدي الى الكشف عن الحقیقة في العمل بواسطو  

تهیمن على سید العقل وتحدد عملیاته  حتى تصل الى نتیجة   طائفة من قواعد عامة

  )2(.المعلومة



تجدر الاشارة الى أن للمنهج  أنواع كثیرة و متعددة تستخدم حسب نوعیة الدراسة فمنها ما یعرف 

بالمنهج التاریخي والتجریبي ، الوصفي ومنهج دراسة الحالة هذا الاخیر تم اختیاره  كمنهج متبع 

استنا باعتباره نوع من أنواع البحوث الوصفیة ترتكز على دراسة ظاهرة معینة في موضوع در 

واحدة معینة وبطریقة تفصیلیة دقیقة ،بمعنى أن ویهدف هذا المنهج الى التعرف على وضعیة 

الحالة التي یصعب فهمها ،و یصعب اصدار الحكم علیها نظرا لوضعیتها الممیزة أو الفریدة 

فردها وجمع البیانات والمعلومات الخاصة بها ثم تحلیلها والتعرف على یمكن التركیز علیها بم

ومن خلال هذا المنهج نحاول تحلیل )3(ا تمهیدا للوصول الى نتیجة واضحةجوهر موضوعه

  .وتفسیر ظاهرة التنصیر ومحاولة الوصول الى النتائج المرجوة من هذه المعالجة

   :الادوات الموظفة في الدراسة/3

داة العلمیة التي تناسبه وتناسب بالأ یستطیع المنهج تحقیق أغراضه ومقاصده الا لن        

الموضوع المعالج وأنها تعتبر الوسیلة التي یستعین بها الباحث للحصول على المعلومات 

الملاحظة ،المقابلة ، الاستمارة  :والبیانات  التي یتطلبها موضوع بحثه  وهي على عدة أنواع 

  .بطریقة قصدیة لیحقق أهداف دراسته ویجیب عن تساؤلاتها  یختارها الباحث

اعتمدنا على الملاحظة التي تعد من  أهم الوسائل التي یستعملها الباحثون الاجتماعیون       

د الباحثون  و في جمع المعلومات و الحقائق من الحقل الاجتماعي و الطبیعي الذي یز 

تمثلة في الملاحظة الكلیة أي یكون للملاحظ دور في بالمعلومات مستغلین بذلك أحد أشكالها الم

الموضوع أو الظاهرة موضوع الملاحظة ، وقد یكون المبحوثین على علم بأنهم ملاحظون من 

قبل أحد ، وقد لا یكونون لا درایة ، حیث یقوم الباحث في هذا النوع بأن یتخذ مكانا معینا ، 

  )4(.ك أفرادها بالدور الذي یقومون بهویقوم  بمراقبة أحداث الظاهرة  دون أن یشار 



وقد لجأنا لهذا النوع من الملاحظة بهدف التدقیق في استخلاص واستنباط أهم العناصر و 

الاسالیب والاسس والاستمالات الاقناعیة التي تستعمل بمقتضاها الدعایة الدینیة التنصیریة في 

  .الجزائر 

الاثنوغرافیة بحیث یجري الباحث مقابلاته مع الأفراد استلزمت دراستنا الاعتماد على المقابلة     

أو الجماعات  التي یتوقع أنها تمتلك معلومات عن الظاهرة التي یدرسها وهذه المقابلات  لا تتم  

بشكل منظم ولا یحمل الباحث أداة أو أسئلة معینة  یوجهها بالترتیب الى كل فرد  من العینة  

سئلة عامة مفتوحة تعطي الفرصة للمتحدث بأن یعبر عن فمعظم المقابلات  تتم من خلال أ

، وقد قمنا بانجاز خمسة مقابلات مع أشخاص مورست  )5(وجهات نظره وفهمه وتحلیله للظاهرة

في علیهم عملیة الاقناع للدعایة التنصیریة ، فأجرینا بعضها في الكنیسة ، والبعض الاخر 

  .ة لتفادي الوقوع في أسئلة مشابهة لأسئلة الاستمارة الجامعة ، واعتمدنا على المقابلة الغیر مقنن

كما استدع موضوعنا استخدام أداة الاستمارة والتي تعرف بتلك القائمة من الاسئلة التي   

یحضرها  الباحث بعنایة في تعبیرها عن الموضوع المبحوث في اطار الخطة الموضوعي ، لتقدم 

ات المطلوبة لتوضیح  نایتتضمن المعلومات والبالى المبحوث   من أجل الحصول على اجابات 

  )6(.الظاهرة المدروسة ، والتعریف بها من جوانبها المختلفة 

وتم تصمیم الشكل النهائي للاستمارة من خلال المرور بعدة مراحل ، فمن الاستفادة من الدراسات 

لاستفادة من السابقة الى ملاحظات الاستاذة المشرفة الى عرضها على اساتذة آخرین ، وا

استمارات  ) 08(بملاحظاتهم الى توزیع الاستمارة في صیغتها النهائیة حیث قدر عددها 

سؤال مقسمین من خلال ثلاث محاور تناول المحور الاول البیانات الشخصیة  25احتوت على 

للمبحوث ، أما المحور الثاني فكان یحوي الوسائل والاسالیب الاقناعیة في الدعایة الدینیة 



التنصیریة في الجزائر والمحور الثالث والاخیر جاءت فیه الاستمالات الاقناعیة في الدعایة 

واعتمدت هذه الاستمارة على أسئلة أغلبها مغلقة وعدد قلیل منها .الدینیة التنصیریة في الجزائر

  .مفتوح وذلك لبعض الاستثناءا المقصودة لاهداف مرجوة 

ذا العدد المحدود والضئیل من الاستمارات بسبب حساسیة أنه تم توزیع هومن الجدیر بالذكر 

الموضوع  وكونه یمثل طابو من طابوهات المجتمع ، فلیس من السهل أن یفتح موضوع مثل هذا 

         ).1رقم ارجع الملحق(في مجتمع دیاناته الاسلام وأن یعترف الافراد باعتناقهم لدیانة المسیحیة 

  :مجال البحث _/4

،من خلال المقابلات التي أجریناها "3"رت دراستنا هذه بین جامعة منتوري قسنطینة انحص       

وهي كنیسة بروتیستانیة ":لولایة قسنطینة " الكدیة "مع أفراد هناك ،و الكنیسة المتواجدة بحي 

  .،وهذه الكنیسة تابعة للكنیسة الفرنسیة " كمال "،یرأسها السید 

،وأصبح مسئولا عن هذه الكنیسة ، بعد أن تحصل  1970عام المسیحیة منذ  "كمال "وقد اعتنق 

،مع العلم أن هذه الكنیسة تمارس فیها الطقوس المسیحیة بشكل رسمي و "باستر "على درجة 

وقد تغیرت أوقات الصلاة بها یوم الجمعة على الساعة .علني بترخیص من الحكومة الجزائریة 

  )7(.التوقیت العاشرة صباحا بعدما كانت یوم  الأحد بنفس

مصلي من بینهم الرعایا الأجانب ،إضافة إلى المصلیین  35یبلغ عدد المصلین بها حوالي 

  .المسیح  من باقي ولایات الوطن الذین یترددون علیها في زیارات من حین إلى آخر

ما یمیز هذه الكنیسة أنها تحتوي على بیت تعیش به عائلة هناك ،إضافة إلى المعبد الذي یحتوي 

لى خزانة تضم العدید من الكتب المسیحیة و كتب خاصة بترانیم الصلاة ،كما یوجد بهذا المعبد ع



صلیب المسیح كبیر معلق على الجدار،وأجهزة الكمبیوتر و المیكروفون و الشموع،بجوار هذا 

المعبد توجد غرفة مجهزة بكراسي  و طاولات ،مخصصة للأكل و تبادل أطراف الحدیث عقب 

   .ن كل صلاةالانتهاء م

  

  

  

  

 

 

 

 

 

 

 

 

  



  :تحلیل البیانات _/5

   البیانات الشخصیة :المحورالاول_ /1.5

  یبین توزیع أفراد العینة حسب الجنس    : الأولالجدول  

 التمثیل  التكرار  الجنس

  النسبي

  75  06  ذكر

  25  02  أنثى

  100  08  المجموع

  

ثر للدعایة المسیحیة حیث من خلال الجدول نلاحظ ارتفاع نسبة  الذكور المعرضین أك       

مبحوثین ،وفي المقابل نجد أن نسبة الاناث منخفضة حیث ) 06 (أي ما یعادل  %75بلغت  

وهذه الارقام تعكس في حقیقة الامر أن المدعوین للدیانة  )25 (أي مایعادل نسبة% 25تقدر بـ 

ناث وهذا یعكس لنا المسیحیة  من جنس الذكر أكثر احتكاكا بالناس داخل المجتمع مقارنة بالا

أیضا مدى حساسیة الموضوع في المجتمع الجزائري كما یمكن ارجاع انخفاض دعوة الاناث 

لاعتناق المسیحیة راجع لكون بلد الجزائر مسلم الدیانة ومن عاداته المحافظة وبذلك یصعب 

  .التواصل مع جنس الاناث

  



  توزیع أفراد العینة حسب السن :الجدول الثاني

     

التمثیل   التكرار  نالس

  النسبي

18-25  02  25  

25-35  02  25  

35-45  01  12.5  

  37.5  03  45أكثرمن

  100  08  المجموع

  

سنة  45تعكس معطیات الجدول ارتفاع نسبة المبحوثین الذین تتراوح أعمارهم أكثر من         

و  25_18ي ــــــــــــــــــترتیب لفئتمبحوثین ثم تلیها في ال )03 (أي مایعادل %37.5والتي بلغت 

  ةــــــــــــــبنسب 35_25

 %12.5فهي ضئیلة حیث بلغت  45_35مبحوثین أما الفئة الاخیرة  )02 (أي ما یعادل25% 

الاكثر )  45أكثر من (مبحوث واحد  وهذه الارقام تبین لنا فعلا أن الفئة ) 01(أي ما یعادل 

ت وعوامل تتمثل في المشاكل الاجتماعیة  من شأنها قابلیة لتبني  أفكار الداعي تبعا لعدة مؤشرا

  .عتنق معتقد أخر یالضغط على المدعو وجعله یتخلى عن اعتقاده الفطري ول



ولكون هذه الفئة تحمل على عاتقها مسؤلیات  عدیدة تثقل كاهلها ما یجعلها فریسة سهلة لدعاة 

من ":سنة 42ذي یبلغ من العمر ال"  جمال الدین"وحسب تصریح أحد المبحوثین السید  ،التنصیر

ولا توجد عنده مشاكل عائلیة ومهنیة لا یحتاج الى تغییر الدیانة أصلا وحتى  مادیا یكون مرتاح

  ."قد لا یحتاج الى الرب

ما یمكن استنتاجه من تصریح هذا الرجل أن المشاكل الاجتماعیة التي یعاني منها الفرد هي 

طربة أثناء الوقوع في الضغوطات ضأن نفسیة الفرد تكون م التي تدفعه الى تغییر دیاناته بمعنى

مما یجعله یتبنى أفكار مستحدثة دون وعي لخطورتها أو تأثیرها علیه ، ولجوء الفرد الى تغییر 

المعتقد بدافع المشاكل هو تحقیق رغبته في زاویة معینة أي أن الطرف الداعي الى التغییر یحمل 

) 45_35( -)25_18(رد الواقع في المشكلة ونلاحظ أن الفئتین امتیازات تحقق رغبة وحاجة الف

وهذا یرجع لكون أن الداعي یستهدفها ) 45أكثر من (والممثلة لفئة الشباب ،تلي الفئة الأولى 

لضعف مقومات شخصیتها وعدم اكتسابها ونضجها وبعدها كذلك عن الوازع الدیني ، وما یعرف 

ساطها مما یسهل على الداعي التقرب أكثر ومحاولة اقناع أو  يأیضا بانتشار ظاهرة المخدرات ف

  .هذه الفئة بأفكاره التنصیریة

  

  

  

  

  



   یبین توزیع أفراد العینة حسب المستوى الاقتصادي :الجدول الثالث

  

المستوى 

  الاقتصادي

التمثیل   التكرار

  النسبي

  12.5  01  جید

  37.5  03  متوسط

  50  04  ضعیف

  100  08  المجموع

  

من خلال المعطیات المبینة في الجدول نلاحظ نسبة المستوى الاقتصادي الضعیف         

مبحوثین ،لیأتي المستوى )  04(ما یعادل % 50لأفراد العینة هو أعلى نسبة حیث یقدر بـ

مبحوثین و كأخر مرتبة هو ) 03(أي ما یعادل  %37.5الاقتصادي المتوسط بنسبة تقدر بـ 

  .مبحوث واحد )01(ما یمثل %12.5د و المقدر بـ المستوى الاقتصادي الجی

 لنا هذه البیانات عن الفئة المستهدف من طرف الداعي والذي یأخد المستوى الاقتصادي وتعبر

كعامل مهم من شأنه المساهمة في اقناع الأفراد ،وكما نلاحظ في هذا الجدول أن المستوى 

كثر عرضة لتبني أفكار الدیانة المسیحیة الاقتصادي  الضعیف هو المستوى الذي یكون أفراده أ

بحیث یعمل الداعي على الوعد بتوفیر الاحتیاجات المادیة لهؤلاء الأفراد في حالة قبول أفكاره 



لا یتبناها  أو،اما یتبني دیانة جدیدة ویفك أزمته المادیة  وعلیه یكون الفرد في حالة اختیار

كنت ": من ولایة تیزي وزو" طاهر"ترف به لنا السید وبالتالي البقاء على حالة الأزمة وهذا ما اع

مسلم وأعاني من فقر شدید وكنت دائما أدى جماعة من جیراني كانوامسلمین ویعلنون الفقر مثلي 

القریة فدفعني الفضول  اذ أصبح من أكبر أغنیاء ولكن بعد فترةلاحظت علیهم تغیر مفاجئ

یحیة وصرحوا لي أن اعتناقهم للمسیح هو من للاستفسار عن الأمر ، فعرفت أنهم دخلوا المس

أكسبه المال فأقترح علیا أن یأخذني الى شیخ  المسیح لأصبح غني مثلهم،بعد وصولنا الى 

الشیخ قدم لي كتب الانجیل ومطویات وأشرطة فیدیو یحمل قصص عن الیسوع واقترح علیا 

ومن حدیث السید ،  "مالالدخول للمسیحیة فقبلت ومنذ ذلك الیوم وشیخ المسیح یمنحني ال

  .الطاهر نستنتج أنه بمجرد دخولك المسیحیة تكسب المال الوفیر

من ولایة سوق أهراس وهي امرأة مطلقة وأم لولدین عانت الكثیر من الاحتیاج "فریدة  "أما السیدة

المادي ولم تلقى أي دعم أو مساعدة سوى من قبل الكنیسة التي آوتها هي ولدیها فتصرح 

وما نفهمها من حدیثها أنها لم تجد حل ، "خیر الكنیسة لي لمتني أنا و ولادي كتر"لواحدبالحرف ا

لوضعیتها سوى اعتناق المسیحیة واللجوء للكنیسة ،حیث أن هذه الأخیرة تعمل بمبدئ منح المال 

  .مقابل الدخول للمسیحیة 

  

  

  

  



  ماعیةیبین توزیع أفراد العینة حسب الحالة الاجت :الجدول الرابع 

  

الحالة 

  الاجتماعیة

التمثیل   التكرار

  النسبي

  37.5  03  أعزب

  37.5  03  متزوج

  12.5  01  مطلق

  12.5  01  أرملة

  100  08  المجموع

  

یتضح لنا من خلال البیانات الواردة في الجدول أن الحالة الاجتماعیة الأكثر استهدافا من      

 )03(أي ما یعادل % 37.5والتي تقدر بـ قبل دعاة المسیحیة هي حالة  الأعزب والمتزوج 

مبحوثین لكل حالة ، في حین تمثل المرتبة الثانیة  كل من الحالة المطلقة والأرملة بنسبة 

  .مبحوث واحد في كل حالة  )01(أي ما یعادل 12.5%

وتسجیل هذه الأرقام یبین لنا  أن الداعي یحدد الفرد المستهدف في دعایته من خلال حالته 

اعیة و مدى توفر زاویة محاصرته له بغرض الاقناع فالأعزب یتأثر بغیاب طرفه الثاني الاجتم

كما یعرف بیولوجیا بجنس الأنثى هذا ما یستغله الداعي لاقناع الفرد للاستجابة له ، على هذا 



أول ما بادر به الداعي " الاساس تقوم الدعایة المسیحیة وهذا ما جاء في قول  الشاب جعفر 

عي هو المرأة حیث سألني اذ ما كنت على علاقة باحدى النساء وقال لي بأنه علیا أن حدیثه م

أحب المرأة لأنها خرجت من ضلعي ویجب أ ن أتزوجها و أن لا أتزوج بأربعة كما هو في 

  ."الاسلام

أما بالنسبة للمتزوجین فیستهدفون بحكم تحملهم مسؤلیات  كبیرة هذا ما یستغله الداعي كنقطة 

یحول المشاكل الاجتماعیة التي یعاني منها المتزوجین لصالحه وذلك بتوفیر حلول ضعف ف

وبعدها یلجئ الداعي الى المرأة المطلقة أو الأرملة كاحتمال .مقابل الاقتناع وتبني أفكار الدعایة 

  .حاولة مساعدتها واوائها شریطة تبنیها أفكارهمأخیر ل

مهم یقوم به القائم بالاتصال حتى یعرف خصائصه  كما أن دراسة وتحلیل الجمهور یعتبر أمر 

النفسیة والثقافیة والاجتماعیة فلا یمكن توجیه رسالة الى جمهور  تجهل خصائصه حتى تكون 

  .الرسالة الاقناعیة منسجمة مع هذه الخصائص أي لا تكون متعارضة معه ومع هذه الخصائص

  

  

  

  

  

  



  الاقناعیة المستعملة في الدعایة التنصیریة  الأسالیب والوسائل:المحور الثاني _/2.5

  یمثل مكان ممارسة الدعایة التنصیریة :الجدول الخامس 

التمثیل   التكرار  المكان

  النسبي

أماكن 

  عمومیة

05  62.5  

منزل 

  خاص

02  25  

  12.5  01  كنیسة

  100  08  المجموع

  

سة الداعي  دعایته مكان لممار تشیر أرقام  الجدول الى ارتفاع نسبة الأماكن العمومیة ك        

 62.5على المدعو بقبوله  آراءه وتغییر معتقداته السابقة ، حیث بلغت نسبته بـ   ومحاولة تأثیر

 %25مبحوثین في حین نجد أن المنزل الخاص في المرتبة الثانیة بنسبة ) 05(أي ما یعادل %

 )01(أي ما یعادل  %12.5مبحوثین  كمكان لنشر دعایته ،وبلغت نسبته  )02(مایعادل

  .مبحوث واحد لمكان الكنیسة كوجهة أخرى یلجأ الیها الداعي لنشر أفكاره التنصیریة



یعود هذا الارتفاع لنسبة الاماكن العمومیة كون الداعي یمارس دعایته دون وجود حواجز أو 

تكون  حدود تمنعه من ذلك هذا من جهة، ومن جهة أخرى كما هو معروف أن العملیة الاقناعیة ت

من مجموعة من عناصر تستوفي شروطها  سیاق هذه العملیة بمعنى أن الأجواء المحیطة بها 

تلعب دور أساسي في عملیة الاقناع ولسیت كل الأجواء مساعدةعلى ذلك فبعضها یكون عائقا 

هذا ما یتخده داعي المسیحیة غالبا بعین الاعتبار لنجاح عملیته الاقناعیة ، فتعد كل من  .

الخ كفضاء یلجأ الیه الداعي لنشر معتقداته مستغلا بذلك ...هى ، مطعم،منتزه،ساحة عمومیةالمق

میزة وخاصیة هذه الأماكن التي تشعر المدعو بالراحة ، مما یجعله قابلا لتبني أفكار دینیة 

  .جدیدة

د التقرب وكوجهة ثانیة یعتمد الداعي على المنازل الخاصة  التي یدعو فیها الأفراد ویكون ذلك بع

كنا نعیش بجوار عائلة مسیحیة "منهم وكسب ثقتهم و هذا ما التمسناه في شهادة السیدة ملیكة 

ربطتنا بها علاقة وطیدة فكنا نتبادل الزیارات معهم أین یدعوننا لحضور أعیاد المسیح في بیوتهم 

  ."اقهاوفي خضم ذلك كانت تعرض علینا الدیانة المسیحیة وفي كل مرة یصرون علینا اعتن

أما اختیار الكنیسة كان قلیل  الحدوث باعتبار أن الداعي یستهدف فقط الاشخاص الذین 

یزورون هذه الكنیسة وغالبا ما تكون هذه الزیارات لأفراد باحثین مثلنا وخلال زیاراتنا المتكررة 

علینا الدخول للكنیسة التمسنا الترحیب والاستقبال وتقرب الدعاة منا  محاولینا استدراجنا فعرضوا 

  .للدیانة المسیحیة مستغلین في ذلك مختلف الاسالیب والطرق الاقناعیة الدعائیة

  

  



  یمثل الجهة التي قامت بعرض الدعوة :الجدول السادس 

  

التمثیل   التكرار  الجهة

  النسبي

  50  04  أفراد

  50  04  منظمات

  100  08  المجموع

  

تساوي بین نسبتي الجهة التي قامت بعرض الدعوة  ما نلاحظه من خلال الجدول هو          

  ) .أفراد ، منظمات(مبحوثین  في كل جهة  )02(وهو ما یعادل  %50حیث بلغت نسبة 

ما یدل على أن العلمیة الاقناعیة والدعائیة لا تقتصر على جهة دون أخرى  فیمكن الداعي أن 

قدات التنصیریة ، ویكون ذلك بالتأكید یكون فرد كما یمكن أن تكون منظمات لنشر الأفكار والمعت

  .من خلال جهد  كبیر یقوم في تنظیم وتخطیط جید  لنجاح العملیة

أن الدعاة غالبا ما " طاهر"تجدر بنا الاشارة هنا الى ذكر المعلومة التي صرح لنا بها السید 

خمة آخر في قریتنا تجد سیارات ض" حیث قال ) ایطالیا(یمولون من قبل جهات وهیئات أجنیة 

تدخل  لأخر تزور قریتنا جماعة ایطالیة شاهدنها حین صیحة وكأنك تشاهد فیلم أجنبي ،من

  ".كنائس القریة وماشاع هناك أنها تقوم بتمویل الكنیسة



فقد تكون الجهة الداعیة فرد مثل ماحدث مع  السید جمال الذي دعته أخته والشاب جعفر الذي 

مورست علینا فردى داخل الكنیسة مما یدل على أنهم  تباعین وكملاحظتنا أن الدعوة  .دعاه جاره

   .لها ومكلفین بنشر دعایتها 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



   یمثل موضوع حدیث الداعي مع المدعو :الجدول السابع 

  

موضوع 

  الحدیث

التمثیل   التكرار

  النسبي

 مواضیع

  مختلفة

05  62.5  

 موضوع

  المسیحیةالدیانة

03  37.5  

  100  08  المجموع

  

م الجدول المبنیة ارتفاع نسبة المواضیع المختلفة التي یتطرق ویباشربها الداعي تمثل أرقا    

مبحوثین مقارنة بنسبة  )05(یمثلها  %62.5حدیثه مع المدعو أو المتلقي حیث بلغت نسبتها 

 )03(ما یعادل  %37.5تطرقه خلال بدایة حدیثه بمواضیع الدیانة المسیحیة حیث بلغت نسبتها 

  .مبحوثین 

ل هته النسب یمكن استنتاج أن الداعي لا یباشر حدیثه  بفكرة مباشرة وانما یتحدث عن من خلا

مواضیع أخرى مختلفة ربما تكون حدیث الساعة فعلى الداعي  أن یكون ملم بمختلف المواضیع 

سواء كانت اجتماعیة ،اقتصادیة  وسیاسیة حتى لا  یترك للمتلقي مجالا للشك  في معلوماته 

الذي " جمال"عده أیضا على ربط جسور الثقة بینهم فمن بین تلك المواضیع نجد وهذا ما یسا



حدیثها معه بمشاكله الخاصة والاجتماعیة فسرد لنا ما دار  تدعوته من قبل أخته أین  باشر 

مررت بالعدید من المشاكل والازمات حتى وصل بي التفكیر الى " بینهما من حدیث قائلا

بجانبي سوى أختي التي كانت دائما   لازمة فلم أجد أي شخص یقفالانتحار كحل للخروج من ا

مشاكلي وبعد المدة  التي رافقتني فیها اقترحت علیا دعاء لمتفرغة لي لمناقشتي وایجاد الحلول 

  ".الرب باسم المسیح

من جهتناأیضا لاحظنا أن الدعاة في الكنیسة باشرو حدیثهم معنا بمواضیع مختلفة وبعدها تطرقو 

  .یث عن دیانتهم المسیحین محاولین غرس أفكارهم العقائدیة في أذهاننا للحد

كنا نحتسي :" "جعفر"نة المسیحیة وهذا ما أكده و قد یباشر الداعي حدیثه بالتطرق لمواضیع الدیا

فجأني ذلك الرجل وطلب مني التأمل في مكونات كأس الحلیب أنها ثلاثیة  القهوة

و أخذ یعطیني أمثلة ) الشكل،اللون، الاشعة(وكذلك الشمس ) القهوة،الحلیب،السكر(التركیب

  . "متعددة عن ثلاثیة الأشیاء مستشهد بمبدئ المسیح الذي یقوم على التثلیث

  

  

  

  

  

  



  یمثل خصائص الداعي :الجدول الثامن

  

خصائص 

  الداعي

التمثیل   تكرارال

  النسبي

  75  06  متمكن

  12.5  01  متردد

  12.5  01  متوتر

  100  08  المجموع

  

یمثلها  % 75.5 أرقام الجدول على ارتفاع نسبة تمكن الداعي في حدیثه مع المدعو بـ تدل     

أي ما % 12.5مبحوثین مقارنة  بنسبتي حالة التردد وحالة التوتر التي قدرت نسبتها بـ ) 06(

  .مبحوث في كل حالة  )01(یعادل 

ص تمیزه خلال نشر أفكاره فینبغي علیه یمكن تفسیر معطیات الجدول أن المدعو یتمتع بخصائ

أن تكون له مصداقیة لدى الأفراد ،كما أن للمكانة الاجتماعیة أهمیة في هذا الشأن فكلما كانت 

للداعي مكانة اجتماعیة  بارزة كلما زادت درجة تأثیره كما هو معروف ینبغي على القائم یالعملیة 

ة والهیئة والهندام ، الفصاحة وكذلك تكون له كفاءة الاقناعیة التمتع بمهارات اتصالیة تشمل اللغ

  .عالیة وقدرة على الاقناع والتأثیر



وارتفاع نسبة تمكن الداعي  في نشر دعایته لاحظنها نحن أیضا خلال حدیثه معنا فقد كان یبدو 

  .جرئ ومتمكن كلمنا بكل فصاحة مما جعلنا ننبهر في طلاقته 

لمبحوثین  وانطلاقا من ملامحهم التعبیریة وطریقة حدیثهم وحسب ما لاحظناه خلال حدیثنا مع ا

أنهم یعتبرون أن من دعاهم لمسیحیة هو شخص متمكن كونهم ضعاف  استنتجنا ومساق تفكیرهم

الشخصیة وأنهم مختارون على أساس الظروف الصعبة التي یمرون بها وفهم في هذه الحالة 

فما بالك اذا كانت بحدة فهو یراها الداعي لها  یجدون أنفسهم یتقبلون أي فكرة بأي طریقة كانت

  .متمكن

ویرجع انخفاض نسبة حالتي التوتر والتردد الى ردة فعل المتلقي التي جعلت الداعي یفقد 

أین یكون الداعي غیر  ، تركیزه،وقد تكون عناصر تشویش قد اقتحمت هذه العملیة الاقناعیة

ائق، كما یمكن اعتبار ثقافة الفرد المدعو لها مجهز بمعطیات بیانیة تسمح له بتصدي هذا الع

دور كبیر في جعل الداعي یبدو متوتر أو متردد وذلك راجع لاكتساب المدعو كمیة أكبر من 

  .المعلومات ماتجعله في مكان المواجهة ولیس في مكان المهاجمة من طرف الداعي

  

  

  

  

 

  



  یمثل نبرة صوت الداعي أثناء حدیثه :الجدول التاسع 

  التمثیل النسبي  التكرار  نبرة الصوت

  37.5  03  حادة

  62.5  05  مرتفعة

  00  00  منخفضة

  100  08  المجموع

  

ي حیث بلغت النبرة المرتفعة یمثل الجدول أرقام ومعطیات تدل على نبرة صوت الداع      

ها بـ مبحوثین كأعلى نسبة مقارنة بنبرة الصوت الحادة والتي قدرت نسبت )05(مایعادل  62.5%

  .مبحوثین في حین سجلت نسبة الصوت المنخفض الانعدام التام  )03(ما یعادل  % 25

ما یمكن استخلاصه من هذه البیانات أن الداعي له قاعدة بیانیة متینة أساسها أن الصوت  

  .یساعد أكثر على تكریس الفكرة ومحاولة  غرسها في ذهن المتلقي حتى یسمعها جیدا ویفهمها 

فظي ومهارات التحدث و المخاطبة و التي لهنا أن الداعي یتمیز بمهارات الاتصال الوالملاحظ 

تتمثل في صیاغة الافكار ذهنیا قبل التحدث واستخدام اللغة المفعمة  بالحیویة وكذلك الاتزان في 

هذا ما تم التركیز علیه من قبل دعاة .استخدام نبرات الصوت وتوضح مخارج الحروف بوضوح 

یث لاحظنا أن أصواتهم  ترتفع أثناء التحدث عن بعض المواضیع كعلاقة الفرد بالرب الكنیسة ح

وهذا الارتفاع كان ملفت للانتباه أین كان یهدف به التركیز على الفكرة ،وتصبح نبرة صوت 



الداعي حادة عند المقابلة بین مواضیع الدیانة المسیحة والدیانات الأخرى بغیة اسقاط المیول الى 

أن من دعاه " حعفر"وهذا ما أكده لنا الشاب . ة المسیحیة باعتبار الداعي من معتنقیها الدیان

 .للدخول للمسیحیة كانت نبرة صوته جد مرتفعة  وسریعة 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



  یمثل سرعة صوت الداعي أثناء حدیثه :الجدول العاشر

  التمثیل النسبي  التكرار  سرعة الصوة

  62.5  05  سریع

  37.5  03  متوسط

  00  00  بطئ

  100  08  لمجموعا

  

ما  % 62.5توضح لنا أرقام  الجدول ارتفاع نسبة  سرعة الصوت السریع حیث بلغت     

كنسبة ممثلة لسرعة الصوت  %37.5مبحوثین بنسبة  )03(مبحوثین مقابل )05(یعادل 

  .المتوسطة في حین نجد انعدام نسبة سرعة الصوت البطیئة 

قناع وعمل على أساسها لنجاح  عملیته الدعائیة  حیث هذا یعني أن الداعي قد اعتمد مهارات الا

أن سرعة الكلام لا تفتح مجال  للطرف الأخر للرد وبالتالي ارتباط ارتفاع نبرة الصوت التي 

تحدثنا عنها سابقا مع سرعة الصوت یؤدي حتما الى تركیز ولفت الانتباه وبالتالي ازدیاد فرص 

  .الاقناع 

سرعة  الحدیث من مهارات الاتصال اللفظي التي تساعد الداعي كما یعتبر أیضا التوسط في 

ونؤكد ذلك من خلال مقابلتنا مع السیدة .على نجاح العملیة الاقناعیة التي خطط لها مسبقا  



التي كانت سرعة صوتها بین السریع والمتوسط كما لاحظنا غیاب البطئ في التحدث لان " فریدة

  .مما یؤدي الى نفوره وهذا ما یتجنبه الداعي  الصوت البطئ یشعر المتلقي بالملل

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



  یمثل توزیع نظرات الداعي أثناء حدیثه مع المدعو  :الجدول الحادي عشر 

  التمثیل النسبي  التكرار  توزیع النظرات

  87.5  07  صوب المدعو

جمیع 

  الاتجاهات

01  12.5  

  100  08  المجموع

  

راته أثناء حدیثه مع المدعو  ،حیث بلغت سجلت أرقام الجدول نسب توزیع الداعي نظ       

مبحوثین من أجابوا أن النظرات كانت متجهة صوب  )07(ما یعادل   %87.5أعلى نسبة 

مبحوث  )01(ما یمثل %12.5المدعو ،وقد بلغت نسبة توزیع النظرات على جمیع الاتجاهات 

  .واحد 

بأن  یكون المصدر والمتلقي وجها تفسر المعطیات السابقة  أن أساسیات الاقناع  ومهاراته تدفع 

لوجه ویكونا في مكان واحد مما یسهل على المصدر توصیل أفكاره للمتلقي ، وحسب بیانات 

ویمثل بذلك الاتصال بالاعین وهو اكثر  %87.5الجدول فان نسبة توزیع الداعي نظراته للمدعو 

شترط اتزان النظرات وعدم الادوات الاتصال الغیر لفظي صدقا وثقة وأكثر وسائل  التأثیر فی

الاكثار من الالتفاتات أثناء الحدیث حتى یركز  المتلقي في محتوى الرسالة ویفهمها ، فقد 

أین اتجهت نظراته الینا مباشرة هذا ما فرض علینا " جمال"لاحظنا طیلة فترة حدیثنا مع السید 

فقد " سلفا"مع المدعو التركیز معه ، في حین أن توزیع النظرات على جمیع الاتجاهات حدث 



كانت نظراته توزع یمینا وشمالا ما جعلنا لا نبالي لحدیثه وقد عرفنا من مصادر موثوقة أن هذا 

 .المدعو قد تعرض لعملیة غسیل المخ

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



   یمثل تكرار الداعي لفكرته :الجدول الثاني عشر 

  

  التمثیل النسبي  التكرار  تكرار الفكرة

  87.5  7  نعم

  12.5  1  لا

  100  8  المجموع

  

مبحوثین  )08(أي ما یعادل   %87.5یبین الجدول ان النسبة المرتفعة جدا والمقدرة ب       

تعود الى الأفراد بنعم حیث  أن  الداعي كان یكرر فكرته  أكثر من مرة في المقابل یمثل  نسبة 

أن التكرار ما یمكن قوله هنا .مبحوث وهي نسبة ضئیلة) 01(مایقابلها  %12.5من أجابوا بـ لا 

هدفه الاقناع أي أن الداعي یكرر فكرته أكثر من مرة حتى یقنع بها الطرف  الأخر ،ومن 

أغراض التكرار أیضا ،التأكید والاستیعاب وزیارة  الترغیب في شئ ما أوالحث على الاجتناب أو 

فحسب وانما والتكرار لا یقوم فقط على مبدئ تكرار اللفظة في السیاق .لاثارة الحزن في المتلقي 

ما تتركه هته اللفظة من أثر في نفسیة المتلقي وبذلك یعكس جانبا من الموقف النفسي والانفعالي 

 اذن احدى الأدوات الجمالیة التي تساعد على فهم المشهد الصورة أو موقف ما وهذا ما ،فالتكرار

  " .كرر فكرة التثلیث كان الرجل ی في كل مرة" كما أكد لنا ذلك جعفر قائلا .ركز  علیه الداعي 

المسیحیة هي حیاة مع الرب ولیست "وكوننا كنا مشاركین في الصلاة المسیحیة لاحظنا أن فكرة 

  ."تكررت أكثر من مرة دیانة



  

  یمثل الوسائل المستخدمة في الاقناع :الجدول الثالث عشر 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

یتضح من بیانات الجدول أعلاه أن نسبة الوسائل المستخدمة من قبل الداعي قد بلغت        

مبحوثین تلیها في المرتبة الثانیة ) 03(نیة ما یقابلها والممثلة في المواقع الالكترو % 37.5نسبة 

في حین نجد في الرتبة الثالثة بنسبة .مبحوثین  )02(مایعادلها  %25الكتب والمجلات بنسبة 

  التمثیل النسبي  التكرار  المستخدمة الوسائل

  25  02  كتب ومجلات

  12.5  01  قراصأشرطة وأ

  12.5  01  مطویات وملصقات

  37.5  03  مواقع الكترونیة

  12.5  01  محطات اذاعیة

  0  00  تلفزیونیة قنوات

  100  08  المجموع



مبحوث واحد لكل وسیلة  كل من الاشرطة والاقراص ، المطویات،  )01(ما یعادلها  12.5%

ع نسبة القنوات التلفزیونیة الى المرتبة الاخیرة الملصقات ،والمحطات الاذاعیة كما شهد تراج

  .بنسبة منعدمة 

ما یمكن تفسیره في أن الداعي یواكب  %37.5تعود النسبة المرتفعة الى المواقع الالكترونیة 

ن شأنها غرس مالتطور الذي شهده العالم ، هذا لا یعني أنه لا یستخدم وسائل  تقلیدیة أخرى  

قي فتحقیق الداعي هدفه مرتبط بالوسیلة التي یستخدمها فان وفق في أفكاره بها في ذهن المتل

اختیار الوسیلة فهذا یساعد على نجاح الرسالة الاقناعیة ، وان أخفق في اختیارها فستفشل 

العملیة الاقناعیة ویكون هذا التوفق تبعا لدراسة طبیعة الجمهور ، وان كان للجمهور الداعي هنا 

معه وسائل كتابة بمعنى ینبغي أن تتماشى الوسیلة مع مضمون الرسالة  أمي لا یمكن أن یستخدم

وأقراص وأرقام هواتف وعناوین  ومطویات وفي كل مرة كنا نزور الكنیسة كانت تمنح لنا كتب

  )3ارجع الملحق رقم (.الكترونیة الخاصة بكل معلومات عن الدیانة المسیحیة

  

 

 

 

 

 

 



 

الاقناعیة في الدعایة التنصیریة الاستمالات:المحور الثالث   

یمثل الاستشهاد بالأقوال المأثورة:الجدول الرابع عشر   

 

 

 

 

 

          

الجدول ،أن نسبة المبحوثین اللذین أكدوا لنا معطیات  خلال  من  ما یمكن ملاحظته           

مبحوثین ، وهي نسبة  )08(أي ما یعادل %  100أن الداعي یستشهد بأقوال مأثورة، قد بلغت 

  .حیث سجلنا نسبة معدومة" لا "مرتفعة جدا مقارنة بنسبة الذین أجابوا بـ

وهذا ما یؤكد أن الاستشهاد بأقوال أو إعطاء الأمثال في العملیة الدعائیة الاقناعیة ،من بین 

.ة بهدف تأكید الفكرة ومحاولة إیصالها للمتلقي لیفهمها أكثر و بالتالي یتقبلهاأساسیات هذه العملی  

هذا ما یعرف بالاستمالات العقلانیة حیث توظف هذه الاستمالات الاقناعیة لمخاطبة عقل 

المتلقي ومحاولة التأثیر فیه ،وبالتالي تحتاج إلى حجج و أدلة و براهین وأحكام منطقیة مع 

مضادة و إظهار سلبیتها ،ویستخدم في ذلك الاستشهاد بالمعلومات و الأحداث تكذیب الآراء ال

 الاستشهاد التكرار التمثیل النسبي

 نعم 08 100

 لا 00 0

 المجموع 08 100



بالمثال : "هذا ما تؤكده مقولة .الواقعیة بمعنى ما یذكر یكون له أثر و وجود ملموس في الواقع 

هذا .أي أن استشهاد الداعي بالأمثلة یجعل من حدیثه الكثیر من الفهم للمتلقي" : یتضح المقال 

ظتها خلال ترددنا على  الكنیسة إذ كان الدعاة یضربون أمثال من الواقع ، ما تم ملاح

.ویستشهدون بأحكام و حجج محاولین إقناعنا بذلك   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

  مالداعي خلال حدیثه لدین الإسلا یمثل تطرق :الجدول الخامس عشر 

  

  

  

  

  

  

  

یشیر هذا الجدول إلى حدیث الداعي عن الدین الإسلامي ،حیث سجلنا نسبة مرتفعة جدا       

مقابل نسبة منعدمة من أجابوا أن ،مبحوثین ممن أكدوا لنا ذلك  )08(أي ما یعادل %  100

  .الداعي لا یتحدث عن الدین الإسلامي خلال دعوته لدیانة المسیحیة 

خلال قیامه بعملیة إقناع الطرف الآخر ،یكون على درجة عالیة من  وهذا یعني أن الداعي

التمكن ومعرفة مضمون الرسالة ،إذ أن من مقومات و نجاح العملیة الاقناعیة في الدعایة هي 

أن یكون المصدر ملم بجمیع الجوانب و المواضیع ، وهذا ما یعرف في عملیة الإقناع  ببناء 

 .على المصدر أن یقوم ببناء رسالة اقناعیة بطریقة علمیة هادفة الرسالة الاقناعیة حیث ینبغي 

قبل توجیه الرسالة إلى المتلقي مهما كانت الوسیلة المستعملة حتى یتمكن من تقدیم رسالة  ذلكو 

التطرق لدین  التكرار التمثیل النسبي

 الإسلامي

 نعم 08 100

 لا 00 0

 وعالمجم 08 100



قویة لان أي ضعف في الرسالة الاقناعیة ،أو أي ارتباك في إعدادها من شأنه إفشال العملیة 

ة الاقناعیة ینبغي أن یكون الداعي على علم بمعتقدات و آراء سابقة ولنجاح العملی.الاقناعیة 

  .معهطرحهاللمدعو حتى یتمكن من 

ة للغرفة المخصصة للصلاة زیاراتنا المتكررة للكنیسة ،هو تواجد غرفة مجاور عند ما لفت انتباهنا 

مصلیین أو أین كانت وجهة ال،حیث كانت مجهزة بكل أنواع المأكولات و المشروبات  )المعبد(

  " الأوفیاء "

والنقاش في مختلف بعد نهایة كل صلاة لتبادل أطراف الحدیث  )كما یفضلون تسمیة أنفسهم(

،حیث كان الدعاة یتطرقون لدین الإسلامي خلال أحادیثهم نا بتواجدنا هناكالمواضیع،هذا ما  شد

: ب جعفر بالحرف الواحد هذا الدین، فقد صرح لنا الشافي  أكثر من مرة بطریقة النقاد لما جاء 

  ".القرآن  بالاك خیر علیك ،وعلابالو بحوایج في الاسلام انت ما علابالكش بیهم  هو یعرف"...

و انما  لیس للعمل به طبعا هذا القول أن الداعي لدیانة المسیحیة، دارس القران الكریم ةدلال

وا  بالبدیل و هو الدین یحاولون اصطیاد عثرات یدعون وجودها بالقران الكریم،  حتى یقنع

  ) .سنوضح هذا في الجدول الموالي .(المسیحي الذي یخلو من العثرات حسبهم

   

  

  

  

  



  یمثل حدیث الداعي عن الدین الاسلامي :الجدول السادس عشر 

  

  

  

  

  

  

      

مبحوثین ،  )08(أي %  100أكدت أرقام و معطیات الجدول أن أعلى نسبة كانت         

ممن أجابوا أن الداعي خلال ممارسة دعایته على المدعو كان حدیثه عن الدین الإسلامي 

بالسلب، في حین كانت نسبة من أجابوا أنه تطرق للحدیث عن الدین الإسلامي بالإیجاب، نسبة 

  .منعدمة

أن القائم بالدعایة المسیحیة یكون حدیثه عن الدین الإسلامي بالسلب ،حیث یقوم بانتقاد ما أي 

حتى یجعل المتلقي ینفر من كل هذه )مذاهبه ،قیمه ،اتجاهاته ،مبادئه (جاء في هذا الدین 

الأفكار التي كانت من معتقداته ،و یقدم بذلك أدلة لتأكید أقواله و تفنید فكرة الطرف الآخر 

ینزل الوحي على  !هل یعقل ما حدث في قصة زید ؟"..فریدة "یث جاء في حدیث السیدة ،ح

  ."و هو من رباه وجعله ابنا له؟!محمد یأمره بتطلیق زوجة زید ،لیتزوج هو بها 

عن الدین  الحدیث التكرار التمثیل النسبي

 الاسلامي

 ایجاب 00 00

 سلب 08 100

 المجموع 08 100



فلماذا لا یحق لنا معرفة الكثیر من !ألیس لنا ؟! القران لمن أنزل ؟"و تقول أیضا في سیاق آخر 

لماذا ! ة كل ذلك ؟ام المسجد ،لا یهمك ،فهذا شأن ربي ؟ألیس من حقنا معرف،یقول لك إم الأمور

قد تغیرت ملامح وجهها ،وانفعلت أكثر بمجرد " فریدة" للإشارة هنا أن السیدة   !"؟نخلقنا الرب إذ

  .حدیثها عن الدین الإسلامي 

د  الطرف هذا ما اعتدنا ملاحظته كذلك في الحملات الانتخابیة ،حیث یقوم كل طرف بنق

 نفس الشئ یقوم به دعاة المسیحیة .المنافس لهلنشر أفكاره الدعائیة و محاولة إقناع الجمهور بها 

،مستخدمین " الدین الإسلامي " إذ یفندون  و یكذبون وجهات النظر المضادة لهم ،ألا و هي 

  ...) كالاستشهاد بالأمثال ، استخدام الأرقام(بذلك كل الطرق و الأسالیب من الواقع 

  

  

  

  

  

  

  

  

  



  یمثل أحاسیس المدعو أثناء حدیث الداعي معه  :الجدول السابع عشر 

  التمثیل النسبي  التكرار  أحاسیس المدعو

  37.5  03  التعاطف

  25  02  اللامبالاة

  37.5  03  الخوف

  100  08  المجموع

  

داعي معه سجلنا من خلال هذا الجدول أرقام توضح شعور المدعو خلال حدیث ال       

مبحوثین في كل شعور  بالنسبة لشعور  )03(ما یعادل % 37.5الأولى بنسبة  ،فكانت المرتبة

أي %  25بالخوف أو التعاطف،في حین نجد كمرتبة ثانیة الشعور بعدم المبالاة قدرت بنسبة 

  .مبحوثین اثنین) 02(

عاطفیة ،لمحاولة التأثیر و ما توضحه هذه الأرقام أن الداعي یستخدم الاستمالات التخویفیة و ال

إقناع الطرف الآخر بأفكاره ،و المعروف أن التخویف من الآثار السلبیة التي تنجم عن عدم 

هذا .}إن لم تتبع رأي ،فانك ستصل إلى نتائج سلبیة {.إتباع المتلقي رأي أو توصیات المصدر 

ا جاء في تصریح وكم.النوع من الاستمالات یعمل على إثارة خوف الناس في عدة حالات 

  .حیث أكد لنا أن الداعي حدثه كثیرا عن یوم القیامة و الجزاء و العقاب" جعفر "المدعو 



فقد لاحظنا  من خلال حدیثه معنا  أنه تعرض لاستمالة عاطفیة من قبل " جمال "أما السید 

من أخته ،هذه الأخیرة التي استغلت ضعفه و وقوعه في المشاكل فأوهمته أن طباعه تغیرت 

إنسان مرح كان یحب الحیاة ،إلى آخر كئیب ،منعزل ،فاقترحت له حلا لذلك و هو التقرب إلى 

  .الرب و دعوته باسم المسیح 

فتعود لكونهم یعیشون في منطقة .أما النسبة المعبرة عن المبحوثین الللامبالین لحدیث الداعي 

 .ن لمثل هذه الاستمالاتشاعت بها ظاهرة التنصیر و الدعوة لها ،مما جعلهم لا یكترثو 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



  یمثل التماس التحریف في مضمون حدیث الداعي :الجدول الثامن عشر 

  

  

  

  

  

  

  

،حیث تشیر أرقام الجدول إلى مدى التماس المتلقي للتحریف في مضمون حدیث الداعي        

مبحوثین ، والتي تمثل الأفراد الذین التمسوا نوع من  07)(أي %  87.5قدرت النسبة المرتفعة بـ 

التحریف في المعلومات و مضمون الرسالة ،في حین بلغت نسبة الأفراد اللذین لم یلتمسوا 

  ).مبحوث واحد (أي ما یعادل %  12.5التحریف بـ 

و الحروب النفسیة ،تقوم على أساس الإقناع مثلا وما نستنتجه هنا أن الحملات الدعائیة 

المنافسة بین مؤسستین یمكن أن تقوم إحداهما بدعایة ضد الأخرى ، وأبرز ما استخدم في 

الإقناع في الحرب العالمیة الثانیة حیث استخدمت النازیة  الأسالیب الاقناعیة المتمثلة في 

ثم اكذب ...اكذب "مقولته الشهیرة " هتلر "التحریف و الكذب في دعایتها ،حیث كان للمستشار 

  ."حتى تصدق كذبتك ...

التحریف في  التكرار التمثیل النسبي

 حدیث الداعي

 نعم 07 87.5

 لا 01 12.5

 المجموع 08 100



ولاتزال الدعایة لحد الیوم تستخدم الأسالیب الاقناعیة لتحقیق الهدف منها ،وقد لاحظنا هذا 

التحریف بكثرة ،فمثلا یدعون أن یوم القیامة یبعث سیدنا عیسى لیقتل المسلمین ،وهذا ما یتنافى 

وهو أن سیدنا عیسى علیه السلام یبعث لیقتل الیهود تبعا لمرجعنا  لسابقةتماما مع مكتسباتنا ا

  ."الاسلام"الدیني 

لا یعقل منطق المسیح ،كیف :"في قوله " جعفر"یجرنا الحدیث هنا لذكر ما صرح به لنا الشاب 

و یقول أیضا "فكیف لرب أن یصلب و یرفع إلى السماء !لهم أن یدعون بأن عیسى هو الرب 

للمسیح عدة نسخ من كتب الإنجیل ،فكل سنة تنزل طبعة جدیدة ،تحتوي : "،متعجبامبتسما 

 ."قصص محرفة 

  

  

  

  

  

  

  

  

  



  یمثل ترك الداعي مجال للمنافشة :الجدول التاسع عشر

  

  

  

  

  

  

، % 87.5،قد بلغت "نعم"ن هذا الجدول أن نسبة المبحوثین اللذین أجابوا بـملنا  تبین      

حیث بلغت هذه الأخیرة "  لا "وهي نسبة مرتفعة مقارنة بمن أجابوا بـ مبحوثین) 07(یعادل 

  .مبحوث واحد)01(ممثلة في %  12.5

إقناع  عدم ترك مجال لطرف الأخر لنقاش یدل على وجود اختلاف رأي مع الآخر ، ومن أجل

وهذا ما یسمى .الطرف الآخر بأفكاره و أرائه لا یفتح الداعي هذا المجال للمناقشة معه 

بالمفاوضات المتشددة أو الصلبة ن والتي تقوم على فكرة اقتحام الطرف الآخر و محاولة جعله 

  .مهزوم

قاش ،إذ لم هذا ما تم ملاحظته خلال زیاراتنا للكنیسة حیث كان الدعاة یفرضون آرائهم في كل ن

یترك مجال للمناقشة ،فكانوا متسلطین ،متشددین في نقاشاتهم معنا ،محاولین إیهامنا في كل مرة 

 مجال للمناقشة ترك التكرار التمثیل النسبي

 نعم 01 12.5

 لا 07 87.5

 المجموع 08 100



أننا متبعین دین الظلمات وهذا ما دفعنا إلى استنتاج أن هذا النوع من الأسلوب في النقاش یدفع 

 .الفرد لتشكیك في نفسه

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



  عودبل الداعي الى المالامتیازات من ق یمثل تقدیم :الجدول العشرون 

  

  

  

  

  

  

یبین الجدول تقدیم الداعي لامتیازات مقابل تبني أفكاره الدینیة حیث سجلنا نسبة مرتفعة جدا     

  ."لا"ـ ممن أكدوا ذلك ،مقابل نسبة منعدمة لمن أجابوا ب%  100،قدرت بـ

نلاحظ أن الداعي قد استخدم استمالات عاطفیة التي تستهدف التأثیر في وجدان المدعو و تثیر 

حاجاته النفسیة و الاجتماعیة و مخاطبة حواسه بما یحقق غرض الداعي ،وبتقدیم هذه 

الامتیازات فالداعي یحاول إغراء المدعو قصد إقناعه وهذا یرجع حسب الخصائص  الدیموغرافیة 

  .فردلل

أن الدعاة یقومون "جعفر "هذا ما استنتجناه من خلال مقابلاتنا مع المبحوثین، إذ أكد لنا الشاب 

و هذا ما تعرضنا له نحن كذلك ،فقد تم إغرائنا ."بإغراء الأفراد حسب حاجاتهم لامتیازات معینة

یانة قبل الدعاة ،وعرضت علینا امتیازات عدیدة شریطة اعتناقنا الد من داخل الكنیسة

  ).أنواع الامتیازات المقدمة سنوضحها في الجدول الموالي .(المسیحیة

 تقدیم الامتیازات التكرار التمثیل النسبي

 نعم 08 100

 لا 00 00

 المجموع 08 100



   یمثل أنواع الامتیازات المقدمة :الجدول الواحد و العشرون 

  

  

  

  

  

  

  

  

تبین من خلال الجدول أرقام تمثل نوع الامتیازات المقدمة للمدعو حین قبوله فكرة الداعي        

مبحوثین ،في حین یأتي في )  03%( 37.5.أعلى نسبة بـ"المبالغ المالیة "حیث بلغت نسب 

كل مبحوثین في ) 02(أي %25" تأشیرة السفر ، ومناصب العمل "المرتیة الثانیة كل من  

  .مبحوث واحد)01(أي % 12.5امتیاز ، بینما كآخر مرتبة نجد توفیر السكن بنسبة 

ما یمكن استنتاجه من خلال هذه المعطیات أن الداعي، عرف نقطة ضعف كل فرد و حاول من 

كل فئة بعدما قام بدراسة  احتیاجات ومتطلباتخلالها إیصال آراءه و أفكاره،مستغلا في ذلك 

"  ومنذ ذلك الوقت الشیخ المسیح یمنحني المال..." "الطاهر "یح السید وحسب تصر .خصائصها 

  .نؤكد هذا 

 الامتیازات التكرار التمثیل النسبي

 مبالغ مالیة 03 37.5

 تأشیرة سفر 02 25

 منصب عمل 02 25

 توفیر السكن 01 12.5

 عالمجمو  08 100



سنوات  10وقد تم إغرائنا نحن كذلك بتأشیرة سفر إلى انجلترا ،قد تصل مدة صلاحیتها 

،محاولین إیهامنا في كل مرة نتردد بها إلى الكنیسة أنه لن نندم في حالة إتباع دین المسیح ،ولن 

 .في حیاتنا ینقصنا  شئ

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



  یمثل الاقتناع بالدیانة المسیحیة  :الجدول الثاني و العشرون 

  

  

  

  

  

  

 75من خلال معطیات الجدول یتضح لنا أن نسبة الاقتناع بالدیانة المسیحیة ،قد بلغت       

،وهي  مبحوثین ) 02(ما یقابل %  25ین ،في مقابل ذلك سجلنا نسبة مبحوث )06(أي % 

وهذا ما یدل .، بمن أجابوا أنهم یقتنعون بالأفكار الدعائیة لدیانة التنصیریة نسبة تقل عن الأولى

على الأثر الذي تتركه الرسالة الاقناعیة وعلیه یتوقف نجاح أو فشل الرسالة ،بمعنى أنه إذا 

الذي تركه بالمتلقي وفق ما خطط له ،فقد نجح في ذلك ، و یقاس الأثر  لاحظ الداعي الأثر

  .بدیمومة الاقناع 

تحصلنا على إجابتین فقط ممن أكدوا لنا أنهم لم یقتنعوا بالأفكار الدعائیة للدیانة المسیحیة  - أ 

،وهذا یدل على أن هذین المبحوثین كانا لهما أفكار مسبقة و خلفیات عن %  25،أي نسبة 

لدیانة التنصیریة ، وعن الأسالیب و الاستمالات المستخدمة في العملیة الاقناعیة من قبل ا

الداعي ،وكذلك مختلف الاغراءات التي كان یحاول جذب المتلقي بها ، فكانت بحوزة المدعو 

كنت أصاحب جماعة " : "جعفر "تطلعات كبیرة بشأن هذا الموضوع ،یؤكد هذا قول المدعو 

 تقدیم الامتیازات التكرار التمثیل النسبي

 نعم 06 75

 لا 02 25

 المجموع 08 100



تحذرني من خطر الاصغاء أو اتباع الدعاة المسیحیین ، وهذا ما  جعلني دائما  مسلمة ، وكانت

  ".على استعداد لصد أي دعوة من دعواتهم 

كانت أغلب الإجابات تدور هنا حول أن المسیح هي علاقة خاصة مع الرب و لیست  –ب 

مع الرب الفرد في دیانة كما هو شائع ، وأن للمسیحیة عدة لغات تمیزها عن باقي الدیانات ، لیس

  .وعندما یدعوه صلاته

المسیحیة لیست دیانة ، بل هي حیاة و علاقة خاصة مع " : " فریدة "فجاء في حدیث السیدة 

  " الرب

ما لاحظناه خلال زیارتنا الكنیسة و حضور صلاتهم في كل مرة، أن صلاتهم تتم بثلاثة لغات 

هنا هناك هو غیاب قدسیة العبادة عندهم  فلیس و ما شد انتبا) العربیة ،الفرنسیة ، الانجلیزیة (

الواحد تلوى الأخر ، شهدنا كذلك  صلاة ، حیث  یتردد المصلون فرادىهناك موعد محدد لأداء ال

تتوقف من حین لأخر  عن صلاتها و قراءة الترانیم ، لتفقد ابنها الصغیر الذي " فریدة "السیدة 

خرى یردون على الهاتف النقال بالخروج إلى الرواق كان یصول و یجول في الكنیسة ، و أحیانا أ

  .و التحدث المطول ،ثم یستأنفون الصلاة و الترانیم

كانوا یتمتمون بكلمات لم نتمكن من فهمها أو سماعها ، ما توصلنا إلیه هو أن هذه التمتمات 

في طریق االله معنا " أثرت في احد المتعبدین ، و  قد أجهش بالبكاء بأعلى صوته و هو یردد 

  .فعرفنا أنه انتهى من التعبد "آمین"بعدها قال ". الحیاة قائدا لنا

وما یمكن استنتاجه من كل هذا أن هؤلاء الأفراد استجابوا لدیانة التنصیریة بغرض تلبیة و إتباع 

  .حاجاتهم



  

   یمثل التردد إلى الكنیسة و ممارسة الشعائر الدینیة :ث و العشرون لالجدول الثا

  

  

  

  

  

  

الكنیسة لممارسة الشعائر ما تشیر إلیه أرقام الجدول أن نسبة المبحوثین الذین یترددون إلى      

من لم مبحوثین اثنین  ، وهي نسبة قلیلة مقارنة ب) 02(ما یعادل %  33.5،قد بلغت الدینیة

 مجموع العینة من {.مبحوثین )04( أي ما یعادل %  66.5یترددوا، حیث بلغت نسبتهم 

  .}مبحوثین ) 06(المستجیبة للدعایة التنصیریة

هم یترددون %(  33.5ما یمكن استخلاصه من هذه المعطیات أن النسبة الضئیلة والتي تمثل 

أنهم لم یقتنعوا بعد بهذه الدیانة و  ، حیث)على الكنیسة لممارسة الشعائر الدینیة المسیحیة

وبتعدیل السلوك ، یمكن قیاس درجة التأثیر في المتلقي بعد . بالأفكار الجدیدة التي وصلتهم 

، وهذه " ماك  غایر "وهذه تعتبر من مراحل العملیة الاقناعیة حسب نموذج .التعرض لرسالة 

المتلقي بتعدیل سلوكه نقول أن العملیة فإذا قام  المرحلة تطرح مشكلة ، وهي مدى دیمومة الأثر

 تقدیم الامتیازات التكرار التمثیل النسبي

 نعم 02 33.5

 لا 04 66.5

 المجموع 06 100



الاقناعیة قد حدثت ، لكن العمل بما تدعو إلیه الرسالة قد یكون ظرفي ثم ینفي الأثر، حین ذلك 

ینتفي معه  الإقناع ، فعندما نقیس نسبة القبول یمكننا تحدید مدى دیمومة الأثر ،وعلیه یمكن 

ائر الدیانة المسیحیة داخل الكنیسة یعود إلى القول أن ارتفاع نسبة العازفین عن ممارسة الشع

 .التخوف من ردة فعل المجتمع كونه مسلم

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

  



  یمثل كیفیة التخلي عن شعائر الدیانة السابقة :الجدول الرابع و العشرون 

  

  

  

  

  

حیث بلغت كیفیة ،و طریقة تخلي المبحوثین عن دیانتهم السابقة  یوضح الجدول كیفیة     

مبحوثین ، في حین كانت نسبة التخلي  )05(أي ما یعادل %  83.5التخلي الجزئیة نسبة 

  .مبحوث واحد  ) 01(ممثلة في %  16.5الكلي عن الدیانات السابقة بـ 

نما الحاجة التي دفعتهم لذلك ، و یدل هذا على أن المبحوثین لم یقتنعوا بعد بهذه الدیانة ،  وإ

الذي قال أنه اعتنق المسیحیة إلا أنه إلى " الطاهر " أكبر دلیل لذلك شهادات كل من السید 

جمال "وم شهر رمضان ، كما اعترف أیضا السید صیومنا هذا لا یزال یشتري أضحیة العید  و ی

  .أنه رغم تنصره إلا أنه بقي یصوم إلى یومنا هذا " 

هذا ما یفسر أن  .تنصرت و لا تزال ترتدي الحجاب " فریدة"اهدناه نحن بـأعیننا أن السیدة وما ش

نما هو خضوع لمصدر تلبیة الحاجة   .اعتناق المسیحیة لم یكن خضوعا نفسیا للدیانة كمعتقد ، وإ

 كیفیة التخلي التكرار التمثیل النسبي

 جزئ 05 83.5

 كلي 01 16.5

 المجموع 06 100



كما أن التخلي عن المعتقدات و المكتسبات السابقة لیس بالأمر السهل ، و الداعي على علم 

لى حوایج تربیت مش حاجة ساهلة ، تتخلى ع: " في قوله " جمال " ك ،هذا ما أكده لنا السید بذل

  ".صغرك علیهم من

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



لمسیحیة بین یمثل تكلیف الكنیسة بنشر تعالیم الدیانة ا :الجدول الخامس و العشرون 

  المقربین من االمدعو

  

  

  

  

  

  

تعكس البیانات الموضحة في الجدول ، ارتفاع نسبة المبحوثین المكلفین بنشر تعالیم الدیانة     

مبحوثین، مقابل نسبة ) 06(ما یعادل % 100المسیحیة بین المقربین منهم ، حیث بلغت النسبة 

  .منعدمة لمن لم یقبلوا القیام بهذه المهمة 

أهداف الكنیسة و الدعاة زیادة عدد المسیحیین ، والعمل عل نشر  وهذا ما یدل على أن من

أفكار و معتقدات الدین المسیحي بكل الطرق و السبل  حیث یعتبر هذا التكلیف كمرحلة اختبار 

مدى اقتناع الفرد لهذا المعتقد ، وذلك یعني أن الداعي لا یسعى  على یقوم بها الداعي ، للوقوف

تلقي فحسب بل یعمل على خلق الروح الدفاعیة للمتلقي ، ولیغرس فیه لجعل فكرته هي فكرة الم

وهذا ما لاحظناه خلال زیارتنا للكنیسة ، حیث التمسنا المصلیین هناك .الأفكار التنصیریة أكثر  

  .،یعملون على نشر المعتقدات المسیحیة

 التكلیف التكرار التمثیل النسبي

 نعم 06 100

 لا 00 00

 المجموع 06 100



   ة من طرف الكنیسةیمثل قبول أو رفض  القیام بالمهمة المكلف :الجدول السادس و العشرون 

  

  

  

  

  

  

من تبرز معطیات الجدول أعلاه، قبول أو رفض المدعو القیام بالمهمة الموكلة إلیه        

وهي نسبة  مبحوثین  ،)  06(،ما یعادل %  100،حیث قدرت  نسبة الموافقین بـ طرف الكنیسة

  .مرتفعة جدا ، في ما یقابلها النسبة المنعدمة الممثلة في من رفضوا القیام بهذه المهمة

وحدوث الإقناع لدى الفرد المدعو ،  ة القبول ،إلى تبني فكرة الداعيویرجع هذا الارتفاع في نسب

ها و إعادة فهو بذلك انتقل من مرحلة قبول و تبني الأفكار إلى مرحلة تطبیقها ثم الدفاع عن

  .نشرها من جدید 

فبمجرد أن المدعو قبل القیام بمهمة نشر أفكار الداعي، والتي أصبحت أفكاره هو أیضا ، نقول 

أن عملیة الإقناع قد تمت في هذه المرحلة ، و أن الدعاة قد نجحوا في العملیة الاقناعیة 

سالیب و الطرق المشروعة لدعایة التنصیریة بالجزائر ، باستخدامهم مختلف الأل المخطط لها

التي عن الطرق غیر الشرعیة و  یجرنا الحدیث هنا إلى ذكر المعلومة . منها و الغیر مشروعة

 القیام بالمهمة التكرار التمثیل النسبي

 نعم 06 100

 لا 00 00

 المجموع 06 100



یدعون أن الماء الذي یجب على من یعتنق المسیحیة " : " جعفر "صرح لنا بها الشاب 

فمن یدخل ، ولكن في الحقیقة أن هذا الماء مسحور ، " عیسى"الاستحمام به ،أنه عرق سیدنا 

المسیحیة یصعب علیة الخروج منها ،هذا ما حدث لصدیقي الذي لا تزال عائلته تأخذه لرقاة 

  "شرعیین، لتخلص من السحر الذي أصابه ، فهؤلاء الأشخاص لیس من السهل التعامل معهم 

أما نحن ففي كل مرة كنا نتأهب لمغادرة الكنیسة ،كان الدعاة یصرون على إعادة زیاراتنا مرة 

نا الیوم  سبقتهم الأیام وكانوا نأخرى ، مدافعین عن أفكارهم و معتقداتهم ،فهؤلاء الذین یدعو 

  .مثلنا ، و الآن أصبحوا یروجون لهذه الأفكارمدعوین 

هنا یمكن القول أن الداعي نجح في العملیة الاقناعیة ،بعد أن أصبح المدعوین یدافعون عن 

 أنا فخورة جدا كونني مسیحیة ، و سأكون أكثر افتخارا": " دة فری"هذا ما یؤكده قول السیدة .أفكاره

  ". الجزائریة إلى دولة مسیحیة إذ ما تحولت الدولة

  

  

  

  

  

  

  



  :نتائج الدراسة _/5

  :النتائج العامة  -1

یها ، وهو الأمر یبقى هدف كل الدراسات العلمیة الوقوف عند أهم النتائج المتحصل عل     

المعالجة لعملیة الإقناع في الدعایة الدینیة التنصیریة في الجزائر ،فتوصلنا إلى اكذلك في دراستن

  :النتائج التالیة 

العملیة الاقناعیة التي قام بها الدعاة المنصرون، كانت عملیة منظمة و مدروسة ،قائمة -1   

للعملیة  " ماك غایر "إذ اعتمدوا خلال هذه العملیة على نموذج :على أسس و مبادئ مضبوطة 

الاقناعیة ،على أنها تمر بعدد من المراحل ، بحیث تعتبر كل واحدة منها خطوة ضمن المراحل 

  ) 4انظر الشكل:( وتنقسم هذه العملیة إلى ستة  مراحل .لمكملة لها ا



  .یمثل نموذج ماك غایر للاقناع): 04(الشكل

السن ،الجنس ، المستوى (ئص المدعوین من حیث ركز الدعاة المنصرین على خصا -2

فأخذوها بعین الاعتبار و على أساسها قاموا باستهداف فئات ) الاقتصادي ،الحالة الاجتماعیة 

  .و المستوى الاقتصادي الضعیف الاجتماعیة ،المشاكلعینة مراعین في ذلكم

مقهى ،مطعم ، ساحة (ة تفضیل الدعاة لممارسة دعایتهم التنصیریة في الأماكن العمومی  -3

  .لراحة النفسیة التي یشعر بها المدعو خلال تواجده في مثل هذه الأماكن ...)عمومیة

توصلنا من خلال هذه الدراسة أیضا  إلى أن الدعاة المنصرون لیس أفراد فحسب ، بل قد  - 4

  .تكون منظمات  لنشر أفكار و معتقدات مسیحیة

التركیز في 
محتوى الرسالة 

.فھم الرسالة .تعدیل السلوك   

حدوث 
عملیة 
الإقناع 
وانتقال 

المدعو من 
مرحلة 
قبول 

الأفكار 
التنصیریة 

إلى  
رحلة م

تطبیقھا ثم 
الدفاع 

.عنھا  

تأثر المدعو 
بالأفكار 

 التنصیریة  

لعمل على ا
قبول المدعو 

للمعتقدات  
 التنصیریة

جعل المدعو 
یركز في 

الأفكار 
التنصیریة  

تبعا لدوافعھ  
.الشخصیة    

الداعي  تمتع
بخضائص  
تسھل فھم 

أفكاره  
.للمدعو  

مرحلة التعرض 
 لرسالة

قبول أو رفض 
.الرسالة   

تبني 
.الفكرة  

تعرض 
المدعو 
لأفكار 

 تنصیریة



ت الاتصال ، وتقنیات الإبهار لتأثیر على المتلقي و یعتمد الدعاة المنصرون على مهارا_5

  .توجیهه وفق مصالحهم بهدف اعتناقه الدیانة المسیحیة

على ضوء دراستنا هذه توصلنا إلى أن الدعاة یلجئون إلى استخدام أسالیب متعددة، مساعدة - 6

  :أهمها .على نجاح العملیة الاقناعیة 

لتكوین الآراء و انتشارها ، فتكرار فكرة أو لفظة بشكل إذ یعتبر عامل قوي : أسلوب التكرار  - أ

هذا ما عمل علیه دعاة الدیانة ).تاف لوبون سحسب غو (متتابع یجعلها تتحول إلى معتقد 

  .الأفكار  لمعتقداتهم التنصیریة عدة المسیحیة في الجزائر ، إذ كرروا 

الاقناعیة لدیانة المسیحیة ، كان  خلال الدعایة و العملیة: أسلوب التأكید بدلا من المناقشة  -ب

الدعاة یقدمون وجهات نظر على أنها مسلمات متفق علیها دون نقاش  وكأن المجتمع قد قال 

  .كلمته في ذلك ، معتمدین على أسلوب التأكید بدلا من فتح نقاش مع المدعو

میة الثانیة ، استخدمت هذا الأسلوب النازیة خلال الحرب العال: أسلوب التحریف و الكذب  - جـ 

حتى تصدق ..ثم اكذب ....ثم اكذب ... اكذب : " مقولته الشهیرة " هتلر "فكان للمستشار 

، و استنتجنا خلال دراستنا هذه أن الدعاة قد اعتمدوا هذا الأسلوب لحملتهم الدعائیة " كذبتك 

  .اس بمعتقدهمأین كذبوا وحرفو دیانات غیر دیاناتهم وحتى قد وصل بهم التحریف المسالتنصیریة

الذي تعتمده غالبا الأحزاب السیاسیة خلال الحملات الانتخابیة ، فیقوم : أسلوب نقد المنافس  -د

هذا ما اعتمد علیه الدعاة المنصرون حیث انتقدوا الدین .كل طرف بنقد الطرف المنافس له

ة المتلقي موجهین له أحكام سلبیة من شأنها اغاضة نفسی الإسلامي خلال حملاتهم الدعائیة

  . المسلم



تؤكد نتائج الدراسة أن القائمین عل الدعایة التنصیریة في الجزائر ، یستخدمون الاستمالات  - 7

  .الاقناعیة التي من شأنها تكریس و نشر الأفكار التنصیریة 

فاعتمدوا على استمالات عاطفیة لإثارة غرائز المتلقي من خلال تقدیم الامتیازات و الاغراءات 

لفرد لتذكیر الداعي ین في ذلك مشاكل و حاجة كل فرد، واستمالات تخویفیة من خلال ،مستغل

ه الدیانة وعدم التمسك تترتب في حالة  عدم اعتناق هذ المدعو  لنتائج الغیر المرغوبة، التي قد 

توصیات القائم بالدعایة،  أما الاستمالات العقلیة فكانت من خلال الاستشهاد بأقوال و أرقام و ب

ولم یتم الاعتماد  من شأنها دعم المعلومات التنصیریة  المقدمة من قبل الداعي ت احصائیا

علیها بشكل مكثف بحكم أنها تستند على الواقع من جهة ، ومن جهة أخرى هي تقوم على أسس 

علمیة ومنطقیة لیس من السهل التلاعب فیها خصوصا عندما یكون المدعو على مستوى معتبر 

  .من الثقافة

اعتماد الدعاة المنصرین على الوسائل التقلیدیة و الحدیثة لنجاح العملیة الاقناعیة ،  -8

، أما الحدیثة فكانت مواكبة لتطور ..فالوسائل التقلیدیة تمثلت في الكتب و المطویات ،ملصقات 

بث العصر الحدیث من خلال المواقع الالكترونیة ،و افتتاح قنوات تلفزیونیة و محطات إذاعیة ،ت

بحكم أن وسائل الإعلام  في وقتنا الحاضر أصبحت وتم استغلالها  كل معتقد دیني مسیحي

  .تستحوذ على اهتمامنا و انتباهنا

في الأخیر یمكن القول أن الدعاة المنصرون قد نجحوا خلال عملیتهم الاقناعیة لدعایة  - 9

وا أسالیب و طرق  غیر شرعیة التنصیریة في الجزائر ، ولكن هذا لا یعني أن هؤلاء الدعاة  غفل

الذي یعلم الجمیع تأثیره الكبیر على " السحر "لبلوغ غایاتهم ،  معتمدین في ذلك مثلا على 

  .الأفراد 



  :النتائج على ضوء الفرضیات  -2

  :نص الفرصیات 

Ø ظاهرة التنصیرهي عملیة اقناعیة مدروسة مكتملة. 

Ø اقناعیة ظاهرة التنصیر هي عملیة تقوم على أسالیب ووسائل. 

Ø  توظف عملیة التنصیر الاستمالات العقلیة والعاطفیة بشكل أكبر. 

  :من خلال البیانات المحللة توصلنا إلى النتائج التالیة 

  :توفر اھم عناصر العملیة الاقناعیة و المتمثلة في -1 

ü  الداعي للدیانة التنصیریة:المصدر. 

ü ودلك اخد بعین الاعتبار الفرد المدعو أو الفرد الفئة المستھدفة :المتلقي

 .الخصائص الدیموغرافیة للفرد 

ü  الافكار التنصیریة :الرسالة. 

ü كتب ،مطویات ،أقراص مظغوطة (وسائل تقلیدیة واخزى حدیثة :الوسیلة

(. 

ü  تحقیق الاستجابة ودلك بتبنى المتلقي للمعتقد المسیحي :الاثر.  

عملیة التنصیر "الفرضیة القائلة ان وعلى ضوء توفر جمیع العناصر الاقناعیة یمكن القول ان 

  .قد تحققت " ھي عملیة مدروسة و مكتملة

  :وتبعا للوسائل الاقناعیة المستخدمة من قبل الدعاة و المتمثلة في 

ü  كتب ،مطویات،مجلات ،ملصقات(وسائل مطبوعة.( 

ü    اداعة ،تلفاز (وسائل سمعیة بصریة.( 

ü  مواقع الكترونیة. 

  :المستخدمة في الدعایة التنصیریة وأھمھا تمثلت في  ناعیة الاق خلال  الاسالیبمن و 

ü  اسلوب الاستعطاف و الاستضعاف. 

ü   اسلوب الكدب و التحریف. 

ü اسلوب التكرار. 



ü    اسلوب القولبة و التنمیط. 

ü أسلوب الكذب والتحریف. 

ان نستنتج  وانطلاقا من اعتماد عملیة التنصیر على ھتھ الوسائل والاسالیب الاقناعیة یمكننا     

  .قد تحققت"أن عملیة التنصیر تستخدم الوسائل والأسالیب  الاقناعیة  " ان الفرضیة القائلة

وباعتماد عملیة التنصیر على الاغراءات وتوفیر الامتیازات تكون الدعایة التنصیریة قد 

لقي اعتمدت على الاستمالات العاطفیة ،ومن جھة أخرى اللجوء الى الترھیب  بشكل یدفع المت

الى تغییر معتقده دلیل على تكثیف استخدام الاستمالات التخویفیة ،وعلیھ یمكننا القول أن 

تحققت " عملیة التنصیر تستخدم الاستمالات العقلیة و العاطفیة بشكل أكبر" الفرضیة القائلة أن

جزئیا من حیث توظیف الاستمالات العاطفیة بشكل أكبر في حین لم تتحقق من حیث استعمال 

  .لات التخویفیة بشكل أكبراالاستمالات العقلیة بل تم الاعتماد على الاستم

  

  

  

  

  

  

  

  

  



  :ة ــــــــــــــاق الدراســــــــــــآف 

من أهم مقومات نجاح عملیتي الإقناع و الدعایة، هي استخدام مختلف الأسالیب و الطرق، 

، هذا ما عملت علیه الحركة سواء كانت مباشرة أو غیر مباشرة ،مشروعة أو غیر مشروعة 

الدعائیة التنصیریة في الجزائر ،منذ الاستعمار و إلى یومنا هذا ،مستغلة في ذلك انتشار الجهل 

ثة یالتقلیدیة و الحدو الاتصال و الفقر و المرض لتغلغل بین الشعوب متسلحة  بوسائل الإعلام 

شرطة سمعیة ومرئیة ،معتمدة مواكبة لتطور العصر، من كتب و مطویات و إذاعة و تلفاز وأ

على التمثیلیات و البرامج الترفیهیة و الثقافیة و الریاضیة، من أجل خدمة أهدافها ،مسخرة في 

  .ذلك إمكانات ضخمة لتحقیق مآربها

فمن خلال بحثنا هذا التمسنا الجهد المبذول من قبل الدعاة المنصرین ،لنشر أفكارهم و معتقداتهم 

  .زائري في ظل غفلة و تساهل الدولة الجزائریة عن ذلكفي أوساط المجتمع الج

وبمحاولة منا تسلیط الضوء على هذه الظاهرة ، تمكنا من كشف بعض الحقائق، المؤكدة أن من 

الجزائریین من تنصروا فعلا، و رغم العدد المحدود المتوصل إلیه إلا أنه  للقضیة صواب ،و ما 

د مسلم ،لیس بالأمر السهل ،ویبقى لحساسیة الموقف خفي أعظم ،فإشهار جزائري تنصیره في بل

  .تفسیرا

  فإلى أي مدى ستضمن العملیة الاقناعیة لدعایة التنصیریة في الجزائر استمراریتها؟
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  الأسالیب  والوسائل  الاقناعیة المستعملة في الدعایة التنصیریة: المحور الثاني 

 ي أي مكان مرست علیك الدعایة التنصیریة؟ف - 1

  أماكن عمومیة               منزل الخاص                كنیسة

 من هي الجهة التي عرضت علیك الدعوة؟ - 2

  أفراد                   منظمات 

 فیما باشر الداعي حدیثه معك ؟ - 3

  ة   مواضیع الدیانة المسیحیة                    مواضیع متنوع

 كیف كان یبدو لك الداعي خلال حدیثه؟ - 4



  متمكن                  متردد                متوتر

 كیف كانت نبرة صوته  أثناء حدیثه معك؟ - 5

  حادة             مرتفعة            منخفضة

 كیف كانت سرعة صوته؟ - 6

  بطئ           متوسط           سریع 

 داعي أثناء حدیثه معك؟كیف كانت توزع نظرات ال - 7

  متجهة صوبك              في مختلف الاتجاهات  

 هل كان الداعي یكرر فكرته أكثر من مرة؟ - 8

  نعم              لا

 ماهي الوسائل  التي استخدمها الداعي لاقناعك ؟ - 9

كتب ومجلات         أشرطة وأقراص           مطویات وملصقات         مواقع 

  یة                                                      الكترون

  قنوات تلفزیونیة              محطات اذاعیة      
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  :دلیل المقابلة 

  من ولایة تیزي وزو        " جعفر "كانت مع الشاب  أول مقابلة *

  ماهي دیانتك ؟:1س

هل لك أن تحدثنا .قال أن في ولایة تیزي وزو هناك انتشار واسع لدعوة لدیانة المسیحیة ی:2س

  عن ذلك 

  من حاول ذلك ؟:3س

  أیة عمل تقصد ؟:4س

  كیف كانت ردت فعلك لرؤیتك لهذا الداعي ؟:5س

  ما الذي أزعجك في الأمر؟:6س

  أنت فقط من كان یلاحقك لیحاول إقناعك ؟:7س

  اره؟لماذا لم تقتنع بأفك:8س

  وهل یوفون بوعودهم ؟أي بمجرد الدخول للمسیحیة یمنحون ما وعدوا الناس به ؟ :9س

  !هل لك أن توضح لنا أكثر؟ً◌ً :10س

وهو شاب من ولایة قسنطینة ،غیر اسمه "سیلفا "فأجریناها مع المدعو  أما المقابلة الثانیة*

  "سیلفا "إلى " سفیان "بدخوله للمسیحیة من 



هذا الشاب قد تعرض الى عملیة غسیل المخ ،مما صعب علینا مواصلة ما عرفناه بعدها أن 

فقد دامت بضع دقائق فقط ،بحیث لم نجد لكلامه ما یفهم أو یفسر، بمجرد .إجرائنا للمقابلة معه 

  .إلقائنا التحیة علیه، رد التحیة، ثم أخبرنا بعدها أنه میت وهو في الجنة ،ثم انصرف 

عملیة غسیل المخ یستخدم فیها الإقناع لكن بطرق أخرى تقنیة  تجدر بنا الإشارة هنا إلى أن

وهي أنهم یخضعون المعني إلى عملیة تؤدي إلى تغییر :،وبإشراف متخصصین مثل الأطباء 

ونجد هذه العملیات .مواقفه و اتجاهاته عن طریق غسیل المخ أو الدماغ ،أي إلغاء معلومات 

المخابرات الأمریكیة شكت بخیانة عنصر لها ،فقامت حیث یذكر أن (یقوم بها عملاء المخابرات 

ویسمى هذا النوع ) بعملیة غسیل المخ أي إزالة المعلومات التي یریدونها أو یقومون بتشویشها 

  .بالإقناع الإكراهي

  .من ولایة سوقهراس "فریدة " كانت مع السیدة المقابلة الثالثة*

  !لست من هذه الولایة ألیس كذلك ؟.أعتقد أن لهجتك لا تشبه لهجة القسنطنیین :1س

  أنت مسیحیة ؟:2س

  منذ متى سیدتي ؟:3س

  كیف حدث ذلك ؟كیف استطعت التخلي عن أفكارك و معتقداتك السابقة ؟:4س

  ومن ساعدك للوصول إلى هذه الحقیقة ؟واكتشاف هذا النور ؟:5س

  لم یقنعك الإسلام ؟:6س

  ة من ولایة عناب" جمال"السید : المقابلة الرابعة*



  منذ متى أنت نعتنق الدیانة المسیحیة ؟:1س

  كیف حدث ذلك ؟:2س

  ما هي هذه المشاكل التي تتحدث عنها ؟:3س

  ماذا فعلت بعدها ؟:4س

  ما عنیته من مشاكل كان سببا كافیا لاعتناقك الدیانة المسیحیة ؟:5س

  من ولایة تیزي وزو" طاهر "و الأخیرة أجریناها مع السید  المقابلة الخامسة*

  هل لي أن أعرف من هو السید طاهر ؟:1س

  كیف حدث ذلك ؟.غیرت دیانتك إذا .2س

  هل لاحظت أن ظاهرة التنصیر في قریتكم كانت منتشرة بكثرة ؟:3س

  هل أنت على قناعة بهذه الدیانة ؟:4س

  :صـــــــــــخـالمل

  ة ـــــــــة الدینیــــــــــدعایة للــــــــــــة الاقناعیـــــــــــــــــــعملیال      : موضوع الدراسة

  " –نموذجا –ظاهرة التنصیر في الجزائر "                           

تهدف هذه الدراسة إلى أن الدعایة أهم  وظیفة اتصالیة في المجتمع  عبر العصور، لما       

س للأسالیب فهي تقوم على الاستخدام العلمي المدرو  لها من تأثیر فعال على الرأي العام ،

في شتى المجالات سیاسیة ،اقتصادیة ، اجتماعیة  الإقناعیة لتغییر وتعدیل الأفكار والاتجاهات



و حتى دینیة ،حیث یقوم دعاة المجال الدیني بممارسة دعایتهم من خلال نشر أفكارهم ومبادئهم 

باستخدام أسالیب و محاولین إقناع الفرد بها ، متخلیا في نفس الوقت على معتقداته السابقة،وذلك 

  .وسائل اقناعیة من شأنها إنجاح هذه الحملات الدعائیة

تتجسد الدعایة الدینیة لهذه العملیة الاقناعیة في ظاهرة التنصیر في الجزائر ،إذ أصبحت تشكل 

خطرا كبیرا على المجتمع ككل  بعد تزاید انتشار أفكار الدیانة التنصیریة لدعاة المنصرین ، 

  .و مشاكل المدعوین باستغلال ظروف

  ناعیة للدعایة الدینیة التنصیریة في الجزائر ؟قفكیف تتم العملیة الا

للإجابة على هذا السؤال الرئیسي قمنا بوضع إطار منهجي للدراسة المتمثل في الفرضیات 

  :التالیة

Ø ظاهرة التنصیرهي عملیة اقناعیة مدروسة مكتملة. 

Ø ب ووسائل اقناعیةظاهرة التنصیر هي عملیة تقوم على أسالی. 

Ø  توظف عملیة التنصیر الاستمالات العقلیة والعاطفیة بشكل أكبر. 

أسباب اختیار الموضوع التي قسمناها إلى أسباب ذاتیة و  أخرى موضوعیة ، كما تطرقنا في و 

هذا الإطار إلى أهمیة هذه الدراسة التي انحصرت في كون أن ظاهرة التنصیر عملیة دعائیة تتم 

  .سالیب و وسائل اقناعیةمن خلال أ

سجلنا أیضا أهدافا لدراستنا تمثلت، في استخدام  الأسالیب و الوسائل المكونة للعملیة الاقناعیة 

التنافر :أما بالنسبة لمنظور الدراسة المعتمد هو نظریة .في الدعایة الدینیة التنصیریة في الجزائر

  .لنظریات الاقناع" المعرفي 



، باستخدام أدوات الدراسة المساعدة " الحالة  دراسة"البحث على منهج  تم الاعتماد  في هذاكما

وذلك من خلال زیاراتنا المتكررة للكنیسة الكلیة الملاحظة -: على جمع البیانات المتمثلة في

المقابلة  من خلال إجرائنا لبعض وكذا اعتمد على  .في ولایة قسنطینة" الكدیة "المتواجدة بحي 

،واستخدمت المبحوثین الممارس علیهم الدعوة لاعتناق الدیانة المسیحیةمن المقابلات مع 

  .على عدد من المبحوثین  هاالاستمارة  وذلك من خلال توزیع

  :وفي الاخیر تم التوصل الى النتائج التالیة

عملیة منظمة ومدروسة قائمة على أسس ومبادئ اقناعیة مضبوطة ، العملیة الاقناعیة هي _ 

  . مراحل ممنهجة كل مرحلة مكملة لسابقتها بحیث تمر بعدة

  .یقوم الدعاة المنصرین بدراسة المتلقي من حیث مختلف خصائصه الدیموغرافیة_ 

  .توسع الدعاة في ممارستهم الدعائیة والاقناعیة متخطین بذلك الحواجز الزمانیة والمكانیة_ 

  .منظماتتنوع مصدر الدعایة الدینیة التنصیریة بالجزائر بین أفراد و _ 

اعتماد الدعاة المنصرین على مهارات الاتصال وتقنیات الابهار لتأثیر على المتلقي وتوجیهه _ 

  .وفق مصالحهم بهدف اعتناق الدیانة المسیحیة

یستخدم الدعاة مختلف الأسالیب الاقناعیة المساعدة على نجاح العملیة الاقناعیة _  

،،أسلوب القولبة والتنمیط،والتأكید بدل المناقشة أسلوب التكرار،الاستعطاف والاستضعاف(وأهمها

  ).التحریف والكذب،

كما یستخدم الدعاة مختلف الوسائل الاقناع بأنواعها المطبوعة والسمعیة البصریة والمواقع _ 

  .الالكترونیة



تؤكد نتائج الدراسة أن القائمین عل الدعایة التنصیریة في الجزائر یستخدمون الاستمالات _ 

  .أفكار المسیحیة لدى المتلقي یة التي تكرس الاقناع

  .اعتماد دعاة التنصیرعلى أسالیب علمیة وغیر علمیة وغیر مشروعة لبلوغ غایتهم_ 

  :هي كالاتي والنتائج المتوصل الیها على ضوء الفرضیات

  .ظاهرة التنصیر هي عملیة اقناعیة مدروسة ومكتملة _ 

  .یب ووسائل اقناعیة ظاهرة التنصیر هي عملیة تقوم على أسال_ 

     .توظف عملیة التنصیر الاستمالات الاقناعیة العاطفیة والتخویفیة بشكل أكبر_ 
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 .  www.amjah.com:موقع أنترنت_ 

_  www.chihab.net/modules.php  . 

 .  www.massira.jo:موقع أنترنت_

 .  www.tellskuf .com:موقع أنترنت   -

  المصادر القرآنیة 

 .سورة المائدة_  

 . لقمان سورة_ 

 .الكهف سورة _ 

 .سورة التوبة _ 



  سورة الاحزاب_ 

  الشیخان البخاري_ 

  :المراجع باللغة اللاتینیة

 _ Mawinkalinsand herprt ;appelson ;persuassion ;how opmins andattides 

are changed.n.y. ;springer pulishing co.1970             

_Gerald rmiller ;persuasion,incharles R,bergerand steventt 

chaffen ;eds,handbook of communication science,sagepublications 

,1987.     _Daneil reig :la rousse assabil librairie la rousse paris 1986. 

_Dictionnaire quillet de la longue  francaise ;librairie artiste de 

quillet ;paris 1975 . 
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